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Detalles del NEGOCIO

AGRONICA S.A
» Ubicacion

A Nivel Macro :

Municipio de Tipitapa , Managua, Nicaragua

A Nivel Micro :

El negocio AGRONICA S A estd ubicado en la siguiente direccion Km 21

Carretera Vieja a Tipitapa

Solicitantes del Sistema de parte de AGRONICA S.A
Gerente General
Dr Roberto Rivera Crespin

Gerente Produccion

Lic Carolina Orozco



INTRODUCCION
AGRONICA S A es una negocio que se dedica a la produccidn de Productos
Agroquimicos, actuaimente produce cerca de unos 35 productos gue se

distribuyen a nivel nacional y dentro del area Centroamericana.

Sus ventas estan dirigidas a grandes y pequefios consumidores de estos
productos Desde hace 2 aftos de estar en el mercado han considerado en que
la produccion de Agroguimicos esta creciendo, y la expansion de su mercado es

eminente

Hay que destacar que los productos elaborados en este negocio, estan
legalmente constituidos dentro de los productos acreditados que se pueden
producir en Nicaragua Recordemos que ante la Asamblea Nacional existe un
anteproyecto de ley, que pretende eliminar del mercado Agro unos 13 productos
toxicos, que estan causando enfermedades moriales a los habitantes cercanos

de las empresas y a sus trabajadores directos

Consideramos que este sistema contribuird al desarrollo de estd industria
Agroquimica del municipio de Tipitapa Y creemos que con el libre tratado
Comercial, es importante automatizar las ventas en todos los ambitos, tanto
como para darse a conocer en el mundo electrénico, como para establecer

nuevas negociaciones con otros empresarios del Istmo Centroamericano



OBJETIVOS

¢ Objetivo General

Contribuir a la automatizacion en las ventas de Agronica utilizando la

supercarretera del Internet y las nuevas tecnologias

» Objetivos Especificos

1 Contribuir al incremento del mercado de productos agroquimicos

del negocio AGRONICA S A usando el internet

2 Elaborar un sistema que agilice la forma en como los clientes

pueden hacer sus pedidos directamente a la pagina de Agronica

3 Desarrollar un sistema amigable, accesible que facilite la

comunicacion con el usuario y sus clientes

4 Introducir a AGRONICA en el aprovechamiento de Programas

como Visual Basic 6.0 y SQL Server



JUSTIFICACION

El desarrollo de este sistema contribuira a estahlecer en AGRONICA S A nuevos
mercados, nuevos clientes que el negocio no puede ver Saliendo det mito que el
cliente es el que soblo llega al negocio a comprar, e introduciéndolos a conocer

un nuevo cliente gue solo se vera al comprar directamente a través del sistema

El vender en Internet aparentemente se vuelve peligroso, pero se desarrollara un
sistema seguro, que garantice al negocio AGRONICA S A y las transacciones
con sus clientes Y que les brinde un nuevo servicio de conocer primero los
productos fabricados, para luego comprar con seguridad los productos que

serdn de gran provecho en las producciones de sus agricultores.

El desarrollo de este sistema surgid de las inquietudes que mucha gente enviaba
al correo de AGRONICA S A, haciéndoles del conocimiento de que habian oido
hablar de ellos y que guerian conocerlos mas para lograr establecer relaciones

vias Internet.



ANTECEDENTES

AGRONICA S A pertenece a la empresa QUIBOR S A, es la parte que se dedica
a la produccién de productos Agroquimicos. La idea de incorporar en QUIBOR
este nuevo estilo de produccion Agricola surgié en el afio 2000, cuando uno de
los duerios decidid aventurarse en este tipo de mercado sabiendo que tiene
grandes beneficios en cuanto a venderlo se refiere, ya que en Nicaragua todos
los productos agricolas de los que vende Agronica son exentos Lo que implica
una oportunidad de poder competir con las grandes empresas extranjeras que

cada dia se estan apoderando det mercado Centroamericano y el Caribe

Se inicio con una gran variedad de productos queriendo abarcar muchos
clientes, pero a medida que pasaba el tiempo se fue haciendo un estudio de los
que eran mas factibles tanto para producirlos como para venderlos De 120
productos que introdujeron con su apertura, hasta el dia de hoy se gquedaron con

aproximadamente unos 28, que son los que aparecen al final en los anexos

El proceso que ha establecido Agronica para sus ventas desde sus instalaciones
es la siguiente, el cliente tiene que llamar al gjecutivo de ventas y realizar el
pedido, para luego pasarlo llevando, desde luego si hay en existencias esto con
respecto a los clientes nacionales, la enfrega se realiza a una de las compaiiias

relacionadas de los duefios.



La mayoria de los clientes potenciales estdn en Nicaragua, hay clientes en
Guatemala, El Salvador, Honduras y Costa Rica, a los cuales se les envia el
pedido luego de haber recibido previamente una orden de compra via fax Esto
produce a trazos, ya que la mayoria de los clientes no logran establecer

contactos con AGRONICA S A lo que dificulta el realizar muchas transacciones

Se haria mas facil si los clientes envian a través de Internet su orden de compra,
sin incluir los que comprarian directamente , ya que estaria un usuario pendiente
de los envios de los clientes y en més contactos con ellos, si en un lapso de

tiempo no han solicitado nuevos pedidos



DESARROLLO

| . Fases de Definicion

Esta fase tiene como objetivo

- Obtener los requerimientos del Negocio

Arquitectura de Datos:

AGRONICA S.A. es una empresa que se dedica a la elaboracion y venta de
agroquimicos Actualmente esta incursionando sus ventas tanto en el mercado
Nacional como Centroamericano, por 10 que desea instalar un sistema que le
permita realizar sus ventas de una forma mas rapida, de como lo esta

realizando

AGRONICA S.A.,

Servidor Web Sistema

Ventas Produccion

Directa Via Web




Arquitectura de Aplicacién

AGRONICA S A utilizara el madelo Cliente — Servidor de tres capas, ya que la
conexion de redes sera a nivel internacional Donde la capa de presentacion
manejara la interaccion con el usuario y realizara las ejecuciones del cliente a
los componentes de la capa Légica de Aplicacion Los componentes de la capa

Logica intermedia hacen las peticiones a la Base de datos de la Empresa

Capa Cliente Capa Intermedia Capa Intermedia

Datos
Agionica

Aplicacion . Aplicacion de
Cliente Servidor

F

h
\ 4




Presentacion

Red

Cliente

Légica de Aplicacion

Red

Datos

Base de Datos



Diagrama de contexto de la arquitectura.

Aplicacién Web

PROCESO DE FUNCIONES DE TRATAMIENTO Y PROCESO DE
ENTRADA CONTROL SALIDA
Asignacion de
Cliente Codigo ID al
nuevo ,| Cliente
Solicitud de
‘L Compra

- Formulario de
Cliente / Solicitud de

compra

MANTENIMIENTO Y /
AUTOCOMPROBACION

Y
Acceso a todos los
productos de que dispone
Aglonica para su venta




Descripcion del DCA.

El cliente accesa a través del servidor de pagina web, en nuestra pagina habra
un enlace a la Empresa QUIBOR S A para solicitar un producto deberemos
Henar un formulario de solicitud del producto Agroquimico que deseamos
comprar, si somos clientes debemos identificarnos con nuestro ¢odigo, si no nos
dardn un nuevo codigo para acceder le cual deberemos guardar para futuras

compras en esa misma empresa

La empresa debe dar seguimiento al cliente, si le llega el producto y en cuanto

tiempo tarda para terminar de efectuar la compra



Diagrama de flujo de la arquitectura.

Aplicacion Web
h 4
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Cliente
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Datos del sistema Orden del sistema
Interfaz de
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datos

Acceso al inventaiio de la Base
de datos del sistema sin
existencias, solo descripcion




Aspectos de rendimiento.

El rendimiento del sistema es éptimo, pues estamos utilizando la mejor
tecnologfa en Web, bases de datos, etc El tiempo de respuesta de la empresa
es inmediato esperamos que el cliente sienta satisfaccion por el servicio

prestado por la empresa

Restricciones de disefo.

Para el disefio de nuestro sistema no tenemos hasta el momento restriccion, es
posible que mas adelante nos topemos con alguno Ha sido bastante complicado
armar nuestro sistema, pero esperamos liene la expectativas Contamos con las
herramientas del Software y del Hardware por lo que en esta parte no hay

problemas en los requerimientos del sistema

1.1 Anadlisis del Sistema

El negocio AGRONICA S.A desea instalar un sistema que le permita vender via
Internet, logrando establecer una mayor agilidad en la recepcion de 6rdenes de
compra de los clientes fijos, temporales y nuevos, abrir otros mercados y

aumentar sus ventas



Se ha evaluado el proyecto en marcha y se han definido los pasos de cémo se
realizaria el comercio, en las graficas se refieja el proceso de transaccion
Consideramos que se instalara el sisterna en la maquina servidor de AGRONICA

S A, donde un usuario podra llevar acabo el flujo de la informacioén

La informacion del proceso de ejecucion del sistema para realizar las
transacciones correspondientes, fueron tomadas de las especificaciones del
cliente, a los cuales tubo que hacérseles cambios para adecuarios a los pasos
que se estableceran en el programa Como el concepto de calidad del software
se basa a menudo en la opinién sobre la amigabilidad de la Interfaz, el desarrollo

de prototipos es altamente recomendable para AGRONICA S A

Planificacién Estratégica de la Informacién

El contenido de la informacion representa los objetos individuales de datos y de
control que componen las aplicaciones que transforma el Software El fiujo de la
informacion representara la compra directa o indirecta que realiza el cliente a la
hora de interactuar con el Disefio del Software establecido A los datos
accederan las personas que consten del permiso adecuado a la hora de
interactuar con el Sistema, los reportes obtenidos del sistema seran
recepcionados por el vendedor, que es el interesado en orientar al gerente de

produccion a producir, el reporte sera la misma orden de compra



Dentro del analisis de la planificacion de la informacién, es necesario representar

y entender el dominio de ella, en un programa de interaccion con cualquier

usuario Esto es uno de los principios operativos de la informacién

ORGANIGRAMA AGRONICA, S.A.

Presidente Ejecutivo

Gerente General

Vice — Gerente
General

Gerente
Administrativo
Financiero

Servicios
Generales

Contabilidad

Bodega

Informatica

Gerente
Produccion

Gerente
Técnico

Agropecuai io

Mantenimiento

Laboratorio
veterinario

Agrepecuario

Operarios

Planta
Agroquimico

. Supervisore




Analisis del Area del Negocio

AGRONICA S.A es un negocio potencialmente rentable, actualmente en el
mercado nacional sbélo hay 4 empresas destinadas a la produccién de
Agroquimicos, el resto de negocios son solamente distribuidores de productos
terminados, esto es significativo puesto que AGRONICA esta desarrollando

nuevas técnicas, para una producciéon de mayor calidad.

Estamos seguros que con la puesta en marcha de el nuevo sistema, vendra a
consolidar una nueva demanda de nuevos productos, ya que en este negocio a
parte de que tienen sus productos potencialmente demandados por el mercado,
también se dedican a la formulacién de acuerdo a las necesidades del cliente
Esto garantiza con la nueva visién de los duefios, lograr producir y formular

nuevos productos que la competencia se ve reducida a formular

Disefio del Sistema del Negocio

El Sistema constara con un catalogo de productos que son los mas vendidos El
cliente podra visitarnos via Internet y podra conocerlos, el podra realizar la
compra de una manera directa a través de una orden de compra donde le

garantice especificar la cantidad solicitada



Para realizar la transaccién el cliente debera llenar ciertos requisitos que el
sistema le pedirda A la hora de comprar el cliente podré interactuar con la
empresa como si los estuviera haciendo de una manera personal Seguln el
gréfico del Disefio del sistema del negocio, el cliente solicitara los productos gue
estime a bien proponer y comprar Luego la orden de compra que llena a la hora
de interactuar con el sistema servird de soporte para el gerente de produccion

para producir el pedido

AGRONICA esta capacitado para producir la cantidad de producto que le sea
solicitado, por lo que no habra problemas a la hora de garantizar la entrega del

producto en las instalaciones del cliente.

Las ventas pueden ser de contado a [a hora de la venta directa con el cliente o
en el caso que sea un cliente fijo. Estos clientes fijos son los que directamente
estan trabajando con Agronica actualmente por lo que ya se tiene estipulado los

dias de crédito de cada cliente a lo hora de dejar algtn pedido



1.2  Planificacién del Proyecto

Esta fase tiene como objetivo

- Elaborar el Plan del Proyecto del Software

Caiculo de Viabilidad

La viabilidad de este sistema esta definido por las siguientes condiciones

Actualmente la empresa AGRONICA S A se comunica con sus clientes
mediante una carta de compra que se recepciona via Fax Como esto hace que
fa comunicacion pueda 0 no darse, se han encontrado errores en las
transmisiones, a veces los pedidos carecen de claridad o los contratos
establecidos como limites de crédito, precios y bonificaciones no coinciden con

los establecidos

Ademas elios quieren expandir su mercado en el area Centroamericana y con
este tipo de transacciones desmejora las comunicaciones con sus clientes Cabe
sefialar que los clientes se consiguen cuando uno de los gerentes viaja ai
exterior a las empresas como posibles compradores ofreciendo muestras y

estableciendo los futuros contratos.



El programa automatizado que pretendemos vender, establece una

interactividad Proveedor-Cliente de manera dinamica y segura

Se pretende montar un sistema que capte los pedidos y establezca las
transacciones correspondientes que seran soportadas por un reporte que genere
el sistema Con este también se consigue que los que visiten la pagina via Web

puedan conocernos y afiliarse si desean ser potenciales clientes

Este sistema garantizara seguridad, claridad, y poca pérdida de tiempo y dinero
que originan los viajes del gerente al area Centroamericana o cualquier otra area

del caribe

Este sistema cliente-servidor ser& desarrollado con SQL Server y Visual Basic
6.0 edicion empresarial, las tablas de base de datos no tienen limites de

registros, lo cual permite llevar el confrol amplio de varios registros



Costo ~ Beneficio:
Con ia implantacién de este sistema, la empresa tendra una reduccion mensual

en los gastos de venta detallados en el siguiente cuadro

DETALLE DE GASTOS DEL GERENTE DE VENTA

VIAJES/MES { PASAJE | ALIMENTACION VIATICOS TOTAL
3 $ 90000 | % 15000 | $ 30000 | $ 1,350 00

Los viajes seran en dependencia de los clientes que el sistema reporte como
nuevos, y programara un viaje al mes para visitarlos y personalmente mostrar

{os productos gque hayan sido solicitados para establecer la venta

Para el célculo del sistema se utilizara el modelo COCOMOQ {l, para determinar el

costo de dicho sistema

Gestion del Proyecto

El proceso de Gestion del proyecto comienza con las siguientes consideraciones

muy importantes



Personal

Dentro de la biisqueda del Personal para el desarrollo del Software se establecid
la seleccion de persconas altamente calificadas para llevar a cabo este sistema

Los participantes seguin las categorias son los siguientes.

Desarrolladores y Administradores:

En estas areas que son las mas delicadas, cuenta con las experiencias de
buenos programadores en Visual Basic y SQL Server, con experiencias en
Sistemas contables y de inventarios de la linea ASPEL SAE - COIl, que
distribuye Balfor S A para Nicaragua Estos Sistemas son ensefiados en nuestra

universidad UCC Esta area esta integrada por .

Maria de los Angeles Ulloa Vanegas
Karina Willis Rodriguez
Francisco Garcia Urbina (Responsable del Equipo ) es el Jefe de Informatica de

AGRONICA S A



Usuarios que operaran el Sistema:

2 Operadores de Microcomputadoras

1 Administrador del Sistema

Seleccién del Modelo de Proceso

Creemos que el modelo Desarrollo Rapido de Aplicaciones (DRA) nos
permitirda reducir el tiempo de prueba, sin embargo se probaran todos los
componentes nuevos y deben de ejercitar todas las interfaces a fondo, de
acuerdo a las caracteristicas de este modelo permite desarrollar un sistema

completamente funcional dentro de un periodo corto de 60 a 90 dias

Considerando que el DRA es un modelo de proceso del desarrollo del software
lineal secuencial, se lograra el desarrollo rapido utilizando un enfoque de
construccion basado en componentes
Segun las caracteristicas del proceso
1) Los clientes que han solicitado el producto y la gente que realizara el
trabajo
2) Las caracteristicas del producto en si.

3) El entorno del proyecto en el que trabaja el equipo de software



Comprendiendo las siguientes partes en la

grafica

Equipo #2

Modelado &

Eqnipo #1 de gestion B

'

- %
Modelado B
de datos 1
R

Modelado
de gestion

nes

Pruebas y



Modelado de Gestion

Se modelara el flujo de la informacion entre las funciones de gestion del
software

¢, Qué informacién produce el proceso?

Compra

Web

Clientes

Ventas

El sistema conduce al cliente a establecer una compra via Web, lo que genera
la informacién para realizar o no la transaccion

L Qué informacién se genera?

Se generan segun el flujo en la informacion, los datos de los clientes, los
reportes de las solicitudes de compra y sobre las ventas

¢ Quién la genera?

El usuario Administrador y los Clientes en la Web

¢A dénde va la informacion?

A la base de datos del Sistema SQL Server

¢ Quién la procesa?



El software a través del codificador del lenguaje orientado a objetos Visual Basic

60

Modelado de Datos

Se definen las caracteristicas ( Atributos ) de cada uno de los objetos y

relaciones

Cliente

Cod_Cli
Nruc_Cli
Nom_Cii
Dir_Cli
Telf_Cli

Pais_Cli

h 4

OrdenCompra|

Cod_Prod

Tip_Comp
Cant_Prod
Fec_Prod

Desc_Prod
Pvta_Prod
Pvta_Total

Descuento

Productos

Cod_Prod
Alt_Prod

Num_Prod
Med_Prod
Exist_Prod
Pvta_Prod

Cto_Prod

Reporte

Genera
la
Orden

Compra




Maduracién del Sistema

Comunicaciaon con el Cliente:

¢ Se realizaron aproximadamente 4 entrevista con el Gerente General de
AGRONICA para finiquitar ciertas cosas que talvez en el ambito no se
habian definido en su tofalidad

e conocer las necesidades de la empresa

e Establecer los requisitos del sistema

« Realizar una inspeccion del Hardware y Software de la empresa

Ambito

El Sistema de Venta a través del Internet que se implementard en AGRONICA

S A, tiene la siguiente descripcion

El sistema se ejecuta desde una pagina Web, a el tienen acceso los usuarios
que visitan la pagina, el operador desde el negocio revisa los pedidos, érdenes
de compras o alguna informacién extra que haya dejado el visitante o el
comprador Las compras pueden hacerse directo, el cliente llena un formulario

donde se compromete de manera formal al encargo del pedido, una ves hecha



la transaccion se procede a comunicarle al Gerente de Venta que orientacion al

gerente de produccién prepare el pedido para su envio

El sistema puede ingresar nuevos clientes, eliminarlos y presenta un comando
de blsqueda para ahorrar tiempo También tiene la opcion de ingresar nuevos
productos, eliminarlos y también presenta un comando para buscar un

determinado producto en el caso que ya haya tenido interaccion con ellos

Con respecto a los reportes el Gerente de Agronica, nos refirié solamente fa
impresién de la orden de compra llenada por el cliente, ya gue como no se
vinculard a la base de datos de la empresa en este caso al inventario, los
pedidos podran llevar cualquier cantidad, ya que en existencias no habra, el
valor se dejo libre Esto se determiné con el cliente, ya que se le hizo ver que
una vinculaciéon con el inventario agilizaria al operador el descargue del producto
directamente, pero nos confirmaron por el momento prefieren garantizar la
seguridad de su sistema de inventario de esta manera El sistema se instalara

en una red local, conformada por 6 maquinas o PCs,



Estimaciones

La estimacién del coste y del esfuerzo del software nunca serd una ciencia
exacta Son demasiadas las variables-humanas, técnicas, de entorno, politicas
que pueden afectar el coste final del Software De acuerdo al sistema por
desarrollar en AGRONICA S.A podemos definirlo de manera mas conciente a

través del Modelo COCOMO I

Proceso de Calculo de Ratio de Productividad en COCOMO H

Segtn los célculos obtenidos tenemos

Pantallas Mes-Persona 154
NUmero de Vistas .5 Costo 8,700 00
Tablas Servidor 3 Costo Total U$  :13,398.00
Tablas Usuario 3

Complejidad de Peso Informes

Objeto de pantalla 2 NUmero de Seccién * 1

Objeto de Informes 2 Tablas Servidor 2
Componentes SGL. 5 Tablas Usuario 2

Punto de Objeto 10
NOP 56

Un ratio de 3



Anadlisis de Riesgo

En primer lugar el riesgo afecta a los futuros acontecimientos En segundo lugar
el riesgo implica cambio, que pueden venir por cambios de opinidn, de acciones
o de lugares y en tercer lugar el riesgo implica eleccion y la incertidumbre que

entrafia la eleccidn

En los proyectos del software debemos identificar los mas perjudicados y los
mas potenciales ingresos def negocio, puesto que afectaria en mayor porcentaje
a la hora de provocar un error o pérdida de informacioén en el riesgo del sistema,
y provocaria pérdidas a la entidad

Cabe sefialar que en la empresa AGRONICA S A no existe ningln riesgo de los

posibles a encontrar como

.
L <4

Del tamafio del Producto

% Del Impacto en el negocio
% Relacionados con el Cliente
% Riesgos del proceso

% Tecnoldgicos

+ Del enforno de desarrolio

18



Considerando estas variantes en el desarrollo del sistema en AGRONICA S A

garantizaremos no en un 100% la estabilidad de no ser atacados, pero si

estaremos preparados para solucionar los problemas en un tiempo aceptable

Planificaciéon Temporal

El sistema constara de un tiempo establecido como fecha limite, estas fechas

son las que se acordaron al inicio de los 2 {ltimos médulos que se estan

recibiendo en el curso de graduacion, cabe sefalar que durante desarrollo el del

software, puede que no se cumpla con la fecha establecido, debido a que por lo

general, los clientes esperan respuestas rapidas a trabajos talvez muy

complejos, que llevarian mas de lo esperado.

PROGRAMACION DE LAS
ACTIVIDADES

Tareas a Entregar

Septiembre

Octubre

Noviembre

Diciembre

1 1Analisis del sistema

XXX

1 2Planificacion del sistema

XX

2 1 Disefio

XXX

2 2 Codificacién

XXX

XXX

2 3 Prueba

XX
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Gestion de Configuracion { Seguimiento )

El seguimiento lleva la siguiente distribucion

< Se realizaran reuniones periddicas sobre el avance del proyecto

% Se valoraran los avances en las fechas sefialadas para cada integrante
del equipo

<% Los avances que vayan siendo desarrollados, seran analizados por
profesionales del Software, en este caso el instructor dira, en qué hemos
fallado o si vamos bien El debera inducirnos sobre los futuros riesgos que

talvez no hayamos visualizado dentro del equipo

2. Fase de Desarrollo

Objetivo:

Traducir los requerimientos a modelos UML.

l. DISENO:

Diseiio Conceptual:

Practicas de Analisis y Disefio Orientado a Objetos UML
Disefio Logico:

Modelado mediante herramientas de disefio automatizado

Desarrollo de aplicaciones en las soluciones de negocios

Disefio Fisico y Despliegue:

Disefo basado en componentes
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Il. Codificacion

Objetivo

Traducir los modelos a codigo de un lenguaje de T4G
Proyectos de Datos Cliente/Servidor

Ili. Pruebas

Objetivo

Utilizar caso de prueba de las condiciones logicas

Casos de prueba basadas en escenarios de uso

Disefio Conceptual
Las especificaciones de funciones que se realizan en la empresa son las
siguientes

1. En el caso del Administrador

a) Llevar el control de los inventarios de la empresa, actualizacion

b) Llevar un control de las ventas por Internet

c) Controlar el buen funcionamiento del sistema

2. En el caso del Operador

a) Control de los clientes

b} Control de los pedidos
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Perfiles de los Usuarios

Nombre del Actor Administrador

Definicién. Es el encargado de administrar el sistema, tendré todos los permisos

y libertad de movimientos por el sistema

Nota.

El administrador es el encargado de manipular la informacién y contenido del
sistema

Tiene acceso a toda la informacion del sistema y es el Gnico que puede

modificar todo

Nombre del Actor. Operador

Definicion. Es la persona que esta en contacto con los clientes Tiene acceso

limitado a las operaciones del sistema

Nota. el operador no podra dar de alta a los clientes fijos No podra borrar

clientes ni productos No tiene acceso a la gestion de proveedor.
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Casos de USO (requisitos)

A1. Requisitos generales

A1.1 Tendremos en cuenta trabajar con cddigos gue ingresen al inventario de la
empresa

A1.2 Las ventas de Agroquimicos se deben registrar al crédito o de contado
A1.3 El sistema debe generar un reporte que es la orden de Compra

A2. Gestién de Clientes

A2.1 Requisitos generales de los clientes

A2.1.1 Alcliente se le identifica con el cédigo

A2.1.2 Los clientes se definen por nimero de cédula, nombre, apellido,
direccion, ciudad, departamento y teléfono

A2.1.3 Al cliente se le asigna un nimero de cuenta

A2.2 Aiadir al cliente

A2.2.1 Solamente {0s operadores con permiso del administrador podran afiadir
clientes

A2.3 Borrado de cliente

A2.3.1 Solamente los operadores con permiso del administrador podran borrar
clientes

A2.3.2 Para poder borrar cliente, es necesario que éste, tenfa ningtin saldo
pendiente en su estado de cuenta y que éstos tengan una antiguedad mayor de
2 afnos

A2.3.3 También es necesario que tenga un mal historial de crédito

A2.4 Modificar Cliente
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A2.4.1 Solamente operadores con permiso del administrador pueden modificar

datos de un cliente

A2.5 Buscar Cliente

A2.5.1 Paso de cliente fijo a cliente eventual o viceversa

A2.5.1.2 Solo los operadores con permiso del administrador pueden realizar
dichos cambios

Descripcién de los casos de USO

Caso de uso 1: Gestiéon cliente.

Definicién Actualizacion de la informacion acerca de los clientes de AGRONICA

Nota los clientes vienen definidos por cédigo del producto, cedula, nombre,
direccion, ciudad, teléfono, departamento. Los clientes pueden ser fijos 0
eventuales

Caso de uso 2: Gestion del Agroquimico

Definicion. actualizacién de la informacién de los productos

Caso de uso 3: Gestion de pedidos

Definicion® actualiza la informacion acerca de las solicitudes ¢ pedidos de
Agroquimicos

Nota los pedidos se definen por fecha pedido, descripcién, cantidad, forma de
pago, coédigo del producto

Los pedidos pueden ser al contado o al crédito

Caso de uso 4: Gestion de los productos en inventario

Definicién actualiza fa informacién acerca de los productos en existencia y los

vendidos
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Secuencia de la tareas de los escenarios de USO
Caso de uso 1: Gestién de cliente
Escenario 1.1: dar de alta a un cliente eventual
Precondiciones no existe ficha del cliente
Poscondiciones todos los datos se han introducido correctamente El ntimero de
clientes se incrementa en 1
Detalle de operaciones
e Elcliente ingresa a la pagina web
o El operador obtiene datos del cliente
» Eloperador introduce ficha en el sistema con los datos cod_producto,
cedula, nombre, apellido, direccién, ciudad, teléfono y departamento
Escenario 1.2: dar de alta a un cliente fijo.
Precondiciones dar de alta a un cliente fijo
Poscondiciones todos los datos se han introducido correctamente El numero de
clientes se incrementa en 1
Detalle de operaciones
¢ Elcliente ingresa a la pagina web
o El administrador del sistema obtiene datos del cliente
¢ Eladministrador introduce ficha en el sistema con los datos’
cod_producto, cedula, nombre, apellido, direccion, cuidad, teléfono y

departamento
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Escenario 1.3: dar de baja a un cliente eventual o fijo:
Precondiciones-

¢ Existe ficha de cliente

+ Mal historial de crédito

e Mas de 3 aflos de inactividad
Poscondiciones

e Todos los datos se han borrado correctamente

e Elnumero de clientes se decrementa en 1
Detalle de operaciones

o Eladministrador ingresa a los datos del cliente

« Eladministrador elimina la ficha completa del cliente.
Escenario 1.4: modificar clientes eventuales o fijos.
Precondiciones

¢ Existe ficha de cliente
Poscondiciones

e Todos los datos se han modificado correctamente
Detalle de operaciones

» El administrador ingresa a los datos del cliente

+ El administrador modifica la ficha completa del cliente
Caso de uso 2: Gestién de Agroquimicos
Escenario 2.1: Dar de alta a un Agroquimico
Precondiciones’ No existe ficha del Agroquimico

Poscondiciones
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s Todos los datos se han introducido correctamente
¢ Elndmero de Agroquimicos se incrementan en 1
Detalles de operaciones.
o Elembarque de Agroguimicos ingresa al inventario de la empresa
+ El operador obtiene datos del producto
e El operador introduce la ficha en el sistema con los datos cod_producto
marca, fecha_ingreso
Escenario 2.2: dar de baja a un Producto
Precondiciones
o Existe ficha del producto

o Elcliente compra el producto

Poscondiciones
» Todos los datos se han borrado correctamente
s El numero de producto se decrementa en 1
Detalles de operaciones
¢ Eladministrador ingresa a la ficha de! producto
¢ El administrador borra la ficha del producto
Caso de uso 3: Gestion de proveedores
Escenario 31 Dar de alta a un proveedor eventual
Precondiciones' No existe ficha del proveedor
Poscondiciones

s Todos los datos se han introducido correctamente
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¢ El nimero de proveedores se incrementa en 1
Detalle de operaciones

+ Eladministrador busca un proveedor para la empresa

¢ El administrador obtiene datos del proveedor

» El administrador introduce ficha en el sistema con los datos

cod_proveedor, Nombre, apellido, direccién, pais, teléfono, departamento

Nota : Los escenarios a continuacién se implementaran después.
Escenario 3.2: Dar de Alta a un proveedor fijo
Precondiciones No existe ficha del proveedor
Poscondiciones

¢ Todos los datos se han introducido correctamente

« El nimero de proveedores se incrementa en 1
Detalle de operaciones

e Eladministrador busca un proveedor para la empresa

« El administrador obtiene datos del proveedor

e Eladministrador introduce ficha en el sistema con los datos

cod_proveedor, nombre, apellido, direccion, teléfono, departamento

Escenario 3.3: Dar de baja a un proveedor eventual o fijo

» Existe ficha del proveedor.

o Mal uso para la empresa AGRONICA
Poscondiciones

+ Todos los datos se han borrado correctamente

+ Elnumero de proveedores se decrementa en 1
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Escenario 3.4;: Modificar proveedores eventuales o fijos.
Precondiciones Existe ficha del proveedor
Poscondiciones

e Todos los datos se han modificado correctamente
Detalle de operaciones

e El administrador ingresa a los datos del cliente

o El administrador modifica la ficha completa del cliente

Caso de uso 4: Gestién de Pedido
Escenario 4.1: Solicitud de pedido
Precondiciones
+ Existe ficha del producto
o Existe en inventario
Poscondiciones
e Todos los datos se han introducido correctamente
¢ Elnimero de pedidos se incrementa en 1
Detalle de operaciones
e Elacude a la pagina web de la empresa
¢ El solicita cotizacion
o FElcliente revisa en el inventario si esta disponible el producto

+ Llena el formulario de pedido
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Caso de uso 5: Gestion de Inventario
Escenario 5.1: Realizacién de inventario
Precondiciones Existe ficha del producto
Poscondiciones Todos los datos se han introducido correctamente
Detalle de operaciones

¢ El administrador acude al inventario

« El administrador obtiene los datos del inventario

+ El administrador revisa |a ficha del producto en los que estan a

disposicion

Un caso de uso esta formado por una serie de interacciones entre el sistema y
un actor (cliente), que se muestra una determinada forma de utilizar el sistema
En nuestro caso cada interaccién comienza con un evento inicial en donde el
actor envia al sistema y continla con una serie de eventos entre el actor, el
sistema y posibles actores involucrados
Un diagrama de casos de uso consta de los siguientes elementos

e Actor

e (Casode uso

¢ Relaciones de uso, herencia y comunicacion

Una operacion / tarea que realiza una orden de algin agente externo, sea desde

una peticién de un actor o bien desde la invocacién desde otro caso de uso.
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CASO DE UsO

DIAGRAMA GENERAL

/WSolicitudR\

//
OO

inventario

o~
/ T i
informe general — -Administrador del
Sistema
Operador — <

Actividad
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DIAGRAMA DE USO CLIENTE/ SERVIDOR

Base de Datos

D
Q-

Administrador del
Sistema

D

Administrador

O

Gestion Cliente

S ——

\ Gestion Producto
Operador \
N T~

\ -

C D

N 7 \_’_/
\ Gestion pedido

AN
AN

=

Gestion inventario

Sistema h
Senvidor

Sistema
Cliente
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DIAGRAMA DE CASOS DE USO

<3,/’uses-——7—‘\>( D

/7Imprimir lista de productos
_

_

Operador
Consultar precion del producto

inventario

e
SO

datos del producto

4

uses

-

cambiar precio del producto

e

X

~

Administrador del
Sistema
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Disefio LOGICO

Cliente Fijo

/

AGRONICA

Cod _cliente

AN

Cliente eventual
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Diagrama de COMPONENTES

Estos muestran como distintos subsistemas de software conforman la estructura

general del sistema, que crea una base de datos centralizada que contiene

registros de ventas, de producto, de contado, de crédito. Es esencial que estos

datos se centralicen en una base de datos para su debido control.

Solictud del
producto
_ A

“ﬁ—— —~—
—
—

\ ™ Registro del
\ producto
\

\ ~

\ el

N T

Registro de

ventas
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~
/ ™~

b \-&
Registros d Redistros d
e contado egIstros de
1 creditos
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Disefio CONCEPTUAL

Contado

Cancelado

0.

Producto

Credito
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VISTA DE COMPONENTES

AGRONICA

DATOS

CENTRAL DE “REGISTRO
VENTAS CONTABLE
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Diagrama de SECUENCIA

Los diagramas de secuencia proporcionan una vista detallada de un caso de
USO. Muestra una interaccién organizada en una secuencia de tiempo y ayuda

a documentar el flujo de légica dentro de la aplicacion.
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Plan de la operacién con los clientes

CLIENTE VENDEDOR EN LA WEB OPERADOR

informacion det producto

Verificar existencia|

Solicitar producto

/

lm

\

Seleccionar producto

Solicitar pago

i .

agar
pag Emiir

I

@<—

Requerimientos Tecnolégicos

% Programacién de Base de Datos en SQL Server.

2
0’0

Aplicaciones Clientes — Servidor en Visual Basic 6.0

L X

Sitio WEB que conecta a la base de Datos.

% Analisisy Sisterhas Orientados a Objetos con modelos UML

/7
°

Programacion en Visual Basic 6.0 en tres niveles de arquitectura
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Tecnologia Disponibles en Agronica S.A
% Incluye todo el Software requerido

% El Hardware presenta las siguientes condiciones

6 Computadores con Procesadores Pentium 3 y 4 con capacidades de 500

MHz a 1 5 MHz

Tarjetas de Red Compatibles en sus velocidades

2 Impresoras disponibles en linea
Pruebas
Al sistema se le realizaran pruebas, dependiendo de la ubicacién de las
definiciones y los usos de las variables del programa. Se analizaran y estudiaran
varias estrategias de prueba de flujo de datos, para evitar futuros errores en la
ejecucion de algunos formularios del sistema Estas se haran segun el programa

que se ha establecido en las fechas de entrega

Antes de la defensa final el sistema fue probado 2 veces en la empresa
Agronica, logramos cambiar algunos parametros que estaban fuera de lo
establecido, entre ellos, el no vincular el sistema a la base de datos original del

sistema instalado en sus instalaciones y con los cuales operan legalmente

57



CODIFICACION

PRESENTACION

RONICA
SIS‘T% a de Ordenes de Compra

: : Dlsenadopol LoL T ‘ZE.'I:
Mnna de los Angehs Uﬂon Vmgn -

l(anna Wlllls I!odngue: :':A anc'lm J’ase Gapcm Ul-blna

Private Sub Form_Load()
CentrarPantalla Me

End Sub

Private Sub Labeld Click()
End Sub

Private Sub Label5 Click()
End Sub

Private Sub Label7 Click()
End Sub

Private Sub Timerl Timer()

Static I

ForI=1To5

IfI=35 Then
FPrincipal.Show
Unload Me

End If

Next 1

End Sub
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ACCESO AL SISTEMA

* Introduzea su clave y contrasefia para ingresar ol siztema’

Private Sub cmdConectar_Click()
cmdConectar.Enabled = False
NombreUsuario = txtUsuario

ClaveUsuario = txtClave

ConectarSQL NombreUsuario, ClaveUsuario
Unload Me

FPrincipal.Show

End Sub

Private Sub Form_Load()
CentrarPantalla Me

End Sub

Private Sub Text1_Change()
End Sub

Private Sub Timer1_Timer()
If Label3.Visible = True Then
Label3.Visible = False
Else
Label3.Visible = True
End If
End Sub

Private Sub txtClave_GotFocus()
Entrar txtClave
End Sub

Private Sub txtClave_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
cmdConectar.SetFocus
End If
End Sub
Private Sub txtClave_LostFocus()
Salir txtClave
End Sub



Private Sub txtUsuario_GotFocus()
Entrar txtUsuario
End Sub

Private Sub txtUsuario_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
txtClave.SetFocus
End If
End Sub

Private Sub txtUsuario_LostFocus()
Salir txtUsuario
End Sub

CLIENTES

| Eliminar

Dim Ultimo As String
Private Sub cmdCancelar Click()

DClientes .Recordset.CancelUpdate
cmdNuevo.Enabled = True
cmdCancelar Enabled = False
cmdGuardar.Enabled = False
DatosPrincipales.Enabled = False
End Sub
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Private Sub cmdGuardar Click()
PasarDatos

DClientes Recordset Update
cmdNuevo Enabled = True
cmdCancelar Enabled = False
emdGuardar Enabled = False
LimpiarDatos

VerDatos

DatosPrincipales Enabled = False
End Sub

Private Sub cmdNuevo_Click()
EstablecerUltimo
DatosPrincipales Enabled = True
Limpiai Datos

Text2 SetFocus

DClientes Recordset AddNew
cmdNuevo Enabled = False
cmdGuaidai Enabled = Tiue
cmdCancelar Enabled = True
End Sub

Private Sub Commandl_Click()
If MsgBox("Desea Eliminar el 1egistro”, vbQuestion + vbYesNo, "Mensaje™) = vbYes
Then
DClientes Recordset Delete
DClientes Recordset MovelLast
VerDatos
End If
End Sub

Piivate Sub Command3_Click()

1f OptTodos Value = True Then
DClientes RecordSource = "Select * from registrar"
DClientes Refresh

End If

If OptPendientes Value = True Then
DClientes RecordSoutce = "Select * fiom registrar where pendiente=1"
DClientes Refresh

End If

End Sub
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Private Sub Command4_Click()
DatosPrincipales Visible = True
Frame2 Visible = True

Framel Visible = False
DataGridl Visible = False
LimpiarDatos

VerDatos

End Sub

Private Sub Command?2_Click()

Dim Buscar As String
Dim Valot As String

DClientes Refiesh

Valot = InputBox("Introduzca ¢l Codigo del Cliente", "Buscar Cliente™)
Buscar = "CodigoCliente="" & Valor & """

DClientes Recordset Find Buscar

If DClientes Recordset Eof Or DClientes Recordset BOF Then
MsgBox "Ese Registro no existe”, vblnformation + vbOKOnly, "Ayuda de Busqueda"
Else
VerDatos
End If
End Sub

Private Sub Form_I.oad()
CentraiPantalla Me
ConectarAqui

c¢cmdGuardar Enabled = False
cmdCancelar Enabled = False
DatosPiincipales Enabled = False
End Sub

Private Sub Text2_GotFocus()
Entiar Text2
End Sub

Private Sub Text2 KeyPiess(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text3 SetFocus
End If
End Sub
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Private Sub Text2 LostFocus()
Sahr Text2
End Sub

Private Sub Text3 GotFocus()
Entiar Text3
End Sub

Private Sub Text3 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text4 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text3 [LostFocus()
Salir Text3
End Sub

Private Sub Textd GotFocus()
Entrar Text4
End Sub

Private Sub Text4 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text5 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text4 LostFocus()
Salir Text4
End Sub

Private Sub Text5_GotFocus()
Entrar Text5
End Sub

Private Sub Textd KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text6 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text5 LostFocus()
Salir Text5
End Sub
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Private Sub Text6 GotFocus()
Entrar Text6
End Sub

Private Sub Text6 KeyPress(KeyAscii As Integer)
f KeyAscii = 13 Then
Text7 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text6 LostFocus()
Salir Text6
End Sub

Private Sub Text7 GotFocus()
Entrar Text7
End Sub

Private Sub Text7 KeyPress(KeyAscii As Integei)
If KeyAscii = 13 Then
Text8 SetlFFocus
End If
End Sub

Private Sub Text7_LostFocus()
Salir Text7
End Sub

Private Sub Text8 GotFocus()
Entrar Text8
End Sub

Private Sub Text8 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text9 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text8 TostFocus()
Salir Text8
End Sub
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Public Sub ConectarAqui()

DClientes ConnectionString = Miconexion
DClientes RecordSource = "Select * fiom Clientes"
DClientes Refiesh

End Sub

Public Sub PasarDatos()

DClientes Recordset Fields("CodigoCliente™) = Ultimo
DClientes Recordset Fields("Nombre™") = Text2
DClientes Recordset Fields("Pais") = Text3

DClientes Recordset Fields("Direccion") = Text4
DClientes Recordset Fields("Telefono1™) = Text5
DClientes Recordset Fields("Telefono2") = Text6
DClientes Recordset Fields("Email") = Text7
DClientes Recordset Fields("Fax") = Text8

DClientes Recordset Fields("Fechalngreso") = Text9
DClientes Recordset Fields("LimiteCredito”) = Text10
End Sub

Public Sub LimpiarDatos()
Textl Text=""
Text2 Text=""
Text3 Text=""
Textd Text=""
Text5 Text=""
Text6 Text=""
Text7 Text=""
Text8 Text=""
Text9 Text=""
Textl0 Text=""
End Sub

Private Sub Text9 GotFocus()
Entrar Text9
End Sub

Private Sub Text9 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text10 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text9_LostFocus(}
Salir Text9
End Sub
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Public Sub VeiDatos()

Textl = DClientes Recordset Fields("CodigoCliente")
Text2 = DClientes Recoidset Fields("Nombre")

Text3 = DClientes Recordset Fields("Pais")

Textd = DClientes Recordset Fields("Direccion")
Text5 = DClientes Recordset Fields("Telefonol™)
Text6 = DClientes Recordset Fields("Telefono2")
Text7 = DClientes Recoidset Fields("Email")

Text8 = DClientes Recordset Fields("Fax")

Text9 = DClientes Recordset Fields("Fechalngreso™)
Textl10 = DClientes Recordset Fields("LimiteCredito")
End Sub

Public Sub EstablecerUltimo()

If DClientes Recordset Recordcount = 0 Then
Ultimo = "MAOQOO1"

FElse
DClientes Recoidset Movelast

Ultimo = "MA" & Format(Val(Mid{DClientes Recordset("CodigoCliente"), 3, 3) +

l), HOOO")
End If

End Sub
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CATALOGO DE PRODUCTOS

Eliminar |

Dim Ultimo As String

Private Sub AdCatalogo WillMove(ByVal adReason As ADODB.EventReasonEnum,
adStatus As ADODB . EventStatusEnum, ByVal pRecordset As ADODB.Recordset)

End Sub
Private Sub cmdCancelar_Click()

AdCatalogo.Recordset.CancelUpdate
cmdNuevo.Enabled = True
cmdCancelar Enabled = False
cmdGuardar.Enabled = False
DatosPrincipales.Enabled = False

End Sub
Private Sub cmdGuardar_Click()

PasarDatos
AdCatalogo.Recordset.Update
cmdNuevo.Enabled = True
cmdCancelar.Enabled = False
cmdGuardar.Enabled = False
LimpiarDatos

VerDatos
DatosPrincipales.Enabled = False

End Sub
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Private Sub emdNuevo_Click()

EstablecerUltimo
DatosPrincipales Enabled = True
LimptarDatos

Text2 SetFocus

AdCatalogo Recordset AddNew
cmdNuevo Enabled = False
cmdGuardar Enabled = Tiue
cmdCancelar Enabled = True

End Sub
Private Sub Command3_Click()
If OptTodos Value = True Then

AdCatalogo RecordSource = "Select * from registrar"
AdCatalogo Refiesh

End If
If OptPendientes Value = True Then

AdCatalogo RecordSouice = "Select * from 1egistrar where pendiente=1"
AdCatalogo Refiesh

End If
End Sub

Private Sub Command4_Click()
DatosPrincipales Visible = Tiue
Frame2 Visible = True

Framel Visible = False
DataGridl Visible = False
LimpiarDatos

VerDatos

End Sub

Private Sub Command!l Click()
Dim Buscai As Stiing
Dim Valor As Stiing

Valor = InputBox("Introduzca el Codigo de Producto ", "Buscar Producto”)



Buscar = "Codigo="" & Valor & "™
AdCatalogo Recordset Find Buscai

If AdCatalogo Recordset Eof Or AdCatalogo Recordset BOF Then

MsgBox "Ese Registro no existe”, vbInformation + vbOKOnly, "Ayuda de Busqueda”

Else
VerDatos

End If

End Sub

Private Sub Command?2_Click()

If MsgBox("Desea eliminar este registio”, vbQuestion + vbYesNo, "Alerta") = vbYes

Then
AdCatalogo Recordset Delete
AdCatalogo Recordset MoveLast
VeiDatos

End If

End Sub

Private Sub Form_Ioad()}

CentrarPantalla Me
ConectarAqui

cmdGuardar Enabled = False
cmdCancelar Enabled = False
DatosPiincipales Enabled = False

End Sub

Private Sub Text2 GotFocus()
Entrar Text2
End Sub

Private Sub Text2 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text3 SetFocus
End If
End Sub
Private Sub Text2 LostFocus()

Salir Text2
End Sub

69



Private Sub Text3 GotFocus()
Entrar Text3
End Sub

Private Sub Text3 KeyPress(KeyAscii As Integer)

If KeyAscii = 13 Then
Text4 SetFocus
EndIT

End Sub

Private Sub Texi3_LostFocus()
Salir Text3
End Sub

Private Sub Text4 GotFocus()
Entrar Text4
End Sub

Private Sub Text4 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text5 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text4d Lostlocus()
Salin Text4
End Sub

Private Sub Text5_ GotFocus()
Entra1 Text5
End Sub

Private Sub Text5 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscn = 13 Then
cmdGuardar SetFocus
End If
End Sub
Private Sub Text5 LostFocus()

Salir Text5
End Sub
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Private Sub Text6 GotFocus()
Entrar Text6
End Sub

Private Sub Text6 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text7 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text6 LostFocus()
Salir Text6
End Sub

Private Sub Text7 GotFocus()
Entiar Text7
End Sub

Private Sub Text7 KeyPress(KeyAscii As Integer)

If KeyAscii = 13 Then
Text8 SetFocus
End If

End Sub

Private Sub Text7 LostFocus()
Salir Text7
End Sub

Private Sub Text8 GotFocus()
Entrar Text3
End Sub

Private Sub Text8 KeyPress(KeyAscii As Integer)
1f KeyAscit = 13 Then
Text9 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text8 LostFocus()
Salir Text8
End Sub
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Public Sub ConectarAqui()

AdCatalogo ConnectionString = Miconexion
AdCatalogo RecordSource = "Select * from Catalogo”
AdCatalogo Refiesh

End Sub
Public Sub PasarDatos()

AdCatalogo Recordset Fields("Codigo™) = Ultimo
AdCatalogo Recordset Fields("Nombre") = Text2
AdCatalogo Recordset Fields("Presentacion") = Text3
AdCatalogo Recordset Fields("Linea") = Text4
AdCatalogo Recoidset Fields("Precio") = Text5

End Sub
Public Sub LimpiarDatos()

Text]l Text=""
Text2 Text=""
Text3 Text=""
Textd Text=""
Texts Text=""

End Sub

Private Sub Text9 GotFocus()
Entrar Text9
End Sub

Private Sub Text9 KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text10 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text9 LostFocus()
Salir Text9
End Sub
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Public Sub VeiDatos()

Textl = AdCatalogo Recordset Fields("Codigo")
Text2 = AdCatalogo Recordset Fields("Nombre")
Text3 = AdCatalogo Recordset Fields("Presentacion")
Text4 = AdCatalogo Recordset Fields("Linea")

Text5 = AdCatalogo Recordset Fields("Precio")

End Sub
Public Sub EstablecerUltimo()

If AdCatalogo Recordset Recordcount = 0 Then
Ultimo = "PT001AGRO"
Else
AdCatalogo Recordset MoveLast
Ultimo = "PT" & Format(Val(Mid(AdCatalogo Recordset("Codigo™"), 3,3) + 1),
"000") & "AGRO"
End If

End Sub

AGREGAR DETALLE DE ORDEN

Dim WithEvents MisDetalles As ClaseDetalle
Dim WithEvents MisOrdenes As ClaseOrden

Private Sub Command! Click()

GuardarDetalle
End Sub
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Private Sub Command2_Click()
Unload Me
End Sub

Private Sub Form_Load()
ConectarAqui

CentrarPantalla Me

Set MisDetalles = New ClaseDetalle
Set MisOrdenes = New ClaseOrden
End Sub

Public Sub Conectar Aqui()

AdCatalogo ConnecttonStiing = Miconexion

AdCatalogo RecordSource = "Select * from Catalogo”
AdCatalogo Refresh

SumaDetalle ConnectionString = Miconexion
SumaDetalle RecordSowce = "Select * from TotalDetalle"
SumaDetalle Refiesh

End Sub

Public Sub BuscarCatalogo()
Dim Buscar As String

Buscar = "Codigo="" & txtCodigo & ""

AdCatalogo Refresh

AdCatalogo Recordset Find Buscar

If AdCatalogo Recordset Eof Or AdCatalogo BOFAction Then
Me txtCodigo =""
Me txtDescripcion =
Me txtPiecio =0
Me txtCodigo SetFocus
MsgBox "Ese Registro no Existe, lo siento", vbInformation + vbOKOaly, "Alerta"

Else
Me txtCodigo = AdCatalogo Recordset("Codigo™)
Me txtDesciipcion = AdCatalogo Recordset("Nombre") & " " &

AdCatalogo Recordset("Presentacion')
Me txtPrecio = AdCatalogo Recordset("Precio™)
Me txtCantidad SetFocus

End If

End Sub

no

Private Sub txtCantidad_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Calcular
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Command! SetFocus
End If
End Sub

Private Sub txtCantidad_LostFocus()
Calcular
End Sub

Private Sub txtCodigo_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
BuscaiCatalogo
End If
End Sub

Public Sub Calcular()
txtTotal = Val(txtCantidad) * Val(txtPrecto)
End Sub

Public Sub GuardarDetalle()

Dim BuscarOrden As String
Dim MiOrden As Integer

'Actualizar Detalle

MisDetalles AddNew

MisDetalles Fields("NOrden") = FOrdenDeCompra rsOrden Recordset Fields("Notden™)
MisDetalles Fields("Codigo") = AdCatalogo Recoidset("Codigo™)

MisDetalles Fields("Nombre") = AdCatalogo Recordset("Nombre")

MisDetalles Fields("Presentacion") = AdCatalogo Recordset("Presentacion")
MisDetalles Fields("Cantidad") = Me txtCantidad

MisDetalles Fields('"Precio") = AdCatalogo Recordset("Precio")

MisDetalles Fields("Total") = Me txtTotal

MisDetalles Update

'Actoalizar orden

MiOrden = FOrdenDeCompra rsOrden Recordset Fields("NOrden™)
BuscatO1den = "NOrden=" & FOrdenDeCompia rsOrden Recordset Fields("NOrden™)
MisOndenes FindFirst Buscai Orden

SumaDetalle Refresh
'SumaDetalle Refresh
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SumaDetalle Recordset Find BuscarOrden

MisOrdenes Edit

MisOrdenes Fields("Total") = Val(SumaDetalie Recordset("SUBTOTAL"))
MisOrdenes Fields("lgv") = Val(SumaDetalle Recordset("SUBTOTAL")) * 0 15
MisOrdenes Fields("Grantotal") = Val(SumaDetalle Recordset("SUBTOTAL™) +
(SumaDetalle Recordset("SUBTOTAL") * 0 15)

MisOrdenes Update

FOrdenDeCompra rsOrden Refresh

FOi1denDeCompra rsOrden Recordset Find "NOrden=" & MiOrden
FOrdenDeCompra VerDatos

Unload Me

End Sub
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ORDEN DE COMPRA
Orden detompra—-Quij ok
= e s b

‘Préssentacion

Eantidad [Pt

"Public WithEvents rsOrden As ClaseOrden
Public WithEvents rsDetalle As ClaseDetalle
Public WithEvents rsClientes As ClaseCliente
Dim Linea As Long

Dim Columna As Long

Dim NoFactAnterior As String

Dim MiOrden As Integen

Private Sub Commandl_Click()

Command? Enabled = True

txtCodigo SetFocus

LimpiarDatos

rsOrden Recordset AddNew

Commandl Enabled = False
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End Sub

Private Sub Command2_Click()
PasarDatos

rsOrden Recordset Update
VerDatos

Command1 Enabled = True

End Sub
Private Sub Command3_Click()

FAgregarDetalle Show 1
End Sub

Private Sub Command4_Click()

If MsgBox("Desea Eliminar Detalle", vbQuestion + vbYesNo, "Mensaje") = vbYes Then
AdDetalle Recordset Delete
AdDetalle Refiesh
ActualizarOrden

End If

End Sub
Private Sub Command5_Click()

Dim Buscar As String
Dim Valor As Integer

Valor = Val(InputBox("Intioduzca el Numero de Orden a Buscar ", "Buscar Orden"))
Buscai = "NOrden=" & Valor

1sOrden.Recordset Find Buscar

If 1sOrden Recordset Eof Or 130Orden Recordset BOF Then

MsgBox "Ese Registro no existe”, vbinformation + vbOKOnly, "Ayuda de Busqueda”
Else

VerDatos
End If

End Sub

Private Sub Form Load()
Command2 Enabled = False
ConectarAqui

'Set rsOrden = New ClaseOrden
Set rsDetalle = New ClaseDetalle
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Set rsClientes = New ClaseCliente
CentrarPantalla Me

End Sub

Private Sub txtAtencion KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
txtFecha SetFocus
End If
End Sub
Private Sub txtCodigo KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
BuscarCliente
End If
End Sub
Public Sub BuscarCliente()

Dim Buscar As String
Buscar = "[CodigoCliente|="" & txtCodigo Text & "

rsClientes FindFirst Buscar

If rsClientes NoMatch Then
txtCodigo Text=""
txtCliente Text=""
txtDireccion Text =
txtTelefonol Text=""
txtFax Text=""
txtEmail Text=""
txtCodigo SetFocus

Else
txtCodigo Text = rsClientes Fields("CodigoCliente™)
txtCliente Text = rsClientes Fields("Nombie")
txtDireccion Text = rsClientes Fields("Direccion") & ""
txtTelefonol Text = 1sClientes Fields("Telefonol") & ""
txtFax Text = rsClientes Fields("Fax") & ""
txtEmail Text = rsClientes Fields("Email") & ""

' txtAtencion SetFocus

End If

tn

End Sub
Public Sub PasarDatos()

'txtorden

rsOrden Recordset Fields("fecha") = txtFecha Text
rsOrden Recordset Fields("NCliente") = txtCodigo Text
1sOrden Recordset Fields("Nombre") = txtCliente Text
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rsOrden Recordset Fields("Atencion") = txtAtencion Text
1sOrden Recordset Fields("total") = Val(txtTotal Text) + 0
rsOrden Recordset Fields("[gv") = Val(txtigv Text) + 0
180rden Recotdset Fields("GranTotal") = Val(txtMontoTotal Text) + 0
If chkContado Value = 0 Then
15Orden Recordset Fields("Contado™) = 0
Else
rsOrden Recordset Fields("Contado") = 1
End If

If ChkTramCheque Value =0 Then

rsOrden Recordset Fields("TiamiteChK") = 0
Else

rsOrden Recordset Fields(" TramiteChk") = 1
End If

If ChkCredito Value = 0 Then

rsOrden Recordset Fields("Credito™) = 0
Else

rsOrden Recordset Fields("Credito") = 1
End if

rsOrden Recordset Fields("Dias") = Val(txtDhas Text) + 0

End Sub
Public Sub VerDatos()

txtOrden Text = 15s0rden Recordset Fields("NOrden™)

txtFecha Text = rsOrden Recordset Fields("Fecha™)

txtCodigo Text = rsOrden Recordset Fields("NCliente")

txtCliente Text == 1sOrden Recordset Fields("Nombre")

BuscarCliente

txtAtencion Text =1sOrden Recordset Fields(" Atencion")

txtTotal Text = Val(rsOrden Recordset Fields("total™)) + 0

txtigv Text = Val(rsOrden Recordset Fields("igv'")) + 0

txtMontoTotal Text = Val(rsOrden Recordset Fields("GranTotal")) + 0

If rsOrden Recordset Fields("Contado™) = 0 Then
chkContado Value =0

Else
chkContado Value = 1

End If

If rsOrden Recordset Fields("tramitechk™) = 0 Then
ChkTiamCheque Value = 0
Else

80



ChkTramCheque Value =1
End If

If rsOrden Recordset Fields("Credito") = 0 Then
ChkCredito Value =0

Else
ChkCiedito Value =1

End If

txtDias Text = Val(rsOrden Recordset Fields("Dias")) + 0

Actualizar

End Sub
Public Sub LimpiarDatos()

Me txtCodigo =""
Me txtCliente = ""
Me txtOrden=""

Me txtFecha =""

Me txtDireccion = ""
Me txtTelefonol =""
Me txtFax = ""

Me txtEmail =""

Me txtAtencion = ""
Me txtTotal =""

Me txtigy = ""

Me txtMontoTotal = ™"

End Sub
Public Sub Conectar Aqui()

AdDetalle ConnectionString = Miconexion

rsOrden ConnectionStiing = Miconexion
1sO1den RecordSource = "Select * from Orden”
rsOrden Refresh

SumaDetalle ConnectionStting = Miconexion
SumaDetalle RecordSowce = "Select * from TotalDetalie”
SumaDetalle Refresh

End Sub
Public Function Actualizar()
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AdDetalle RecordSource = "Select * from Detalle where NOrden=" &
150rden Recordset Fields("NOrden™)
AdDetalle Refresh

End Function

Public Sub Actualiza Orden()
'Actualizar orden

MiOrden = Me rsOrden Recordset Fields("NOrden")
BuscatOrden = "NOiden=" & FOrdenDeCompra rsOrden Recordset Fields("NOrden")
‘MisOrdenes FindFirst BuscarOrden

SumaDetalle Refresh
'‘SumaDetalle Refiesh

SumaDetalle Recordset Find BuscarOrden
SumaDetalle Refresh

'1sOrden Recordset Edit
If SumaDetalle Recordset Eof Or SumaDetalle Recordset BOF Then
1sO1den Recordset Fields("Total") = 0
1sOrden Recordset Fields("Igv") =0
rsOrden Recoidset Fields("Grantotal™) = 0
rsOiden Recordset Update
Else
rsOrden Recordset Fields("Total") = Val(SumaDetalle Recordset("SUBTOTAL")) +0
rsOrden Recotrdset Fields("Igv") = Val(SumaDetalle Recordset("SUBTOTAL")) *
015
1sOrden Recordset Fields("Grantotal") = Val(SumaDetalle Recordset("SUBTOTAL"))
+ (SumaDetalle Recordset("SUBTOTAL") * 0 15)
rsOrden Recordset Update
End If

FOrdenDeCompra rsOrden Refresh
FOrdenDeCompra rsOrden Recordset Find "NOrden=" & MiOrden
FOrdenDeCompra VerDatos

End Sub
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HMSolicitud de Ingreso aPraves

Private Sub chkPendiente_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
chkRechazada SetFocus
End If
End Sub

Private Sub chkRechazada_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Command2 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub cmdCancelar_Click()
DSolicitud Recordset CancelUpdate
cmdNuevo Enabled = True
cmdCancelar Enabled = False
cmdGuardar Enabled = False
DatosPrincipales Enabled = False
End Sub

Private Sub cmdGuardar_Click()
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PasarDatos

DSolicitud Recordset.Update
cmdNuevo Enabled = True
cmdCancelar Enabled = False
cmdGuardar Enabled = False
LimpiarDatos

VerDatos

DatosPrincipales Enabled = False
End Sub

Private Sub cmdNuevo_Click()
DatosPrincipales Enabled = True
LimpiarDatos

Text2 SetFocus

DSolicitud Recordset AddNew
cmdNuevo Enabled = False
cmdGuardar Enabled = True
cmdCancelar Enabled = True
End Sub

Private Sub Command1_Click()
DatosPrincipales Visible = False
DataGrid1 Visible = True
Frame2 Visible = False

Frame1 Visible = True

Framet Top = 5520

End Sub

Private Sub Command3_Click()
If OptTodos Value = True Then

DSolicitud RecordSource = "Select * from registrar”
DSolicitud Refresh

End If

If OptPendientes Value = True Then
DSolicitud RecordSource = "Select * from registrar where pendiente=1"
DSolicitud Refresh

End If

End Sub
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Private Sub Command4_Click()
DatosPrincipales Visible = True
Frame2 Visible = True

Frame1 Visible = False
DataGrid1 Visible = False
LimpiarDatos

VerDatos

End Sub

Private Sub Form_Load()

DataGrid1 Top =120
DataGrid1 Height = 5175
DataGrid1 Width = 9015
DataGrid1 Left = 120

Me Height =7185

DataGrid1 Visible = False
Frame1 Visible = False
CentrarPantalla Me
ConectarAqui

cmdGuardar Enabled = False
cmdCancelar Enabled = False
DatosPrincipales Enabled = False
End Sub

Private Sub Text2_GotFocus()
Entrar Text2
End Sub

Private Sub Text2_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text3 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text2_LostFocus()
Salir Text2
End Sub

Private Sub Text3_GotFocus()
Entrar Text3
End Sub

85



Private Sub Text3_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text8 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text3_LostFocus()
Salir Text3
End Sub

Private Sub Text4_GotFocus(}
Entrar Text4
End Sub

Private Sub Text4_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text7.SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text4_LostFocus()
Salir Text4
End Sub

Private Sub Text5_GotFocus()
Entrar Text5
End Sub

Private Sub Text5_KeyPress(KeyAscii As Integer)

If KeyAscii = 13 Then
Text6 SetFocus
End If

End Sub

Private Sub Text5_LostFocus()
Salir Text5
End Sub

Private Sub Text6_GotFocus()
Entrar Texté
End Sub
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Private Sub Text8_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text9 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text6_LostFocus()
Salir Text6é
End Sub

Private Sub Text7_GotFocus()
Entrar Text7
End Sub

Private Sub Text7_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text5 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text7_LostFocus()
Salir Text7
End Sub

Private Sub Text8 _GotFocus()
Entrar Text8
End Sub

Private Sub Text8_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
Text4 SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text8_LostFocus()
Salir Text8

End Sub

Public Sub ConectarAqui()

DSolicitud ConnectionString = Miconexion

DSolicitud RecordSource = "Select * from registrar"

DSolicitud Refresh
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AdCliente ConnectionString = Miconexion
AdCliente RecordSource = "Select * from Cliente"
‘AdCliente Refresh

End Sub

Public Sub PasarDatos()
DSolicitud.Recordset Fields("Nombre") = Text?2
DSolicitud Recordset Fields("Pais") = Text3
DSolicitud.Recordset Fields("Direccion") = Text8
DSolicitud Recordset Fields("Telefono1") = Text4
DSolicitud Recordset Fields("Telefono2") = Text7
DSolicitud Recordset Fields("Email") = Text5
DSolicitud Recordset Fields("Fax") = Text6
DSolicitud Recordset Fields("FechaSolicitud") = Texto
If chkPendiente Value = 0 Then

DSolicitud Recordset Fields("Pendiente") = 0
Else

DSolicitud.Recordset Fields("pendiente”) = 1
End If
If chkRechazada Value = 0 Then

DSolicitud Recordset Fields("rechazada") = 0
Else

DSolicitud. Recordset.Fields("rechazada") = 1
End If
End Sub

Public Sub LimpiarDatos()
Textt Text=""
Text2 Text=""
Textd Text=""
Text4 Text=""
Texts Text=""
Texts Text=""
Text7 Text=""
Text8 Text=""
Text9. Text=""
chkPendiente = 0
chkRechazada =0
End Sub

Private Sub Text9_GotFocus()
Entrar Texto
End Sub
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Private Sub Text9_KeyPress(KeyAscii As Integer)
If KeyAscii = 13 Then
chkPendiente SetFocus
End If
End Sub

Private Sub Text9_LostFocus()
Salir Text9
End Sub

Public Sub VerDatos()

Text1 = DSolicitud Recordset Fields("NumeroSolicitud")
Text2 = DSolicitud Recordset Fields("Nombre")

Text3 = DSolicitud Recordset Fields("Pais")

Text8 = DSolicitud Recordset Fields("Direccion")

Text4 = DSolicitud Recordset Fields("Telefono1")

Text7 = DSolicitud Recordset.Fields("Telefono2")

Text5 = DSolicitud Recordset Fields("Email")

Text6 = DSolicitud Recordset Fields("Fax")

Text9 = DSolicitud Recordset Fields("FechaSolicitud")

if DSolicitud Recordset Fields("Pendiente") = 0 Then
chkPendiente Value = 0

Else
chkPendiente Value = 1

End If

If DSolicitud Recordset Fields('rechazada") = 0 Then
chkRechazada Value = 0

Else
chkRechazada Value = 1

End If

End Sub

Public Sub AprobarSolicitud()

End Sub
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PRINCIPAL

Private Sub MDIForm_Load()
FConectar Show 1
End Sub

Private Sub MDIForm_QueryUnioad(Cancel As Integer, UnloadMode As Integer)

If MsgBox("Desea salir del sistema?", vbYesNo + vbQuestion, "Ayuda QUI

B O R") =vbYes Then
End

Else
Cancel = True

End If

End Sub

Private Sub mnuCatatogo_Click()
FCatalogo Show

End Sub

Private Sub mnulmpCatalogo_Click()
FRptCatalogo Show 1

End Sub

Private Sub mnulmprimirClientes_Click()

FrptClientes Show

90



End Sub

Private Sub mnulnfoClientes_Click(}
FClientes Show

End Sub

Private Sub mnuOrdenCompras_Click()
FOrdenDeCompra Show

End Sub

Private Sub mnuOrdenDeCompra_Click()
FROrdenCompra Show

End Sub

Private Sub mnuSalir_Click()

Unload Me
End Sub

Private Sub mnuSolicitudes_Click()
FRptSolicitudes Show 1
End Sub
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CONCLUSION

Podemos concluir diciendo gue se logré con o que se nos pidio, el sistema
cumplié con el ambito tomado del cliente, la automatizacién ayudara a Agronica
a incrementar cada dia sus potenciales clientes, con el sistema establecido
podran incorporarse nuevas herramientas siempre que ellos lo deseen Se esta

pensando en vincular la base de datos de sus sistemas con el desarrollado

A veces por el poco conocimiento en las garantias que producen ciertos
programas nos cierra la mente en mejorar de una manera grande los sistemas
que actualmente trabajamos Creemos que los gerentes de Quibor Vs Agronica
podran ponerse de acuerdo con sus interrogantes y desconfianzas en las
nuevas tecnologias que dia a dia son apoderadas por las grandes compaiiias, lo

que nos orienta hacia la modernizacién y automatizacion de nuestros sistemas
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MAD22 HACIENDA LAS AMONIAS NICARAGUA

AGRONICA S.A

PRODUCTOS QUE PRETENDE VENDER VIA INTERNET

CODIGO DEL PRODUCTO NOMBRE PRESENTACION LINEA
PTOC1AGRO PILARSATO LITRO AGRO
PTO02AGRO PILARSATO 20 LITROS AGRO
PTOO3AGRO PILARSATO TONEL 200 LITROS AGRO
PTO04AGRO PILARON LITRO AGRO
PTOO5AGRO PILARON 20 LITROS AGRO
PTO0BAGRO PILARON TONEL 200 LITRCS AGRO
PTOO7TAGRO PILARXONE LITRO AGRO
PTOOBAGRO PILARXONE 20 LITROS AGRO
PTO0RAGRO PILARXONE TONEL 200 LITROS AGRO
PTO10AGRO QUIBORVIT 10CC AGRO
PTO11AGRO QUIBORVIT 50 CC AGRO
PTO12AGRC QUIBORVIT 100 CC AGRO
PTO13AGRO QUIBORVIT 250 CC AGRO
FPTO14AGRO QUIBORVIT 500 CC AGRO
PTO15AGRO QUIBORZOLE LITRO AGRO
PTO16AGRO QUIBORZOLE GALON AGRO
PTO17AGRO QUIBORZOLE 20 LITROS AGRO
PT018AGRO BOROSGL LITRO AGRO
PTO20AGRO BOROSOL 10 LITROS AGRO
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AGRONICA S.A

CLIENTES ACTUALES Y ACTIVOS A LOS QUE SE LES PRETENDE VENDER

CODIGO DEL CLIENTE NOMBRE PAIS

MADO1 MADERAS EL ALTO GUATEMALA
MAOO2 DURPANEL S A COSTA RICA
MAQO3 PLYCOS A COSTA RICA
MAOO4 MADERAS CULTIWVADAS COSTA RICA
MAQQ5 SEMILLAS VERDES S A GUATEMALA
MAQO6 AGRIBODEGAS S A EL SALVADCR
MADO7 ARMANDO MARIN S A EL SALVADOR
MAO008 PULMIC AGRO GUATEMALA
MAOQO0Q QVIDIO BANOS MARTEL GUATEMALA
MAO10 AGROVISIONDE CV EL SALVADOR
MAOQ11 FORMUNICA S A NICARAGUA
MAQ12 ABRASA S A NICARAGUA
MAO013 TRANSMERQUIM S A HONDURAS
MAD14 IRCOS A NICARAGUA
MAD15 DISATYR S A GUATEMALA
MAO16 DISATYR S A EL SALVADOR
MAO17 DISATYR S A HONDURAS
MAO18 DUWEST S A HONDURAS
MAO19 DUWEST S A HOUSTON
MAO020 FERTICA S A GUATEMALA
MA021 INTERMARK S A EL SALVADOR
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PT021AGRO
PTO22AGRO
PTO23AGRO
PTO24AGRO
PTO25AGRO
PTO26AGRO
PTO27AGRO
PTO2BAGRO
PTO029AGRO

PTO30AGRO

RAMIK GREEN
QUIBORTRIN
QUIBORTRIN
FORMOIL.

FORMOL
NORTRACE 20-20-20
NORTRACE 20-20-20
CITRAPLEX
CITRAPLEX

NORTRACE 9-15-45

20 LITRCS
KILO

25 KILOS
LITRO
GALON
LITRO

20 LITRCS
50 LIBRAS
250 LIBRAS

50 LIBRAS

AGRO
AGRO
AGRO
AGRO
AGRO
AGRO
AGROC
AGRO
AGRO

AGRO
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