UNIVERSIDAD DE CIENCIAS COMERCIALES
| UuccC
FACULDAD DE INGENIERIA E INFORMATICA

TESINA PARA OPTAR AL TITULO DE

Ingeniero en Computacion.
Ingeniero en Sistemas.

TITULO DE LA TESINA:

Sistema de VentasPro

ELABORADO POR:
> Karen Cristina Sandino Flores
> Wilber Javier Bucardo Gonzales
» Ervin Jose Lopez Murillo
» Juan Ramon Ramirez Flores

TUTOR:

» Msc. Irineo Moody Chow
> Msc. Fausto Quifiones

Managua Nicaragua 24 de Noviembre de 2007



Contenido

Dedicatoria
Agradecimiento
1. Introduccioén
2. Objetivos
2.1 Objetivo Generai
2.2 Objetivo Especificos
3. Justificacion
4. Antecedentes
5. Marco Metodolégico
5.1 Fase de Definicion
5.1.1 Analisis de Sistema
5.1.2 Planificacién Estratégica de la Informacion
5.1.3 Andlisis del Area de Negocio
5.1.4 Disefio del Sistema del Negocio
5.1.4.1 Arquitectura de la Aplicacion
5.2 Planificacién del Proyecto
5.2.1 Calculo de la Viabilidad
5.2.1.1 Viabilidad Técnica
5.2.1.2 Viabilidad Econémica
5.2.1.2.1 Propuesta Nimero 1
5.2.1.2.2 Propuesta Numero 2
5.2.1.3 Viabilidad Operativa
5.2.1.4 Viabilidad Legal
5.2.1.5 Estimaciones y Costo-Beneficio
5.2.1.5.1 Estimaciones
5.2.1.5.2 Beneficio
5.2.1.5.3 Costos
5.2.1.6 Evaluacion
5.2.1.7 Analisis de Riesgo
5.2.1.8 Cronograma de Actividades
5.3 Gestion del Proyecto
5.3.1 Seleccion del Personal
5.3.2 Funciones del Personal
6.3.3 Proceso
5.3.4 Seleccién del Modelo Proceso
5.3.4.1 Modelo Gestion
5.3.4.2 Modelo de Datos
5.4 Fase de Elaboracion
5.4.1 Analisis de Requisito
5.4.2 Disefio Logico
5.4.2.1 Diagrama Entidad-Relacion
5.4.2.2 Diagrama de Ciases

Pagina

W W N o U bW

oW W oW W oW W oW W W W W W RN RN NNNRNNDRMRBMNNERR B 2 O e
B 0 "N b Wk WO M~ H 0 VWA WNRREN N~ B N RO



5.4.2.3 Diagrama de Caso de Uso
5.4.2 4 Diagrama de Secuencia
5.4.2.5 Diagrama de Colaboracion
5.4.2.6 Diagrama de Actividad
5.4.2.7 Diagrama de Distribucion
5.4.3 Diagrama de Caso de Uso Interfaz Web
5.4 .4 Disefio Fisico
5.4.4.1 Diccionario de Datos
5.4.4.2 Diagrama de Componente
5.4.4.3 Infraestructura de la Red de Area Local
5.4.4.3.1 Disefio de la Red Local
5.4.4.3.2 Equipo Terminal y Conectividad
5.4.4.3.3 Medio de Transmision de Datos
5.4.4.3.4 Diagrama de Red

5.4.4.3.5 Topologia Red LAN
5.4.4.3.6 Justificacion de Dispositivo y
Medios

5.4.4.3.7 Configuracién de Direccionamiento
5.4.4.3.8 Normas de Diserio
5.4.4.3.9 Etiquetado

6. Conclusiones.

7. Recomendaciones.

8. Anexos.

40
57
62
68
70
71
73
73
78
79
79
79
80
80
81

82
83
85
86
87
88
89



Sistema VentasPro

DEDICATORIA

A Dios, por culminar un peldafio mas en nuestras vidas, por guiarnos en nuestro camino y
tomar las decisiones adecuadas para nuestro futuro, gracias por darnos las fuerzas para
seguir juchando cada dia con los obstaculos que se nos presenta, gracias por llenarnos de
esperanza y animo, sobre todo por hacer de nosotros mas humanos sobre cualquier
circunstancia.

A nuestros padres por su apoyo incondicional y econémico, por la dedicacion y esmero que

nos dan desde nifio para forjar de nosotros hombres de bien, y gracias padres por su amor.

Y atodas aquellas personas que de alguna u otra forma nos ayudaron a alcanzar nuestro
titulo Universitario, Coronando una carrera universitaria.




Sistema VentasPro

AGRADECIMIENTO

A Dios por darnos fuerzas, salud y guiarnos en todo el camino de nuestro proyecto, a
nuestros padres que nos apoyaron en todo momento y de las formas posibles para culminar
una etapa importante en muestra vidas profesionales.

A nuestros padres, que nos dieron las fuerzas vy el soporte para continuar adelante con
nuestra carrera profesional, a todos los familiares y amigos que contribuyeron de alguna
manera para alentarnos y ayudarnos a seguir hasta el final.

A Sr Alejandro Pineda por confiar en nosotros abriendo [as puertas de su empresa, por su

tiempo dedicado y por brindarnos la informacion necesaria para desarrollar nuestro sistema.

A nuestros Tutores, Fausto Quifiones e lrineo Moody, por su tiempo y dedicacion para

transmitir los conocimientos necesarios, para llevar a buen termino este proyecto.




Sistema VentasPro

1. INTRODUCCION

El constante desarrollo de las tecnologias de la informacion ha causado un impactado
indiscutible en el desarrollo de las actividades de las empresas, las cuales han tenido que
dejar atras sus obsoletos métodos de trabajo para adaptarlos a las demandas que exige el
desarrollo de los sistemas de informacion los cuales permiten ser mas eficiente y competitivos
en este mundo globalizado. Las instituciones y empresas en la actualidad hacen uso de los
conceptos de Comunicaciones y Tecnologias de la Informacion y estan apostando por la
migracién de muchos de sus sistemas convencicnales de manejo de datos; por nuevos y
mejores sistemas automatizados que contribuyen al manejo de datos y el procesamiento de la
informacion mas eficiente, mas ordenado y con mucha mayor velocidad en un menor tiempo.
Ahora mas que nunca las empresas estan aprovechando las nuevas tecnhologias de la
informacion, para brindar a sus clientes y usuarios una experiencia mas agradable. En el
mundo actual, donde los cambios son vertiginosos, incluso la empresa mas pequeia necesita
automatizar sus procesos y contar con un Sitio Web, aunque sea basico pero con informacion
Interactiva. Consecuentemente se trata de ofrecer una imagen innovadora de la empresa y de
sus productos hacia un mercado de fuerte competencia.

El presente trabajo presenta un prototipo de sistema automatizado para controlar las ventas
de la empresa Prolimsol, asi mismo crear un sitio Web dinamico el cual podra ser accesado
por los clientes desde cualquier lugar a través de la conexion a Internet. Este sistema vendra
a fortalecer completamente la empresa Prolimsol S.A, de igual modo se pretende implementar
una red Iocai a través de la cual e! sistema podra interactuar en las diferentes estaciones de
trabajo de la empresa y pueda acceder a la informacién que sea enviada a través del sitio
Web que cuenta con la opcion de realizar pedidos o cotizaciones. Pretendemos dar a conocer
de igual manera la viabilidad técnico operativo para la elaboracion de la plataforma logica y
fisica sobre la cual se ejecutara el sistema.
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2. OBJETIVOS

2.1 Objetivo General:

Desarrollar un prototipo de sistema para automatizar las actividades de venta de la Empresa

Prolimsol S.A que acepte cotizacion y pedidos desde la Web, en una plataforma LAN de la

empresa.

2.2 Objetivos Especificos:

Realizar analisis de las actividades en los procesos de venta de la empresa PSA y
presentar modelos.

Realizar un andlisis de la plataforma de Hardware existente relacionado con la red
interna de la empresa para brindar actualizacion, reemplazo ¢ adquisicion del mismo.
Disefar los procesos de venta y facturacion utilizando herramientas informaticas.
Elaborar un estudio de factibilidad que nos permita conocer el costo total del proyecto.
Desarrollar el sistema de ventas vy el sitio VWeb de enlace con la base de datos.
Establecer un intercambio de datos seguro y confiable a través de la Web

Garantizar la rapidez en el acceso a la informacion.

Elaborar una propuesta para el disefio de la red LAN.




Sistema VentasPro

3. JUSTIFICACION

Actualmente Nicaragua es un pais donde la techologia de la informacion influye de manera

impactante en las empresas debido a esto han optado por obtener un sistema tecnologico.

Muchas de las empresas privadas e instituciones estatales se valen de la implementacion de
sitios Web dinamicos e interactivos para proporcionar a los usuarios contenido informativo y
atractivos de los diferentes productos que ofertan.

En la actualidad la empresa Prolimsol S.A, no cuenta con un sistema automatizado que
conirole las operaciones que realiza y de igual manéra no cuenta con un sitic Web en el cual
ofreceran la variedad de producios que comercializan, y que les permita aumentar su
presencia en el mercado nacional; debido a esto surge la propuesta de disefiar un sistema
que controle su proceso de venta que les permita tener un sitio Web que oferte la gama de
productos que poseen y a través del cual se puedan realizar pedidos o cotizaciones via Web
lo cual permitira que estos procesos se faciliten debido a que el cliente podra hacerlo desde la
comodidad de su oficina sin tener que incurrir en ir directamente a la empresa, del mismo
modo la interfaz Windows facilitara el control del proceso de venta y control de cotizaciones y
pedidos.
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4. ANTECEDENTES

La empresa Prolimsol S.A, tiene como actividad principal la produccion y venta de productos
de limpieza que se categorizan en dos tipos: productos quimicos y productos miscelaneos,
ofreciendo sus productos a toda clase de clientes, siendo sus compradores potenciales las

empresas gubernamentales y empresas privadas.

Prolimsol S.A, esta ubicada en el barrio catorce de junio, de la rotonda Cristo Rey dos cuadras
al sur una cuadra hacia abajo mano derecha.

Actualmente la empresa cuenta con un gerente general, un gerente de ventas, un responsable
de bodega, dos vendedores que se encargan de visitar a los clientes. En el area de

produccién se encuentran elaborando los productos, seis trabajadores.

Desde que Prolimsol S.A. existe, el control de la informacion de sus productos y ventas la
realizan de forma manual, llevando un control de sus productos en el cardex y las facturas del
dia son registradas en una hoja de calculo de Excel, contando con una computadora en el
area de venta.

Con el propésito de agilizar sus procesos de ventas, fluidez de la informacion el prototipo de
sistema VentasPro llevara un control de los producios en bodega, cotizacién y pedidos

realizados por los clientes.
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5. MARCO METODOLOGICO

5.1 Fase de Definicion
La fase de definicién del proyecto contempla dos etapas:
1. Analisis del Sistema (Requisitos)

2. Planificacion del Proyecto

Para la modelacion de la aplicacion se utilizé la herramienta Rational Rose y el lenguaje de

modelacién UML mediante el cual representamos los procesos de las actividades del negocio
en los siguientes diagramas: (Diagramas en pag # 38)

+ Diagrama de Casos de Uso

% Diagrama de Entidad Relacion
% Diagrama de Secuencia

% Diagrama de Componente

% Diagrama de Clases

% Diagrama de Actividad

% Diagrama de Distribucion

El disefio estd soportado por un diccionario de datos donde se muestran a estructura de
datos en los cuales el sistema funciona.
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5.1.1 Analisis del Sistema

La etapa de Analisis se basa en la valoracion de requerimientos necesarios para lograr
culminar con existo el desarrollo e implementacién de un sistema de aplicacion propietario.

En el analisis y disefio del software establecimos parametros, requerimientos, procedimientos,

procesos y modelacion de actores y entidades involucradas en el sistema automatizado.
En esta etapa se procedi6 a realizar lo siguiente:

Reconocimiento del problema. Para identificar el problema, se procedio a entrevistar a todo
el personal involucrado en el proceso de venta y luego se hizo un Analisis de las debilidades
que se presentaba en el manejo de la informacion. Con la entrevista al personal involucrado
en el-area se pretende mejorar la administracién de la informacién, haciendo destacar que la
empresa no cuenta actualmente con ningtin tipo de sistema automatizado ni plataforma
tecnolégica que maximice las ventas para ser mas competitiva.

Evaluacion de Sintesis. A través de la entrevista se logro captar los procedimientos actuales
de cada proceso de venta, para poder definir las caracteristicas necesarias de la aplicacion
“VentasPro’, y que sus procesos se realicen con mayor rapidez y de forma sistematica,

Modelado. Para representar los procesos se crearon diagramas que permiten tener una
visualizacion mas clara de como fluyen los datos y qué entidades estan involucradas en las
acftividades de recepcion y transmision de informacién Gtiles para el desarrolio del sistema.

Especificacion. Es la etapa final de andlisis. En esfa etapa se determina la funcion vy
rendimiento asignados al software, creando una descripcion detallada de la informacion que la
informacidn que se quiere procesar.

10
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Revision. En esta etapa se pone a prueba el funcionamiento del sistema, tomando los

procesos que se reatlizan de forma manual ahora con el sistema VentasPro paso a paso.

El sistema de Ventas desarrollado con el nombre “Sistema VentasPro”, requirié de las
siguientes fases (con Interfaz Windows y Web):

Hacer un estudio para conocer las necesidades de la empresa.
Definir las areas donde se implementara el sistema.

Realizar un estudio de los aspectos técnicos y econémicos.

LN

Definir los componentes necesarios para la implementacién del sistema
Hardware y Software.

o

Realizar la estimacion del costo del Proyecto.
6. Realizar un plan relacionado con la capacitacion del personal.
- 7. Elaborar el costo estimado del proyecto.
5.1.2 Planificacion Estratégica de la informacion
El sistema desarrollado se enfoca en el area de ventas, ya que este es transaccionat en el

cual se producen resultados.

Organigrama de la Empresa Prolimsol S.A

[ Gerente General ]

Gerente de Venta Ejecativos de Bodega Produccién
Venta

11
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Especificacion de las Areas de la Empresa
% Gerencia General: El gerente general juega un papel muy importante dentro de la
organizacion. Es el encargado de realizar todas las operaciones legales como:
autorizar el retiro de materia prima de sus proveedores, pagar la planilia, verificar que

los pedidos sean entregado en tiempo y forma, verificar ios reportes de ventas,etc.

% Gerente de Venta: Es el encargado de caja, realizar las ventas y llevar el control de

las mismas, elaborar reportes mensuales y entregarlos a la gerencia general.

< Ejecutivo de Ventas: Los ejecutivos de ventas no juegan un papel importante en el
sistema, sino que se encargan de visitar a los clientes para levantar algin pedido,

compra o cotizacion y del mismo modo hacer las entregas.

% Bodegueros: Son los responsables de controlar todos los productos que se elaboran
en el area de Produccion, recibir la materia prima e interactuar con el responsable de
ventas para verificar existencias de productos.

% Produccién: Son los encargados de elaborar y procesar los productos que se ofertan,
interactiia con el responsable de bodega para hacer entrega de los productos
terminado.

5.1.3 Analisis del Area del Negocio

Por medio de la entrevista realizada al Gerente General se identificaron las funciones de los
involucrados en el sistema de ventas, conforme a sus responsabilidades en el proceso.

Se identificaron procesos para realizar pedidos, cotizaciones y facturacién de la empresa al

entregar productos a clientes personales 0 empresas en sus respectivas localizaciones.

12
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Para ilustrar el proceso de la actividad del negocio, se presenta un diagrama de flujo con la

informacién actual de la manera en que se manejan los procesos de ventas de la empresa

Prolimsol. S.A, desde el momento que el cliente realiza una cotizacion hasta su venta.

Diagrama de las Actividades Realizadas en la Empresa Prolimsol

/

Vendedor Visita Cliente solicita

Pedido o
Cotizacion

a los Cliente pedido

Vendedor Entrega
Solicitudes al
vendedor

Venta

Vendedor enfrega
y realiza ventas
directas

Vendedor Entrega
productos al
cliente

Cliente paga
factura a vendedor

Vendedor enirega
minuta y efectivo
a caia
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5.1.4 Disefio del Sistema del Negocio

En esta etapa de disefio y andlisis del sistema se hacen uso de herramientas para el disefto
y el Andlisis respectivamente. El sistema VentasPro fue desarrollado en plataforma Windows
2003 Server como sistema operativo base, por prestar las condiciones técnicas de una

aplicacion como VentasPro.

Ademas se hicieron uso de herramientas de Analisis y disefio, plataforma de desarrollo, de

administracion de bases de datos y desarrollo de sitios Web, tales como:
Andlisis y Disefio
% Rational Rose: Herramienta para el analisis y disefio de la aplicacion.

& Project 2003: Herramienta de presentacion de cronograma de
de aclividades realizadas en el proyecto.

Programacion y Desarrollo

< Microsoft Visual Studio 2005 Edicién Estandar, lenguaje de programacion para

desarrollar el software de 1a aplicacion.

Bases de Datos
< Microsoft SQL Server 2005 Sistema QGesfor Base de Datos, Cliente-

Servidor

Herramienta Web
*» Macromedia Dreamweaver 8: Disefio de pagina Web.

% Macromedia Fireworks 8: Disefio de pagina Web,

14
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Otros
% Microsoft Word 2007 Diccionario de datos archivos para tesis.
% Microsoft PowerPoint Creacion de presentacion para tesis,

5.1.4.1 Arquitectura de la Aplicacién

Arquitectura de Aplicacion Interfaz Windows

VentasPro

FrmClientes.vb FrmProductos.vb frmSolicitudes.vb FrmReportes.vb

Ingresar Procesar Reporte
Productos Cotizacién Mensual

Ingresar
Clientes

Procesar
Pedido

Realizar
Factura

15
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Arguitectura de Aplicacion Web

VentasPro
frmLogin.aspx frmRegistro.aspx frmCatalogoInicial.aspx frmCatalogo.aspx frmProcesarSolicitud.aspx
| Ingreﬁar _| Ingresar Ver Seleccionar Procesar
usupario nuevo catalogo de producto solicitud
usuario productos

16
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5.2 PLANIFICACION DEL PROYECTO
Objetivo:

» Elaborar un plan financiero para un proyecto de inversion de desarrolio de
software.

La planificacion de un proyecto es lograr recopilar toda la informacion que
conlleve a estimaciones reales y razonables que permitan la viabilidad de un
proyecto. La pianificacién es un plan de trabajo, que permite al gestor realizar
estimaciones razonables de recursos y costos, formulando actividades iniciales y
finales para el desarrollo del proyecto. Estas estimaciones se pueden modificar
en dependencia de lograr o no objetivos propuestos, realzando una reingenieria
de procesos.

En esta etapa del proyecio es necesario actuar con prudencia y aplicar métodos
de investigacioén apropiado para recopilar informacion confiable y evitar errores
que trasciendan sobre los costos y el exito del proyecto.

5.2.1 Céalculo de la Viahilidad

1. Viabilidad Técnica: En esta etapa se evalian rendimiento y
funcionamiento del hardware para el buen funcionamiento del sistema.

2. Viabilidad Econémica: Se evallan los costos totales del desarrollo que
conllevaria la ejecucion-del proyecto, En este caso se incluyen los costos
de hardware, software, y los recursos humanos competentes involucrando
tanto los que desarrolien el sistema como los usuarios 0 que interactien
con el.

3. Viabilidad Legal: Se determinan cualquier violacion o incumplimiento de
caracter legal en el que se puedan incurrir

4. Viabilidad Operativa: Se evalian los recursos humanos asignados para
llevar acabo el desarrollo del proyecto.

17
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5.2.1.1 Viabilidad Técnica

La Empresa Prolimsol S.A, cuenta con una computadora en la cual llevan sus
registros de ventas, un estabilizador, un fax y un Teléfono.

Caracteristicas de la PC existente

Cantidad Recurso Caracteristicas
Disco duro 40GB

1 Hardware Memoria 128
Procesador 900MHZ

Software Windows XP

1 Estabilizador

1 Fax

Tabla #1

REQUERIMIENTO NECESARIO PARA IMPLEMENTAR EL SISTEMA,

Para la implementaciéon del Sistema VentasPro se hace necesario de un
Servidor donde se aloje la base de datos del sistema, tres computadoras
clientes en red desde donde accedan a la informacién, cuatro UPS para proteger
el equipo de cortes de energia e inestabilidad en el fluido eléctrico comercial,
Cableado estructurado para la red local.

Nota: La empresa cuenta con los escritorios necesarios para las computadoras
que utilizaremos para implementar el sistema.

18
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Servidor
Concepto Caracteristicas

Disto duro SATA Integrado, 1 Unidad Conectada al Controlador
SATA integrado- No Raid.
Configuracion de Discos Duros: Controlador SATA
integrado Sin RAID
Disco duro 160 GB, SATA, de 3.5 pulgadas, con
velocidad de 7,200 RVP

Memoria Memoria DIMM 2GB, DDR2, 66MHZ (2x1 GB), Dual
Ranked

Procesador Intel® Xeon® doble nucleo 3050, 2MB Cache,

2.13GHz, 1066MHz FSB

Tarjeta de red

Adaptador de Red integrado de un Solo Puerto
Gigabit

Unidad de DVD-RW

Unidad de CD-RW/DVD-ROM IDE 4x

Standart + 5Cal

Unidad de Floppy Unidad de Disquete de 1.44"

Graficos Controlador ATl ES1000 integrado con 16MB de
SDRAM

Drivers Controladores del Equipo Incluidos

Manual del Equipo Incluido

Windows Server 2003 | 5 Licencia de Acceso al Cliente

Microsoft SQL Server 2005
Standart Edition

1 Licencia, Un solo lenguaje, nivel C

Microsoft Internet Security
and Asceleration Server 2006

Microsoft Visual Studio 2005
Standart Edition

Paquete complete, 1 Usuario, ingles

Dispositivo Periférico

Mouse

Mouse Dell Mecéanico de dos botones, con conexion
USB, negro

Almacenamiento interno:

Teclado USB Dell, Negro

Impresora

UPS Bateria para Servidor Marca APC, Modelo
BR1500VALCD, Capacidad de Potencia de Salida
de 865 Vatios / 1500 VA
Maxima Potencia configurable 865 Vatios / 1500VA
Conexiones de Salida:

NEMA 5-15R (Proteccion contra sobretenciones)
Nema 5-15R (Respaldo de Bateria)

Monitor 17" LCD Analégico Dell 17 Pulgadas de panel
plano.

Puertos de E/S 5 Ranuras de E/S, 3 Ranuras PCI Express (Una con
conector x8, una con conector x4 y una con conector
x1), todas de 2.5 GHz
2 ranuras PCI 5V de 32 bits/33 MHz

Capacidad Maxima  de | SAS de 600 GB (2x 300 GB)

SATA de 1 TB (2x 500)

Tabla# 2
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PC Cliente
Descripcion Caracteristicas
Procesador Intel Pentium IV 3.0 GHz Memoria
Cache de 2MB 800 Mhz front side
Bus
Disco duro SATA 80GB, 7200 RPM
Memoria KINGSTON 1GB DDR, expandible a

2.0GB

Tarjeta de red

10/100 Via 6103 dual speed full
duplex

Unidad de DVD-RW

CD Wiritter 52x32x52, Samsung

Sistema Operativo

Windows XP

XP Profesional

Dispositivo Periférico

Mouse

Estandar con scroll, dos botones y
puerto USB

Teclado
impresora HP  Laserdet 1020, 14ppm,
procesador 234MHz, Bandeja de
papel Estandar, A4, A4, Cartal,
Legal, Ejecutivo, BS (JIS), B5 (ISO),
C5, DL, Monarch, Com-10
UPS
Monitor 17" Monitor SVGA CRT17, SAMSUNG
Tabla#3

Cableado Estructurado

Descripcion

Caracteristicas

Canaletas

Mini canaleta Plastica 32x10MM

Esquina para Canaleta

Angulo plano para canaleta 32x10
BTICIN W

Cable UTP categoria 5e
Conectores RJ45 Conectores RJ45
Jack Jack RJ45 Catse Amarillo
Lev 5G108
Tabla # 4

20
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5.2.1.2 VIABILIAD ECONOMICA
En esta etapa se determina el costo total del proyecto una vez analizados los

requerimientos de hardware, software y Recursos Humanos para el desarrollo
de este proyecto.

5.2.1.2.1 Propuesta Namero 1

Presupuesto del Software

Software Cantidad Costo Unitario Costo Total
Windows 2003 1 $ 995.00 $ 995.00
Server
Windows XP 1 $ 160 $ 160.00
Profesional
Microsoft SQL 1 $ 5,500 $ 5,500.00
Server 2005
estandar
Microsoft ISA 1 $ 1,200 $1,200.00
Server 2006
Visual studio.Net 1 $ 400 $ 400.00
2005
Sistema 1 $4,195.92 $ 4,195.92
VentasPro
Total $ 12,450.92
Tabla#5 ‘

Nota: Ver detalle de del costo del Sisternas VentasPro, anexo

Presupuesto del Hardware

Equipo Cantidad Costo Unitario Costo Total
Servidor 1. $ 2,288.50 $2,288 50
PC Cliente 3 $419.00 $1,445.55
Estabilizador 3 $ 38.00 $ 114.00
Impresora 1 $166.75 $166.15
TOTAL $4,014.2
Tabla#6
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Presupuesto de la Red de Area Local

Equipo Cantidad Costo Unitario Costo Total
Switch 1 $14.00 $ 16.1
Canaletas 25Mts $3.75 $93.75
Cable UTP 30Mts $1.50 $45
Conectores RJ45 | 15 $0.12 $2.07
Jack 7 $3.70 $25.9
Costo de Internet | 12 meses $172.5 $2,070
Costo de | 3puntos $25 $150
Instalacion de la
red local
Configuracion del | 1 $100 $100
Servidor
TOTAL $ 2,502.82
Tabla#7
_Presupuesto Materiales de Oficina
Equipo Cantidad Costo Unitario Costo Total(12
meses)

Resma de Papel 1 $6 $6
Cd 1 $3.74 $3.74
Cartuchos de 1 $30 $ 30
Tinta '
Caja de Folder 1 $4.47 $4.47
Caja de Lapices 1 $1.25 $1.25
TOTAL $545.52
Tabla#8
5.2.1.2.2 Propuesta Niimero 2

Presupuesto del Software -

-Software Cantidad Costo Unitario Costo Total
Windows XP 1 $ 160 $ 160.00
Profesional
Sistema 1 $3,958 $ 4,195.92
VentasPro
Total $ 4,355.92
Tabla #9
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Presupuesto del Hardware

Presupuesto Materiales de Oficina
$545.52

Costo Total

5.2.1.3 Viabilidad Operativa

Equipo Cantidad Costo Unitario Costo Total

PC Cliente 3 $ 419.00 $1,445.55
Estabilizador 3 $ 38.00 $ 114.00
Impresora 1 $166.75 $166.15
TOTAL $1,725.7
Tabla # 10

Presupuesto para la Red de Area Local
Equipo Cantidad Costo Unitario Costo Total
Switch 1 $14.00 $16.1
Canaletas 25Mts $3.75 $93.75
Cable UTP 30Mts $1.50 $45
Conecfores RJ45 | 15 $0.12 $2.07
Jack 7 $3.70 $25.9
Costo de Internet | 12meses $172.5 $2,070
Costo de | 3puntos $25 $150
Instalacién de La
red local
Alojamiento  del | 12 meses $ 86.20 $1,034.31
sitio Web
Activacién del | 1 $40.20 $40.20
Hosting
TOTAL $ 3,477.33
Tabla # 11

Para que funcione nuestro sistema de forma eficaz se requiere de fres personas
capacitadas para el manejo del mismo, las cuales serdn seleccionados del
personal de la empresa: el Gerente General, Encargado de Ventas, y
Responsable de Bodega; este personal serd capacitado por los desarrolladores

del sistema.
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5.2.1.4 Viabilidad l-egal.

En esta etapa se describen los aspectos legales que inveolucran al equipo
desarrollador y que se deben tomar en cuenta para que no surjan
inconformidades con el cliente.

El pago del software se realizara de la siguiente manera: 30% antes de entregar
y después de la entrega el 70%, estipulada el dia 28 de Noviembre de 2007.

Se garantiza que se cumplira con la entrega del producto en ia fecha acordada;
y que se debe exonerar reclamos al equipo desarrollador de software en caso de
funcionalidades del sistema que no hayan sido contemplados en los términos de
referencias realizados al cliente.

Ademas se debe contemplar que se deben exonerar al equipo desarrollador del
software por el mal funcionamiento del mismo asi como también el mal manejo
de la base de datos; por falta de respaldo y otros inconvenientes ajenos-al
equipo desarrollador.

Como garantia del producto se establece que el equipo desarrollador se
compromete a realizar correcciones en el software en el caso de que existan

posibles inconvenientes sin ningln costo adicional ai cliente.
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5.2.1.5 Estimaciones y Beneficios-Costos
5.2.1.5.1 Estimaciones

Una de las partes importantes en las que tiene que hacer un Analisis cuidadoso
es en la forma que se va a medir o costear el precio de un software. En |a
evaluacion del proyecto se evallian cuatros aspectos importantes antes de iniciar

el proyecto los cuales son:

»
0.0

Duracién del Proyecto

% Horas trabajadas para el desarrollo del sistema.

K7
L0

Recursos Humanos.

% Recursos utilizados hardware y software.

Existen varios elementos para realizar estimaciones de software, nosotros como
grupo hemos seleccionado el método CICLO DE VIDA DEL PROYECTO que
consiste en seleccionar todas las actividades realizadas durante el desarrollo del

sistema, horas trabajadas, recursos utilizados, y el personal involucrado.

Planificacion | Diagnostico | Analisis | Desarrollo | Analisis | Estudio Prueba
y Disefio | del y de la
de Software | Disefio | Viabilidad
Sistemas de la
Intranet
5 Dias 10 Dias 40 Dias 90 Dias 15 Dias | 15 Dias 5 Dias
6 meses >

Tabla# 12
La estimacion para el costo del sistema es de § $ 4,195.92 (cuatro mil ciento

noventa y cinco con noventa y dos centavos). Ver Anexo 6
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5.2.1.5.2 Beneficios

Los beneficios a obtener al implementar el sistema VentasPro, seran beneficios

para la empresa entre ellos destacamos los siguientes

% Ahorro de tiempo en atencion al cliente.

+«» Ahorro en costos de papeleria.

&
°0e

Seguridad de la informacion.

-
0.0

Exactitud en los calculos de las operaciones de ventas,

5.2.1.5.3 Costos
Inversién del Proyecto

Propuesta Nimero 1

— : INVERSION TOTAL DEL PROYECTO

Inversion del Software $$ 12,450.92
Inversion del Hardware $ 4,014.2
Inversion de la de la red local $2,502.82
Inversion Materiales de Oficina $$545.52
TOTAL $19,513.46
Tabla # 13

Propuesta Namero 2

INVERSION TOTAL DEL PROYECTO

inversion del Software $ 4,355,92
Inversiébn de) Hardware $1,725.7
Inversion de red local $3,477.33
Inversion Materiales de Oficina’ $$545.52
TOTAL $ 10,104.47

Tabla #14 ver en anexo cotizaciones
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5.2.1.6 Evaluacién

De acuerdo a los datos recopilados, la puesta en marcha de todo el proyecto
asciende a un monto de $ 19,513.46,(ver tabla # 13) para los cuales se hace
uso de todos los requerimientos de equipos y plataforma tecnolégica adecuada
con los cuales contara la empresa para tener un sistema automatizado para
controlar sus ventas.

Considerando que el costo anterior resulta muy elevado y la empresa adolece de
recursos suficientes se modifica la propuesta numero 1, a un monto real y
razonable para la empresa reduciendo costos en licencias de software y de un
servidor dedicado al sitio virtual de la empresa. Para este efecto se procedio a
utilizar versiones Express para las aplicaciones de desarroilo de software y el
motor de bases de datos esto sustituiria las compras de licencias pero limita el
producto en algunos aspectos, en el caso del SQL Server Express contiene la
iﬁéyoria de las caracteristicas del SQL Server 2005 pero no admite la
comunicacion directa entre dos servidores SQL Server Express, otras de las

limitaciones que contiene el SQL Server Express es que no permite,

+ Acceso HTTP -SOAP nativo

« SQL Mail y correo electrénico de bases de datos
* Reporting Services

« Notification Services

+ Integration Services

» Analisis Services

. 'Bt]squeda de texto

« Servicios OLAP y mineria de datos
Sql Server Express no contiene Regulador de carga de trabajo simultanea
(acelerador), tiene una limitacién del tamaifio de la base de datos a 4 GB, su
limite de compatibilidad de Memoria Ram es 1 GB, y su compatibilidad SMP es
de 1.
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Para efectos de ahorro en inversion de Hardware y software de Servidor
proponemos que la aplicaciébn Web del Sistema VentasPro sea alojada en uno
de las empresas dedicadas a alojamientos virtuales, por lo cual los gasto de
inversion en equipc se reducirian a inversion en un pago de una mensualidad
gque sera un precio mucho menor que el costo de una inversién para equipos y
software, de este mismo modo la empresa Prolimsol negociara con el proveedor
de alojamiento virtual para que se haga mantenimiento a [a Base de Datos del
sitio.

De acuerdo a los datos antes mencionados y reduciendo costo en inversion de
Hardware y Software el monto se reduce de $ 19,513.46 a un total de $
10,104.47(Ver tabla # 14), por lo cual la empresa tendra un ahorro de $9,408.99
lo cual queda a criterio de la empresa Prolimsol la decisién de implementar la
Propuesta #1 o la Propuesta #2,

5.21.7 Andlisis de Riesgo

Teniendo conocimientos que el desarrollo del sistema conlleva a la dedicacién
de mucho esfuerzo y costo, es de gran importancia realizar un analisis del riesgo
que se puedan presentar de manera imprevista, para tomar medidas preventivas
y correctivas para aminorar las consecuencias que esto pueda generar en la

empresa.
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Riesgos Técnicos

Energia(Altos
Distribucion  del
cortes de energia )

Voltajes, Mala
sistema eléctrico,

Comprar equipos adecuados como
UPS, regulador  de energia,
Estabilizador, para la proteccion det
equipo y de la informacién que se
manipula en ella.

Contratar a experto para el disefio
una buena distribucién eiéctrica.

Presencia de Antivirus

Instalar programas de Antivirus para
el uso exclusivo de las redes.

Dafios al software ya sea por virus o
problemas de disco duro.

Realizar copias actualizadas de
respaldo del software a medida que se
va desarrollando y tomar medidas de
seguridad

Mala administracion del software por
falta de conocimiento de los usuarios.

Capacitar a los usuarios en tiempo y
forma para el buen manejo Yy
administracion del Sistema.

Ausencia del personal que administra
el sistema

Evaluar al resto del personal si cumple
con el requerimiento necesario para
administralo de no ser asi contratar a
un suplente.

Tabla# 15

Riesgos por desastres Naturales

Descripcién del Riesgo

Plan de Contingencia

Incendios

‘Uso de extinguidores teniendo en

cuenta el tamafio de la empresa
Adquirir una pdliza de seguros contra
incendios.

Disefiar rutas de evacuaciones.

Terremotos e inundaciones

Disefiar Rutas de evacuaciones.
Obtener péliza de seguros contra ese
tipo de desastres

Tabla # 16
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5.2.1.8 Cronograma de Actividades

Diagrama de Ganntt
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5.3 Gestion del Proyecto.

5.3.1 Seleccidon del Personal

El personal requerido para el desarrollo e implementacién de un sistema debe
de ser calificado en analisis, disefio y desarrollo de aplicaciones; contar con
experiencia en la ejecucion de proyectos, porque de esto depende el éxito o
fracaso de! proyecto. El equipo de desarrollo del sistema VentasPro lo integran
cuatro personas que han demostrado ser responsables, capacitadas y con altos
valores éticos.

5.3.2 Funciones del Personal

Las personas encargadas para el desarrollo del sistema VentasPro, de acuerdo
a sus funciones son las siguientes:

Karen Sandino Flores Analista de Sistemas

Juan Ramirez Flores Programacion Interfaz Windows

Wilber Bucardo Gonzalez ~ Programacion Orientada a la Web

Ervin Lopez Murillo Disefio de la Intranet

5.3.3 Proceso

En el proceso de desarrollo se defini6 una secuencia l6gica de pasos
predecibles; estos son de vital importancia porque proporciona estabilidad,
contro! y organizacién de las actividades a realizar, adaptandose de acuerdo al
tipo de software en desarrollo. En el caso del sistema VentasPro se realizaron la

siguiente secuencia de actividades:

33



Sistema VentasPro

Planificacion

Diagfostico

Anélis,is y Disefio de Sistema

Desirrollo de Software

Anélifis y Disefio de la Red de Area Local
Estudio de Viabilidad

v

Prueba

El proceso es la union que mantiene estrechamente relacionadas las capas de
tecnologia, define un marco de trabajo para un conjunto de areas que se deben
de establecer para las entregas efectivas de dicha tecnologia.
|os productos obtenidos, como consecuencia de las actividades son:

» Programas

» Documentos
» Datos

5.3.4 Seleccion del Modelo Proceso

Para dar solucién a VentasPro, se selecciono el modelo DRA o modelo de
proceso “Desarrollo Rapido de Aplicaciones”, por ser un modelo de desarrollo
lineal y secuenciat que enfatiza un ciclo de desarrollo extremadamente corto, y
que utiliza un enfoque de contracciéon basado en componentes. El desarrollo de
este software se realizo en un periodo menor de seis meses, comprendiendo las
siguientes fases:
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5.3.41 Modelo de Gestion

El flujo de ia informacién entre las funciones de gestiéon se modela de la forma
que siga los puntos siguientes:

1.

La necesidad de agilizar el proceso el levantamiento de pedidos o
cotizacién para los clienfes de Prolimsol en los diferentes puntos dei
territorio.

Reportes de ventas Se genera el pedido o cotizacién al cliente y.
El vendedor es la persona involucrada en los procesos del sistema.

La informacién se destina a la bases de datos VentasPro disefiado en
Microsoft Sqgl Server 2005

La informacion es procesada por el sistema automatizado y a la cual tiene
acceso el vendedor.

5.3.4.2 Modelo de Datos: Existe una serie de interrogantes especificas
importantes para cualguier aplicaciéon de procesamiento de datos. Entre ellas
tenemos:

1.

3.

¢ Cuales son los objetos de las tablas y datos primarios que procesa el
sistema?

¢,Cual es la composicioén de cada objeto de datos y que atributos describe
el objeto?

¢ Cual es la relacién entre los objetos y los procesos que los transforma?

| as respuestas a estas interrogantes se aprecian graficamente en el diagrama

de Entidad-Relacion de la base-de datos VeniasPro,
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5.4 FASE DE EI.ABORACION

5.4.1 Analisis de Requisitos

Para el Analisis y Disefio del Sistema, se concibieron dos moédulos para el
Sistema de Ventas que optimizara el levantamiento de pedidos de los clientes

asi mismo como las solicitudes que los clientes realizaran.

La empresa Prolimsol hace el levantamiento de los pedidos de forma manual,
con el nuevo sistema el cliente actual y el cliente potencial tendra la facilidad de
realizar los pedidos desde la comodidad de su hogar u oficina o un sitio que

tenga acceso a Internet.

Interfaz Web: En esta interfaz el cliente tendra acceso al catalogo de los
productos de la empresa y desde ahi realizar cotizacion y pedidos. Estos datos
seran enviados directamente a la base de datos del sistema VentasPro, por
medio de un enlace inalambrico que brinda el servicio de IBW en donde se
alojara la aplicacion web, esto permitira a la empresa una proyeccion de su
imagen hacia el mercado nacional puesto que el cliente podra accesar desde
cualquier lugar con conexion a internet permitiendo asi dar a conocer sus
productos a fravés de un Catalogo Web. En esta parte el sistema interacta con

un actor:

< Cliente: El cliente ingresa a la Web del sitio de la empresa, y después de
haberse registrado correctamente con su nombre de usuario podra
realizar una solicitud de pedido o cotizacién, si el cliente potencial no esta
registrado como usuario, simplemente podra visualizar el catalogo de los

productos pero sin tener acceso a realizar un pedido o cotizacion.

Interfaz Windows: En la parte de la interfaz Windows se podran visualizar todo
los archivos que fueron enviados desde la interfaz Web, estos corresponden a
pedido y cotizacién; de igual manera en la interfaz Windows se podran realizar

Cotizacion y Facturacion.
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De este mismo modo a través de la interfaz Windows se podran visuales los
reportes de las ventas mensuales y responder a las solicitudes de cotizacion.

Los actores involucrados en manejo de este sistema seran:

Administrador: El administrador podra visualizar los reportes de ventas que se

han realizado mensualmente.

Responsable de Ventas: Este serd el encargado de ver las solicitudes y
realizar las facturas, asi mismo podra responder las solicitudes de cotizacion que
fueron realizadas a través de la Web.

Responsable de Bodegas: Es el encargado de ingresar los productos en la
base de datos para que el sistema tenga registro de los productos disponibles

para las ventas.

5.4.2 Diseiio Légico

Diagrama de Entidad-Relacion
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5.4.2.1 Diagrama de Entidad Relacion
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5.4.2.2 Diagrama de Clases
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5.4.2.3 Diagrama de Caso de Uso

Diagrama General Caso de Uso
Interfaz Windows
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Caso de Uso: Registrar Cliente

Objetivo: Ingresar Datos de Cliente Nuevo para realizar las operaciones correspondientes,

Actor principal: Gerente de Ventas

Personal involucrado e intereses: Gerente de Ventas

Precondiciones:

Postcondiciones:

Flujo basico:
Accidén del actor
Gerente de Ventas

1. Visualizar Registros de! cliente
2. Ingresar cliente nuavo

Flujos alternativos:

Responsabilidad del sistema

1. Guardar Registros del cliente
2. Mostar Registros del cliente

+ Cliente y Gerente toma la accién sobre el caso de uso

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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Caso de Uso

Registrar Cliente

e
%-// Ingresa Nuewo Clientewde»

t.\-‘\\ \\\k
Gerente de Venta \“‘\ ©
" Registro del Cliente
\ —<Zextend>>

-

Visualizar Registro

{from Logical View)
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Caso de Uso: Ingresar Producto.

Objetivo: Consuiltar la cantidad de existencia de producto registrado en bodega, asi mismo
las entradas vy salidas de existencia.

Actor principal: Responsable de Bodega,

Personal involucrado e intereses: Gerente General
Precondiciones:
Postcondiciones:

Flujo basico:
Accion del actor Responsabilidad del sistema

Gerente

— 1. Consultar producto en existencia 1. Registro de productos en existencia.

Responsable de Bodega 2. Actualizar producto en existencia.

1. Ingresar producto en existencia

Flujos alternativos:

Responsable de Bodega toma la accién sobre el caso de uso.

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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Caso de Uso

Ingresar Producto

O <<extend>>

S

/Consultar Producto en Existencia \\

Registro de Productos

Gerente de Venta
i O <<extend>>
Ingresar Producto & Existencia . |
<<include>>
/ \l/
(D
Responsable de _ _ .
Bodega Actualizar Existencia de Producto
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Caso de Uso: Catalogo de Productos

Objetivo: Dar a conocer los diferentes productos ofertados en la empresa con el fin de que ¢l
cliente realice la solicitud.

Actor principal: Gerente de Ventas.

Personal involucrado e intereses: Cliente, Gerente
Precondiciones: Registro de productos
Postcondiciones:

Flujo basico:

Accion del actor Responsabilidad del sistema
1. Genera catalogo de producto
Gerente de Ventas * Productos Quimicos
— 1. Aplicar la generacion de catalogo * Productos Miscelaneos

2. Visualizar Catalogo.

3. Seleccionar Producto. 2. Mostar registro de productos

Flujos alternativos:

El Gerente de Ventas toma la accidn sobre el caso de uso.

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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~ Caso de Uso

Catalogo de Producto

Aplicar la Generacién de Catalogo

de Producto
- [

// r<extend>>
o e
A 7
T Generar Catalogo de Praducto Registro de Precducto
Gerente de Venta ‘\-\\
- R Jqu.\xtend»
e \!

Visualizar Producto

D

Seleccionar Producto
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Caso de Uso: Realizar Solicitudes
Objetivo: Realizar las operaciones de acuerdo a las solicitudes del cliente
Actor principal: Gerente de Ventas

Personal involucrado e intereses: Cliente.

Precondiciones: Registro del Ciiente.
Postcondiciones:

Flujo basico:
Accién del actor Responsabilidad del sistema

Gerente de Ventas.
1. Mostrar datos de cliente existente.
1. Revisar catalogo de productos 2. Mostar Catalogo de productos

~~2. Realizar operaciones 3. Capturar Solicitudes
3. Reaiizar solicitud de Facturacion

4. Realizar solicitud de Cotizacion

Flujos alternativos:

+ El Gerente de Ventas toma la accion sobre el caso de uso.

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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Caso de Uso
Realizar Solicitudes

<<extend>>

e

Revisar Catalogo de Producto Mostrar Catalogo de Productos

%/
\
e <<include>> <<axtend>>
Gerente de Venta o O
— \ "1_‘_‘_1_‘ BN T

— e .
Realizar Operaciones ( Captura Solicitudes del Cliente

Registro de Operaciones del
Cliente

Cliente

- S

Realizar Pedido
Realizar Cotizacién
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Caso de Uso: Generar Solicitud de Cotizacion
Objetivo: Realizar cotizacion de productos de acuerdo a solicitud del cliente,
Actor principal: Gerente de Ventas.

Personal involucrado e intereses: Cliente

Precondiciones:

Postcondiciones:

Flujo basico:
Accién del actor Responsabilidad del sistema

Gerente de Venta
1. Registrar Cliente
2. Ingresar Solicitud de
cotizacion de producto
e 3. Solicitar Datos de Producto.

Mostar datos del cliente

Mostar Catalogo de Producto
Verificar existencia de producto
Generar cotizacion de producto

B

Flujos alternativos:

Gerente de Ventas toma la accion sobre el caso de uso.

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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Caso de Uso
Generar Solicitud de Cotizacion

<<extend>> O
O/ Mostrar Datos del Cliente

Registro del Cliente
<<extend>> O

/ Visualizar Catalogo de Producto
Q\‘_ <<include>>
T
Solicitar Datos det Producto <;>

Verificar Existencia de Producto

Gerente de Veqta

<<extend>>

C ————( D

Visualizar Solicitud de Cotizacion Mostrar Solicitud de cotizacion de

Productos
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Caso de Uso: Generar Salicitud de Pedidos.
Objetivo: Realizar pedido de productos de acuerdo a solicitud del cliente
Actor principal: Gerente de Ventas.

Personal involucrado e intereses: Cliente.

Precondiciones:

Postcondiciones:

Flujo basico:
Accidén del actor Responsabilidad del sistema

Gerente
=~ 1. Registro del cliente
2. Realizar Pedido de Productos

Mostar datos del cliente

Mostar solicitud de pedido
Verificar existencia de producto
Generar solicitud de pedido.
Guardar pedido.

Generar Factura.

AN

Flujos alternativos:

+ E! Gerente de Ventas toma la accién sobre e} caso de uso.

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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Caso de Uso
Generar Solicitud Pedido

e <<extends>
o=

o Registro de Cliente Mostrar datos del Cliente

T <<include>>

e G
QHJ Generar solicitud de pedido de

producto

Gerente

Realizar Pedido de Producto

.

. <<include>>

o
Solicitar datos de Producto é

| Generar Factura de venta
<<ext§nd>>

e

Verificar Existencia de producto

\

\\
i

Visualizar Solicitud de Pedido Mostrar solicitud de pedido
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Caso de Uso: Generar Factura

Objetivo: Realizar factura a partir de los datos recopilados del cliente: pedido,
existencia.

Actor principal: Gerente de Ventas

Personal involucrado e intereses:

Precondiciones: Pedido

Postcondiciones:

Flujo basico:

Accion del actor Responsabilidad del sistema
1. Confirmar entrega de producto 1. Mostar datos del cliente
2. Aplicar la generacién de la factura 2. Tipos de pago
o Crédito
+ Contado

3. Realizar Factura
4. Guardar Factura

Flujos alternativos:

Gerente de ventas toma la accidn sobre el caso de uso.

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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Casode Uso
Generar Factura

<<extend>>

D

Verificar Entrega de producio
Confirmar entrega de Productos

o
<<gxtend>> &)

\ /Mostrar Datos del Cliente
R <<gxtend>>
Gerente de Venta ( F(B —_<<extend>> _>©

Aplicar la generacion de la factura Realizar Factura
Mostrar Productos
<<extend=z_
~..

<<inclide>> \““g(/ﬁ\)

M Tipo de pagos-
SN
| Guardar Factura (\\Q// (_\ N Q)

/

Credito ) Contado
Cheque
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mp—

Caso de Uso: Realizar Reporte de Ventas

Objetivo: Generar reportes de ventas mensual.

Actor principal: Gerente Ventas.

personal involucrado e intereses:

precondiciones: Generar factura

postcondiciones:.

Flujo basico:

Accion del actor

1. Aplicar la generacién de reportes
de ventas

2. Generacion de reportes de ventas
mensuales.

3. Visualizar reporte venta al mes.

Flujos alternativos:

Responsabilidad del sistema

PN

Extraer registro de factura.
Extraer registro de factura.
Generar Reporte de Ventas.
Imprimir reporte venta

El Gerente de ventas toma la accion del caso de uso.

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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Caso de Uso
Realizar Reporte de Ventas

T D

. Qp—/ Extraer registro de factura
%-""// Aplicar |a ge;‘l:r\aezl;nsde reportes T«exiend» <<extend>
e S
Gerente de Venta \ \\ /
\ <<include>> ( >

Visualiar reportes <<include>>

Imprimir reporte de ventas
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5.4.2.4 Diagrama de Secuencia

X

: Gerente de Venta

1: Verifica cliente existente

Diagrama de Secuencia

Registrar Cliente

ofrm

IngresarCliente

:C[iente:

|

:

2: CIient{assStatus()

>
|

3 Ingresa cliente

5: Uena datos cliente

4: Visu IiLar cajas de texto

PR

I6: [ngr%a cliente

7: Muestra cliente

L
Si cliente no
existe ingresar
i

ofmr Mostar
Cli_elr_!tes

J

8: Visualiza cliente

9: Datos cliente
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Diagrama de Secuencia

Ingresar Producto

Ingresa Productos |
%  Producto B ‘

. Responsable de
Bodega 1: Verificar Producto

u
o
]

[ 2: Muestra Producto

3: Ingresa Producto ’

|
| 4; Visuaglizar cajas de texto !
‘
|

&: Llena datos del producto

6: Ingresa producto

7 L’\Jealiza consulta de productos

Consultar
Producto

|

|

8: Datos del producto

|

!
9
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Diagrama de Secuencia

Catalogo de Producto

fimGenerarCata imMostrarCata Producto
logo logo

|
‘ \
2: Solicita catanJn de producto lL

: Gerente de Venta D
1: Genera catalogo ﬁ

3. Solicita producto

4: Mostrar producto

5: Muestra catalo de producto

|

i
i
I
B
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Diagrama de Secuencia
Generar Pedido

% fmSolicitudes
Pedido

frmMostrarDato " Clientes Productos :Documento
sCliente m(_SenerarFactura
RN SRR L —
i
serente de Venta E l H U H
|
i
i
]

1: Realiza pedido

L Tv Mostrar datos del cIienfLe

3 Solicitar datos del cliente

! 4: Muestra datos
!
!

i
51 Muestra datos del cliente
1

8: Genera factura E

i 9. Guardar factura
-,

|
|

|
6: guiicita datos del producto

7: Muestra datos de producto

——

[o—
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Diagrama de Secuencia
Generar Pedido

4 —————— . e - -
frimSolicitudes frmMostrarDato Clientes Preductos :Documento
Pedido sCliente | GenerarFactura

- Gerente de Venta D j D q H

1. Realiza pedido ‘ |

é
\, ! :lMostrar datos del clienle i

R |

| 3

Bolicitar datos del dliente
T i
|
i
i

i
4: Muestra datos l

5‘ Muestra datos del clielj'\te J

i
| | |
tl
T

i
6: Sélicita datas del produc}o

F
\
I ! 7. Muestra datos de produgto

9: Guardar factura
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5.4.2.5 Diagrama de Colaboracion

Diagrama de Colaboracion
Registrar Cliente

4: Visualizar cajas de texto
—

ofrm
IngresarCliente

3: Ingresa T!i nle

5: Llepa datos cliente. ClientessStatus()

/ 7: Muestra cliente
—

1: Verifica cliente exist n/

8: Visualiza cliente

:Clientes

T

93 Datos cliente

. Gerente de Venta

ofmr Mostar
_ Clientes
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Ingresar del Producto

4: Visualizar cgjas de texto
—

‘q 6: Ingresa producto

—
Ingresa
Producto
-
-~
3: Ingresa Prodlucto 1: Verificar ng/;aducto’
i /
5: Llena daYos del preducto e
/,2. Mu&stra Producto
P
A Realiza consulta de productos

: Responsable de
Bodega

7

1 Producto

1
Producto
s

(R |
A J—1

8 Daﬁoitdel producto

Consultar
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Catalogo de Producto

frmGenerarC frrnl\iagtraro
atalogo atalogo |

2: Solicita catalogo de producto

4
1. Genera c/Ftalogo /
S:Mf ra ca/é de producto

4. Mostrar rgFoducto

J

3! Solicita producta

: Gerente de Venta I
Producto|
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Generar Solicitud de Cotizacion

4: Muestra datos del cliente

oCliente | > frmSoﬁci‘ > oProduct

tudes 0

]
!

<_
6: Muestra datos del producto

5. Sdlicita datos del producto

3: Datos degrcl ente

&M e}éa cotizacion
Muestrar datos

_ defclienfe 7: Genera cotizacion

oSolicitud de
cotizacion

1: Solicita cotizacion

solicitud de cotizacion

=
9: Entrega Cotizacion
: Cliente : Gerente de Venta
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Generar Pedido

:Documento Clientes
GenerarFactura Lienes
. —

\ uestra datos

o: Guarmctu\ra\_\ N

\ 3: Solicitar c&@s el cliente

2: Mostrar datos del cliente L
frmSolicitud = frmMostrarDat
es Pedido | - I jicliente

7: Muestra datos de producto™

T ///
/GTSMJS del producto
Productos

B 1: Rea[iz‘a\p@ ido

8: Genera factu

5: Muestra datos del cliente

A

: Gerente de Venta
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Realizar Reporte

3: Mostrar factura

> ofrmGenerar reporte
_Factura < | dewnta

2: Solicita factura

1: Generar ord%}x de venta

4: Mgstrar orden de venta

<—
5. Entrega repote
: Gerente : Gerente de Venta
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5.4.2.6 Diagramas de Actividad

Realizar Factura

\l/
<Veriﬁcar existencia de>
producto

(no)

Existe {si)

/" Tomar cantidad y
precio
Calculo total
de factura

Descargar
___producto

|

~ Imprimir
factura

\©
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Calculo Total Factura

Producto,Preci
o,Cantida

Tomar tipo de
oo PBQO

Calcuio de pago
cantidad x precio

< Concepto de pago >

C Contado ) C Cheq ) < Credito )

Ingresar monto a Nl::nr:zrc;ge ) ( Calcular fecha >
bagar en caja que de saldo

Nombre de la empresa o
signatario

Fecha de
emision
v
< Monto del giro >
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5.4.2.7 Diagrama de Distribucién

Servidor

VentaPro

tnterfaz
= — ——— - i
Cliente Gerents General Gerente de \afenias Reswv,s,afjfiisf,daga
] - R : e 1 Panates det - Pantallas dal
o : 5 5 ible de Bodega
9 Pantallas del cliente :—l] Pantallas del Gerente — 1 Gerente de Ventas J— Responsible de gas
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Caso de Uso: Interfaz Web

Objetivo: Realizar las diferentes operaciones disponibles en el sitio web de la Empresa
Prolimsol. S.A

Actor principal: Cliente

Personal involucrado e intereses:

Precondiciones: Autenticacion o Registro de Cliente
Postcondiciones: Realizar operaciones de Cliente: Solicitud o Pedido.

Flujo basico:

Accioén del actor Responsabilidad del sistema
Cliente. _ . 1. Verificar datos del cliente.
o~ ; Q“te."tt'carse como ?"ert‘te' 2. Ingresar datos de cliente Nuevo.
. egistrarse comce cienie nuevo. .
3. Revisar cataloge de Productos. 3. Mostrar Cata'_09° de Productos.
4. Seleccionar Productos. 4. Procesar Solicitud.
5. Seleccionar documento a enviar:

pedido o cotizacién.

Flujos alternativos

Requisitos especiales:

Frecuencia:
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5.4.3 Diagrama de Caso de Uso

Diagrama de Casos de tUUso Web

O

Catalogo de Productos inicial Visualizar Productos

T ’
%/ Registrar Cliente
T
TT—
Cliente \\ ‘ —— %O
-

-« i&a]ogo de Productos Seleccionar los productos a

f\ solicitar
. )\‘-\H_\

‘_‘—_\-. -‘-;—‘——»‘——____‘_“ ——
Operaciones det Cliente > < >

Seleccionar el tipo de documento
a enviar
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5.4.4 Disefo Fisico

5.4.4.1 Diccionario de Datos

Tablas Creadas en la Base de Datos VentasPro

Nombre de Tabla Funcion que realiza

Clientes Almacena los datos de los Clientes que
tiene la empresa

Teléfonos Almacena los nimeros de teléfono de los
clientes de la empresa

Emails Almacena el correo electrénico de los
clientes de la empresa.

TipoCliente Permite visualizar a cualquiera de los tres
tipos de categoria de clientes que tiene la
empresa.

Registro En esta tabla se guardan los datos de las

solicitudes gue el cliente hace via Web

DetalleRegistro

Almacena el detalle de los productos
seleccionados via web y que entran a
través de la red.

Productos Almacena la lista de productos que
comercializa la empresa.

TipoProducto Clasifica los productos en dos categorias.

UnidadesMedida Contiene las diferentes unidades de
medida con las cuales se pueden vender
los productos de la empresa.

Documentoo Guarda la informacion de fos tipos de

documentos que maneja la empresa para
realizar sus ventas.

DetalleDocumento

Contiene el detalle de los datos
contenidos en la tabla Documentoo
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Detalie de Tablas creadas en la Base de Datos VentasPro
Nombre de la Tabla: Clientes '

Nombre dela | Tipo de Pato | Longitud Permite Nulos | Observaciones
Columna .
IDCliente Int No permite Llave
Nulos Primaria
IDTipoCliente Int No Permite Llave Foranea
Nulos
Nombre Nchar 10 Permite Nulos
Apellido Nchar 10 Permite Nulos
Direccion Nvarchar Max Permite Nulos
NombreEmpresa | Nvarchar Max Permite Nulos
NoCedula Nvarchar 50 Permite Nulos
NombUsuario Nvarchar 50 Permite Nulos
Nombre de Ia Tabla: Telefonos
Nombre deta | Tipo de Dato | Longitud Permite Nulos
Columna ' : ' '
IdTelefono int No permite Llave
Nulo Primaria
TdCliente Int No Permite Llave Foranea
Nulo
CodPostal Nchar H Permite Nulos
Telefono Nchar 10 Permite Nulo
Extesion Nchar 10 Permite Nulos | Almacena
extension de
los teléfonos
corporativos
Celular Nvarchar 50 Permite Nulos
Celular2 Nvarchar 50 Permite Nulos
Nombre de 1a Tabla: Emails . _
Nombre dela | Tipo deDato | Longitud Permite Nulos |
Columna -
IdEmail Int No permite Llave
Nulo Primaria
IdCliente Int No Permite Llave Forinea
Nulo
Email Nvarchar 50 Permite Nulos
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Nombre de la Tabla: TipoCliente _
Nombre dela | Tipode Dato | Longitud Permite Nulos
Columna ' L
IdTipoCliente | Int No permite Llave
Nulo Primaria
TipoCliente Nvarchar 50 Permite Nulos
Nombre de la Tabla: Usuarios L
Nombre de la | Tipo de Dato | Longitud Permite Nulos
Columna ' ' '
IdUsuario Int No permite Llave
Nulo Primaria
NombUsuario | Varchar 50 Permite Nulos
Password Varchar 50
-Nombre de la Tabla: Registro _ _ -
Nombredela | Tipo de Dato | Longitud Permite Nulos
Columna ' - _
IdRegistro Int No permite Llave
Nulo Primaria
Nombre Nvarchar 50 PermiteNulos
Apellido Nvarchar 50 Permite Nulos
email Nvarchar 50 Permite Nulos
NombUsuario Nvarchar 50 Permite Nulos
TipoDocumento | Varchar 50 Permite Nulos
FechaSolicitud | Varchar 50 Permite Nulos
Nombre de la Tabla: DetalleRegistro.
Nombre de la Tipo de Dato | Longitud Permite Nulos
Columna. . ' - ' :
IDDetalleReg Int No permite Llave
Nulo Primaria
IDRegistro Int No permite Llave Foranea
Nulo
IDProducto Int No permite
Nulo
NombreProducto | Nvarchar 50 No Permite
Nulo
Cantidad Nvarchar 50 No Permite
nulo
UnidadMedida Nchar 10 PermiteNulo
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Nombre de la Tabla: Productos

Nombredela | TipodeDato | Longitud Permite Nulos
Columna - . '
IdProductos Int No permite Liave
Nulo Primaria
IdTipoProducto | Int No Permite Llave Foranea
Nulo
CodPostal Nchar 10 Permite Nulos
Telefono Nchar 10 Permite Nulo
Extesion Nchar 10 Permite Nulos | Almacena
extension de
los teléfonos
corporativos
Celular Nvarchar 50 Permite Nulos
Celular Nvarchar 50 Permite Nulos
Nombre de la Tabla: TipoProducto
Nombre dela | Tipo de Dato | Longitad Permite Nulos
Columna : ' '
IdTipoProducto | Int No permite Llave
Nulo Primaria
TipoProducto NVarchar 50 Permite Nulo
Nombre de Ia Tabla: UnidadesMedida
Nombre de la Tipo de Dato | Longitud Permite Nulos
Columna ' '
IdUnidadMedida | Int No permite Llave
Nulo Primaria
UnidadMedida NVarchar 50 Permite Nulos | Llave Fordnea
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Nombre de la Tabla: Documentoo

Nombre de la Tipo de Dato | Longitud Permite Nulos
Columna
IDDcumento Int No permite Llave
Nulo Primaria
TipoDocumento | Varchar 50 Permite Nulo
IDcliente Int Permite Nulos
Fecha Varchar 50 Permite Nulo
Iva Int 10 Permite Nulos | Cargael 15 %
del Impuesto
al Valor
Total Nvarchar 50 Permite Nulos
Nombre de la Tabla: DetalleDocumento :
Nombre de la -| Tipo de Dato | Longitud Permite
Columna ' ' Nulos
IDDetalleDcumento | Int No permite Llave
Nulo Primaria
IDDocumento Int Permite Nulo
IDProductos Int Permite
Nulos
Cantidad Int 50 Permite Nulo
Precio Money 10 Permite
Nulos
SubTotal Nchar 10 Permite
Nulos
Nombre de la Tabla: TipoDocumento =
Nombre de la Tipo de Dato | Longitud Permite
Columna S - Nulos
IDTipocDocumento | Int No permite Llave
Nulo Primaria
TipoDocumento Nchar 10 Permite Nulo
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5.4.4.2 Diagrama de Componente

Diagrama General
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5.4.4.3 INFRAESTRUCTURA DE LA RED DE AREA LOCAL.

5.4.4.3.1 Disefio de la Red de Area Local

Redes LAN (Local Area Network o Red Local) son adecuadas para conectar
estaciones de trabajo y departamentos de la empresa, con el objetivo de
compartir recursos e intercambiar informacion de una forma segura y rapida.

Las LAN son Gtiles para compartir informacion, compartir recursos, agilizar el
flujo de la informacion, para conformar grupos de trabajos con el objetivo de
fortalecer y compartir conocimientos, la capacidad de fuerza de trabajo, divulgar
y dé soporte a producios y servicios.

La empresa Prolimsol se beneficiara con una LAN y lograra una comunicacion
6ptima entre sus diferentes departamentos, ahorrara costos, administrara con
_eficiencia informacion institucional y reduciran gastos de papeleria con un mejor
orden. Tendra control absoluto de los pedidos y el ingreso de los productos,
reducira el tiempo del servicio al cliente haciendo poco uso del papel y las

remisiones a otra oficina o bodega, interactuando en linea todo proceso.
5.4.4.3.2 Equipos terminales y Conectividad

La empresa debe contar al menos con dos computadoras cliente y un servidor,
anteriormente mencionado, ubicadas de la siguiente manera: El servidor en la
"Gerencia General®, una PC cliente en el area de ventas, una PC cliente en el
area de bodega.

Se necesita una inversién {ver pagina # 26) en la infraestructura de la red
local, para conectar las areas antes mencionadas, en hardware un servidor y
tres computadoras clientes y software para que pueda funcionar ta aplicacion
cliente-servidor. Se sugiere utilizar los servicios de Internet con IBW, con un
ancho de bando de 512 kbsp, porque facilita el mantenimiento de la base de
datos en su servidor web, sin la necesidad de contratar un administrador del
servidor.
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5.4.4.3.3 Medios de transmision de datos
Los medios de transmision de dato que se propone para el disefio de la intranet

son: Switch de ocho puertos.

5.4.43.4 Diagrama de Redes

Diagrama de la Red de Area Local Propuesta con Servidor Incluido.
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Diagrama de Red de Area Local Propuesta Econémica
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En esta propuesta incluimos una computadora en drea de bodega que es donde
se aimacenan los productos salientes de Produccion, con esto se llevara un
control y seguridad de los mismos. Para evitar mal manejo de la informacion.

5.4.4.3.5 Topologia Red LAN

Topologia de estrella, todos y cada uno de los nodos se conectan a un switch; el
Servidor se conecta al switch asi mismo la PC Cliente del adrea de venta, y la PC
Cliente del drea de bodega.
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P Clente
(Ventas)

PC Clisrte
(Bocteca)

Servidor{Gerencia General)

5.4.4.3.6 Justificacion de Dispositivos y Medios

Topologia: en estrella, para interconectar las estaciones de trabajo a un punto

central, el cual utilizaremos un Switch como punto central de conexion al cual
cada estacion de trabajo se conecta individuaimente a un puerto del Switch
creando entre el puerto conectado y las estacion un dominio de colision con el
fin de que si se dafia la comunicacién de una de las estaciones no afecte a las
demas estaciones conectada a la red.
Cable UTP Categoria 5e: Se utilizara porque es considerado el mejor de los
medios de cobre para transferir datos a alta velocidad,
Ventajas:

+ Facil de instalar

e Bajo costo por metro

¢ Su longitud

e Peso

Switch: Utilizaremos un Switch de 8 puertos, del cual utilizaremos 3 puerios

para conectar estaciones de trabajo y 1 para conectar el servidor central que
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utilizara la empresa y los 4 puertos restantes, es tomado como el margen de
error, por posibles fallas de puerto o por posible expansion de la red.
Ventajas:
* Mejora el rendimiento de la red
+ Verifica, la informacién que pasa por el, sea correcta y sin efror.
e Utiliza tablas de enrutamiento de datos con las direcciones MAC de los
dispositivos con el fin de localizar el dispositivo al que se dirige
o Capaz de transferir datos entre conexiones de diferentes velocidades,
conectados entre sus puertos.

Servidor: Utilizaremos un servidor de torre, marca dell, modelo: powerEdge
sc440. Este dispositivo servira como un servidor central /web de la empresa la
cual se conectara a la Internet para recibir informacion desde la aplicacion web,
'y recibir informacion y administrara las estaciones de trabajo de [a empresa
dandole conectividad a la intranet.

Estacion de trabajo (nodos): Utilizaremos PC capaces de ejecutar y operar las

aplicaciones del sistema de control de las ventas de la empresa por la cual, la
Terminal de conexion del PC se interconectara al punto central de la intranet

para compartir recursos entre el servidor y las PC conectadas.

5.4.4.3.7 Configuracion de Direccionamiento

Dado a que el numero de maquinas es reducido en la empresa, el
direccionamiento de las computadoras que estaran interconectadas sera estatico
(manualmente) y se asignaran desde la direccion 192.168.0.0 - 192.168.0.255,
con una mascara de red de 255.255.0.0 la direccion inicial 192.168.0.1 que sera
asignada a la computadora que fungira como servidor y consecuente las
siguientes maquinas cogeran las direcciones que estéen disponibles.

Este direccionamiento fue establecido porque es el mas indicado para

direcciones IP privadas.
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Requisitos para el Dominio.

El dominio del sitio web, se compra en la Universidad Nacional de Ingenieria, su
costo es de USD $ 50 anuales, se llenara un formulario para accesar a los DNS
del Hosting y a través del cual podra enlazarse con el dominio virtual.

Cotizacion del ISP

El ISP que proveera la conexién a internet, sera IBW el cual a la vez brindara el
servicio de web hosting. La conexion a internet se hara a través de microondas
debido a que el proveedor no cuenta con lineas para servicios con cableado, la
velocidad asignada sera de 512 kbps Local Loops.

Para el servicio de web hosting se tomo como referencia el servicio de Web
Optima Institucional + Home Premiun, este servicio cuenta con las siguientes
caracteristicas:

e 200MB de espacio en Disco.
¢ Administracién via FTP.

e Dos cuentas de correo electronico con capacidad de marcado a
servidores de acceso IBW + diez Alias.

» Respaldo mensual de informacion.

s Uso de biblioteca CGlI pre-configurada.

« Alojamiento en servidor con plataforma deseada (Unix o Windows)
» Soporte especializado.

¢ Contrato minimo de 24 meses.

» Alojamiento en servidor en las instalaciones de IBW Nicaragua;
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15 paginas internas, 15 fotos, 1 actualizaciones mensual sobre texto y
fotografia.

Link en pagina privilegiada IBW.
Consulta y manejo de Bases de datos.
Soporte de programacion en lenguaje Perl, Php, Java Serviets;

Estadisticas y reporte mensual de visitas.

5.4.4.3.8 Normas de Disefio a Implementarse
TIA/EIA 586 B- Topologia estrella.
El estandar TIA/EIA 568 especifica 10 pruebas que un cable de cobre debe

pasar si ha de ser usado en una LAN Ethernet moderna de alta velocidad, los

diez parametros de prueba que se deben verificar que cumpla con el
estandar TIA/EIA son:

1.

2.

8.

9.

Mapa de cableado.
Perdida de insercién.

Para diafonia (NEXT)

. Para diafonia de suma de Potencia (PSNEXT)

Tele diafonia del mismo nivel (ELFEXT)

. Tele diafonia del mismo nivel de suma de potencia (PSELFEXT)

. Perdida de retorno.

Retardo de propagacion.

Longitud del cable.

10.Sesgo de retardo.
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5.4.4.3.8 Etiquetado
Se hara etiquetado en las conexiones de cada punto de conexion de la LAN, con
el nimero correspondiente a la computadora y el cual estara asignado con una

pequefia etiqueta que estara pegada al cable correspondiente a cada pc.
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Conclusion.

Después de haber realizado nuestro andlisis disefio para el desarrollo de este

sistema, concluimos basados en el estudio técnico de este proyecto que:

El sistema contribuira el mejor manejo de la informacién de empresa que no
contaba con los recursos necesarios y por lo cual sera de gran beneficio en el
control y manejo de la informacion y por lo cual es totalmente de gran beneficio y
apto para implementarse.

Desde el punto de vista tecnoldgico consideramos que la automatizacion de este
proyecto sera de gran utilidad para Prolimsol S.A en estos tiempos donde [a
globalizacion empuja a las empresas a la automatizacion y la conexion a la red
global.

Logramos nuestros chjetivos en el desarrollo de nuestro sistema de aplicacién
puesto que nuestro sistema trabaja satisfactoriamente y puede recepcionar las
cotizaciones y pedido desde la web asi como facturar y dar respuesta a los
pedidos desde ia interfaz Windows.
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Recomendaciones.

A la alta direccién de la empresa recomendamos analizar cuidadosamente cada
una de las propuestas econdmicas que hemos brindade en el documento y
consideren la gue mas se adapta a sus necesidades y capacidades econémicas.

Recomendamos a la empresa mantener sus equipos actualizados y brindarles
mantenimiento cada tres meses para evitar dafios que puedan ser perjudiciales
en la infraestructura tecnolégica.

Hacer mejoras en el sistema eléctrico de la empresa para evitar dafios a los
equipos.

Si el personal que va a operar el sistema VentasPro no tiene conocimientos
basicos de como operar una PC, enviarle a fomar un curso de operador para el
mejor manejo y que no haya problemas a la hora manipular el sistema
VentasPro, puesto que si no cuehta con los conocimientos de operador la
capacitacion que nosotros brindemos no sera suficiente para que ellos sepan
manejar el Sistema Automaticamente.
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Anexo 1

o Pantallas de Captacion de Datos Interfaz Windows

Panel Principal.

28 Principal

FrmPrincilpal.vb
El Panel principal de la pantalla de entrada el cual contiene, todas las ventanas
gue sean invocadas del menu para realizar las diferentes operaciones.

En el Menu Archivo se hace la llamada a las diferentes ventanas para realizar
distintas operaciones:

¢ Ingresar Nuevo Cliente.
e Ingresar Producto.
e Ver Solicitudes,

El Menu Acerca de? Permitira visualizar un archivo de ayuda el cual hablara

brevemente acerca de la aplicacion con Interfaz Windows VentasPro.
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Pantalla de Mend Cllentes.

EE principal - [IngresarCliente]l
o} Werw  Acercada?  Ayuda

 Datos del cbento

Dittos Gienerales | Teleionas | Coneo Electiorica |

Nombre foseduan
Apelido [Foveras Gomez
Nowbodoussaio  [IOSEIUAN
Numeeo de Cedla ITIBTS? .

Nombxe de ks Empresa|Perctuio
e Direccion [Feon
" TipoEmpiesa I vl
- Irgraser Cli l Aciuakzar J Boriar i Cesrar I
iDCkents  |IDTipoClente | Mombxe | Apefida |Dreccion | NoibreEmg |
P 2 Calos  Gonzabez  -DelSiete Sur RichadSon
2 L Savadae Castefion DelSiete Su: :Banco Centi—-
3 L Jose Seledon Fierts aBan  Minfstenio de
+ 1 Eesty  Bvo  Conclleiade Concileiad
5 i _ Kae __'Sandina Hopistal Robr  Pasteleria §.»

T . . | . '

FrmingresarCliente.vb:
Esta pantalla muestra los datos de los clientes de la empresa Prolimsol, tiene

opciones para hacer busqueda de cliente por nombre de usuario, asi mismo se
puede ingresar un nuevo cliente a la base de datos de la empresa a través de
esta pantallia.

La pantaila de Clientes tiene tres pestafias en las cuales se ingresan los distintos
datos del cliente, en la pestafia de los datos Generales se ingresan los
siguientes datos:

+ Nombre.
s Apellido.

e Nombre Usuario.
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¢ Numero Cedula.

o Nombre de la Empresa a la pertenece.
o Direccion.

+ Eltipo de empresa en la que trabaja.

En la pestaria de Teléfono se ingresan los siguientes datos:

Cadigo Postal

Teléfono.

Extension.
s Celular.

La pestafia de email simplemente contiene un campo donde se ingresa el correo
“electronico del cliente.

El botén Ingresar Cliente predispone el formulario para que los campos puedan
ser llenados correctamente y se puedan ingresar los datos a la base de datos,
una vez ingresado los datos, se pulsa el botdon actualizar y los datos seran
guardados en la base de datos.

Los botones en las pestafias subsiguientes son agregar y borrar los cuales le
adhieren el correo electronico y la informacién de teléfonos a los clientes de

acuerdo con su Id.
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Pantalla Ingresar Productos.

Principal - [ingProducta]

-0 Menu  Acercade?  Ayuda

Tipo de Praducta ’ R k2

Hombie del prodiscio l .
‘ . CodgoPioducia |

TipodeFioduclo  JAUmicos
Existencia Fz__

pecio W
Canftida a Ingresar r_‘m‘m

Aclualizes Datos I

FrmingProducto.vb:
La pantalla de productos muestra el catalogo de productos de la empresa,

permite hacer ingreso de nuevos productos al sistema, asi mismo muestra las
existencias de los productos que estan en la empresa. A través de esta pantalla
se puede ingresar existencias de productos con solo ingresar la cantidad en el
campo y presionar el botén de actualizar datos.

El botén Ingresar Nuevo permite agregar ai catalogo de productos un nuevo
articulo que no esta en la empresa, el boton borrar permite borrar un producto
del catalogo, y finalmente el botén actualizar datos sirve para agregar las
existencias en los productos existentes.
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Solicitudes
(B principal - [solicitudes]
ol Menu  Atercadet?  Ayuda
 Soficitudes | Detale Cotizacion/Pedides | Detaliedactiea | Chente | Panel da controlde peticones |
P, de busqueda
' Detalle de la sobtitud |
Sobctud [Estizacion R e
) Bletale Fachurads |
Fecha Sokcitada P e B
I solicitud ﬂ_l
DRegisio | Nombts | Apcdo | emat |IDCkente | TipoDocumen| FechaSokcit | Refel'o ) i =
1 Calos Atod_Mendoza  mendoza@h 1 “Colzacin 2071172007 (] Tipe de Documente
2 . ERVIN LOPEZ _  ‘erin@washo 1 ‘ Cotizacion 2UN2007 (A . ]D 'E
3 jese Feinandez  7867@hotma_3 | Cotizackn 2171972007 (red]) Hombxs Usuarko
6 GFHGH = FGUGGUU  GUGGU 8 . Cotizacion  21/11/2007  (redl) Fecha sobcitada )
VA [
N Suma total o :
Nomve I
Apefido I S
Coteen Eleckianion [
Nuevo Dperacion i Actualizar Sofciud E
Cambior Sokctd | Cancelw Dperacion_ |

FrmSolicitudes.vb

La pantalla de solicitudes visualiza todas las solicitudes que han sido enviadas a

la base de datos desde la web, en esta pantalla se pueden visualizar solicitudes

de cotizacion o solicitud de pedido que hayan sido enviadas a través de la red.

En la figura se muestra un botén buscar y un ComboBox; con el ComboBox se

puede seleccionar €l parametro de la busqueda que puede ser cotizacion,

Pedido o Factura, una vez seleccionado el parametro se presiona el botén

buscar y se inicia el proceso de la busqueda.

En el panei derecho se muestra un panel de control a travez det cual se puede

manipular las facturas que se realizan a través del sistema, los botones Nueva

Operacién permite realizar una factura o una cotizacién; el boton cambiar
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solicitud sirve para cambiar el estado de una solicitud de pedido o cotizacién a

su estado final que es Factura.

El boton detalle de solicitud sirve cuando se esta elaborando una factura puesio

que nos llama a la ventana donde se selecciona los productos para poder

agregarlos al documento de factura, y asi mismo quitar el producto de las

existencias cuando no hay. Una vez que se ha seleccionado el monto de

productos se presiona el botén Factura el cual generara la factura y su detalle.

Con la pantalla de solicitudes se puede realizar cotizaciones desde la interfaces

de Windows y se puede facturar, y ver los detalles de la factura.

En la figura siguiente se muestra el detalle de una cotizacion que fue enviada a

través de la web.

Principal - [solicitudes] -

o7 Menu  Acercade?  Ayuda

| soiudes Dol CoocionsPecon | etttk L]

Tl

DDetakefieg | IDRegicto | IDProducios | NombreProdu | Canvidad

v i
184
145
185

L
168
1%
19

LT

193
194
1%
196
197

L

W

|

U DU PR Uy

2

piesol 2

 Arbienior 4

Jabonligd 8
Jabonbigid -7
Shampog
Crioina 4
Ceralipda 4

‘Lampazo L}

O T S P T S O T~ et

Panel e coriol de peficionss |

Delake gl soichud ] :
Delals Factwatn l

Dk [ _few |

1 Tipe de Docueenta

Fechasolctod  [DIP2007

A B

Suma lotd [G

Nombve [Cats Ancrio .

N

Coseo Electonicn  frendoza@hotmal com

Noevo Opeteson | Aonaza Scd |

CanbirSoictod | Concelar Opecion |

La siguiente figura muestra el detalle de una factura que fue realizada utilizando

la interfaz Windows del sistema VentasPro seccion Solicitudes.
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B principat - [solicitudes)

el Mene Acercade?  Ayuda

Sobctides | Deteko ColaachnfPeddos Detalle factina | Cheria |

Panel de conirolde pedciones |
Detafis da 2 Solicird
_ Detale de ka solickud
| codigo Skt _ Dedfofactande |
10 sociud [ C |
1 IDDetaeloc | {DDounerio | DPoductos | NombreProd | Cantidad o [SubTod '
30 Tipo de Documento 172512 3
o I
‘5 ) Nomixe Usui Sabvador
Fechasolotads  |2070I/00T.
VA [i5
Suma leted 51865
Hueva Ogeracions | © Actusioer Soficud |

CanbiarSokctd | - Canoster Upesacion |

La Siguiente pantaila muestra el proceso de creacion de una nueva factura en la
cual se hace uso del sistema Ventaspro, a través del cual se le presién et boton
para realizar nueva operacion se eligio el cliente de la empresa y luego se
procedi6 a ltenar las tablas con los datos de los productos existentes.

Parel e control e peticones |

|
I Detade Factuads |
1D sclcded 0 s |

Huevo Cperacion Actoaleax Sobciud l
Carchiw Solichud Cancelar Operacin i
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Anexo 2

Pantallas de Captura de Datos Interfaz Web

Menti inicial

£2 Unlilled Pane - Windows Intecnet Explerer 3 075 0 0T N

Y "

R O ROLIMSOL spmyieicn. seps
i Edole Yo Fovales Pemadetas  ayuda

V7oA EudPage

=
PROLIVISOL

Inicio » Registrarse
Catalaga
Camblay Contrasena

“Mision

La Empresa Prafimsol SA. es una Empresa privada con cardcter productivo cuya mision es
progucir, procesar y distrbuir nuestros productos a loda la sociedad Nicaraguense los cuales son

— elaborados con la mas aka calidad e higiene. La Empresa estd compromelida a ptomover el
desasrolio y el crecimianto de la produccidn en nuestro pals

Vislén

La Empresa Proimsol S.A. tiene coma objeliva principal ser cada dia mas una empresa lider enel
mercada raciondl, en cuanto a a distribucidn nacional de productos de Empieza, de la misma -
forma se encargan de innovar nuevas procuctos ¥ de mejorar la calidad de fos producios conel fin -
da ser compeliivos can las demds empresas de 1al manera se estardn cumpliende con las

demandas y exigencias de {a poblacidn por la adquisicién de nuevos proguctos.

. =
T T - S T T T Ndrometied [*iore -

FrmMisionyVision.aspx Este formulario es la interfaz de entrada del Sistema
VENTASPROLIMSOL en donde se muestra brevemente acerca de la Mision y
Vision de la empresa, aqui mismo se encuentran distintas opciones las cuales
permitiran la interaccion total del sistema a través del mena de la pagina para

dirigirse a los distintos puntos accesibles desde el sitio VentasPro.
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Catalogo Inicial

/2 Catalogo Inicla! - Winddws Internet Explorer * .0 -
ey
I J&; IMSOLICe

fychivo  Edidin Yor  Favertes  lemamisntas  Ayuda

0 B et il

Titio ¥ Registrarse
Catalogo -
Cambiar Contrasena b Non_\!:rtei;mrducto: HonibraProducto: ,E NombrePreducta: Escoba da
' Ambizntados Limpia Vidrig Trige
uni«:ladﬂeqldm 1 UnidadMedida: 4 HnidadMedida: 4
Praciolnit: § Predlotinil: § 35.0000 Freclotinit: 5 10,0000
Ty rcdl:?;hrerduclo. HombreProducto: Acido P HombrepProducto:
H . Muriakico [ Mecha de Lampazo
g'ﬂo‘::::f'g"lh‘m o0 UnidadMedida; 1 P unidadsedida: 4
- - Preciotinit: 5 100.0000 b s PrecloUnit: § 10.0000
L]
NombrePraducto: Soda nNonibreProducto;

HombraProducto: Pinescl Caustica Pals Lampazo
unldadMedida: § e Unidadiedida: 1 unidadMedida: ¢

Breciolimit: $ 10.0000 S ereclounits s 70.0000 * predaunlt: s

Y= 25,0000
' -
HomBraProducto:
- = o - MombreProducto: tioribreProducto;
Fﬁ Jabon Liguido Industiat " Alzohal Ppala Plastica
| _ : cone we o BEL . unidedwedidozs | voidedMedwms 2
i hitpriikocahosty B33 NENTASPROUTASOL Aogin. T : T T T Ko R ]

FrmCatalogolnicial.aspx Este Formulario es un catalogo inicial en donde los
usuarios podra visualizar los distintos productos que ofrece la empresa en

donde el Usuario tubo que seleccionar fa opcidn inicio para acceder a ver este
Catalogo.
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Registro Cliente

/3 Reqisire Nue vo suario - Wmdows Interngt Eiplarer &

@\v = {1 Mg focahost LOSANENTASPROUMSOL RRegstra. 2

Respuesta

& Pragunra
de
segridad.

Crzar Usuado ]

) |
i o enipoign. S — T e TR

FrmRegistro.aspx Este formulario permite registrar a los usuarios en donde
tendra que llenar unos requisitos que se le soliciten de tat manera de que
puedan acceder a otras ventanas que se encuentran restringidas no se pueden

acceder si no se registro con anterioridad.
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/2 Canibiar Contraseiia - Windows Toteriret Ewplorer o 2ot 8,07 eld]x)
(ﬁ'\i‘l - [e 103y THEOLIC: . Ly
Aydies [ddin ger Fvocios pemamientar Aygds o i o
57§ Cambie Contrasefia Fo £y - ) - b » o bpis » G repamentas + T
]

Catlage Controsenn|

Canbiar Conwrasena .
Contrasena Nusva|
Coafirmar Contrasena Nuevay
Camkizr Contrazena E Cancelar |

. o S .|
i Hipifiocahost: IS NENTASPROLIMGOL flogin. s [T T [ A3ikacstncd HENT

FrmCambiarContrasefia.aspx Este formulario da la opcion a los usuarios
registrados de cambiar su contrasefa lo cual lo podra realizar llenando unos
datos que se requiera al haber llenado los campos vacios correctamente
presionara el botén Cambiar Contrasefia y su contrasefia sera otra del mismo
modo tendra ia opcion de cancelar ese proceso.
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& gj - ENTASPROLMEO flock 900 fuve sewen

fecivo  Edcin Ve Favirios Maramikes  Avish B

Yo i deseson | ] Ky < £3 - i = i psana v 3 Hegarentas + ™.

Inicio ¥ Registrarse
Calogo
Cambiar Contrasena

Ingrese consu

Conltrasena:
T~ Recordamme la proxima vez.

_Enigiar

Sine esta
repistrado como
usuio
registrese aqui.

el : o i T T T M dkontiond AT

FrmLogin.aspx Este formulario permite a los usuarios iniciar en una sesién en
el cual ingresara con nombre de usuario y contrasefia para que se realice esta
fase debi6 haberse registrado primeramente de esta manera podra acceder a
visualizar otras ventanas en este formulario. Del mismo modo se encuentra un
link el cual lo manda a la ventana de registro para después poder iniciar sesién
como usuario.
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{’c.,m au e Produilas- Selewoinir - Wida#s [nfernet Exolards’
(9;\-/ w [ hoicabas: 100NENTASROUHSOUCarrodeCorgeasft igodepoc tos s
fyddn  fddin Ve Eavorkos  Heeraieniss mrh

& Fuébwdsnﬂms—sam I |
Difsio ¥ Registrarse
Calaloge
Combine Contynsene, . .
Al selgccionar un producto asegurese de ingresar una cantidad para poder procesar su
solicitud,
. HNombreProducto: @
e Ambientador Rumbrefroducto: Kombrefraducto: Escoba da
ir tinidadMedida; 1 Limpia Vidrio Triga
Predollnit: § UnidadMedida; 4 UnldadMedida: 4
5.0000 Preciounit: § 35.0000 Predotmit: s 10.0000
~elecdonar [ Selecdonar 2 selecclonar ™
Cantdad: cantidad: Cantidad:
Foy NombreProdecio; HomhraProducto: Acide T HombireProducto:
® (810 Murdatce H H nMacha de LAmpazo
Unldadmedida: 1 unidadstedidar 1 RN UnidadMedida: +
Preclolinlt: § 10,0000 Preciolinit: § 106.0000 U Precliotinit: § 10.0000
i’g'h—' Seleceionar ' " Setecdonar I o Selacclonar [T
cantidad: | cantidad: [ cantidad: |
[, P PoCEom WSS NER RSN AGE Ao - _ [T T [ Nhiwretioa ="z

FrmCatalogodeProductos.spx Este formulario es otro tipo de catalogo el cual
muestra diferentes tipos productos en donde apareceran dos opciones las
cuales una de ellas es para seleccionar el tipo de producto que desee y la otra
opcidn es para ingresar la cantidad de producto que desee después de haber
finalizado la seleccion se procede a guardar operacion o si no desea hacer este

proceso se da la opcion de cancelar la operacion.
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£3 Trocesar Sobritud_~ Windows Inbepnet Bplorer .0 vy S S
@‘3 = [ig; s tocalast: toTsveEHTASPR OLIFBOUIC s rodsConpr asfProces s Sobchud.
ol ———— T

Sogree ot Desos parm procesi mo Solcid
Nombre: A
;¥ ldProducto: 9 . -
- ’ rdProducto: 10 Apellido; Sanding
3 Numhreprudm.:lu.umpazu . NombreProducto:Escoba AT
Unidadiedida: 5 @5 pasties _— [ioresamer@notmarl com
j;i Cantidad: 3 ' UnidadMedlda: 4 -
& Cantidad: 3 Nombre F(—;r——————_
Usuarie:
IdProducto: 28 o di
HProducto: 10 HembreProducto:Dalergenta Hipo de . |Gatizacion ¥
NombreProducte:Jabon I.rnld;:Medlnu: 7 Dotnmdento.
de lavar Cantidad: 4 Fecha de I—-——-
UnidadMedida; & Solicitnd. 2311112007
Cantldad; 3 S - e
Emiar Sclicitud

Operacion Realizada
con Exito

*FrmProcesarSolicitud.aspx Este formulario presenta todos los productos que
selecciono y guardo en la ventana Catalogo de Productos en donde tendra que
llenar los campos requeridos en el cual podra seleccionar la opcién de pedido o
cotizacion luego se da la opcién de Enviar Solicitud ef cual mostrara un mensaje

de Operacién exitosa.
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Anexo 3
Codificacion

BOTON INGRESAR

btningCliente.Enabled = False
desblogueo ()
limpiar ()

BOTON ACTUALIZAR

Tf btningCliente,Fnabled = False Then
validar ()
FElse
MsgBox ("Actualizar", MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
¥Fnd If

//Funcion vALIDAR Cajas de texto//

Private Sub wvalidar()
~ If IsNumeric{txtNombre.Text) Or txtNombre.Text = "" Then
MsgBox ("El parametro del INOMBRE! nc debe ser numerico y no
debe estar vacio ", MsgBoxStyle.Information, "O,K.")
Else
If TsNumeric{txtApellido.Text) Or txtApellido.Text = ""

Then
MsgBox ("E1l parametro del !APELLIDO! no debe ser
numerico y no debe estar vacioc ", MsgBoxStyle.Information, "0.K.")
Else
If IsNumeric (txtNombreUsuario,Text) Or
txtNombreUsuario.Text = "" Then
MsgBox ("E1l parametro del INOMBRE DE USUARTO! no
debe ser numerice y no puede estar vacic ", MsgBoxStyle.Information,
"O.K. n)
Else
If txtNumeroCedula.Text = "" Then

MsgBox ("El parametro del !NUMERC DE CEDULA! no
debe esta vacio ™, MsgBoxStyle.iInformation, "O.K.")
Else
If IsNumeric{txtNombreEmpresa.Text) Or
txtNombreEmpresa.Text = "" Then
MsgBox ("El parametro del !NOMBRE DE LA
EMPRESA!no debe empezar con numerc y no debe estar vacio U,
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
Else
If IsNumeric(txtbireccion.Text) Or
txtDireccion.Text = "" Then
MsgBox ("E)l parametro del !DIRECCION! no
debe empezar con numero y no debe estar vacio ",
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
Else
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If cbxtipocliente.SelectedIndex = -1
Then

MsgBox ("Verifique el parametro del
!TIPO DE CLIENTE! no es correcto", MsgBoxStyle.Information, "C.K.")
Else

mostrarultimoIbRCliente ()

GuardarNuevo ()
blogueo(}
PopulateProductList {}
btnIngCliente.Enabled = True
End If
Fnd If
End If
End If
Fnd If
End TIf
FEnd If

End Sub

// La funcion mostrarultimoIDCliente//

Private Sub mostrarultimoIDCliente ()

- Dim ¢ conexion As String =

{"Server=(local) ;Database=VentasPro;Integrated Security=385pi;")
Dim data = New DataSet
Dim adap As New SglDataRdapter
Dim adap2 As New SglDatalAdapter
Dim conexion As New SqglConnecticon{c_conexion)
Dim cadena As String = "Select * from Clientes "
adap = New SglDataAdapter (cadena, c_conexion)
Dim cm As New SglCommandBuilder (adap)
adap.Fill (data, "Clientes")

Dim n As Integer
n = data.Tables("Clientes™).Rows.Count
Me.Label8,Text = data.Tables("Clientes").Rows{n -
1) . Ttem("IDCliente™) + 1
End Sub

//La funcion GuardarNuevo//

Private Sub GuardarNuevo()
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim ¢ndQl As SglConnection
Pim omSQL As SglCommand
Dim strSQL As String
Dim intRowsAffected As Integer
'Dim DateName As String = Format (txtIDFecha.Text, "Short Date™)

cnSQL = New
5glConnection{"Server={local) ;Database=VentasPro;Integrated
Security=5SPI;")
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Try
' Construir una sentencia update para la tabla product con
los datoes
' en la forma.

strSQL = "insert into Clientes
(IDCliente, IDTipoCliente, Nombre,Apellideo, Direccion, NombreEmpresa, NeCedu
la, NombUsuario}) values{ " & Label8.Text & "," & txtResultado.Text &
vo'" g txtNombre.Text & "', '™ & txtApellido.Text & "*,'" &
txtDireccion.Text & "' , '" & txtNombreEmpresa.Text & "','" &
txtNumeroCedula.Text & "', '" & txutNombreUsuario.Text & "') "

cnSQL.Opend)

cmSQOL = New SglCommand({strSQL, cnSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery /()

MsgBox ("La solicitud se efectuo correctamente™,
MsgBoxStyle.Information, "O.K.™)

' Cerrar y Limpiar los objetos
onSQL.Close ()

cmSQL.Dispose ()
cn3SQL.Dispose ()

Catch e As SqlException
MsgBox{e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error"}

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Erroxr"}
End Try
End Sub

//La funcion Blogueo//

Private Sub blogueo (}
txtNombre.ReadOnly = True
txtApellido.ReadOniy = True
txtNombreUsuario.ReadOnly = True
txtNumercoCedula.ReadOnly = True
txtNombreEmpresa.ReadOnly = True
txtDireccion.ReadOnly = True
txtResultado.ReadOnly = True
chbxtipocliente.Enabled = False

End Sub

//La funcion PopulateProductList//

Private Sub PopulateProductList()

' Este procedimiento llena la list box en la
" form con una lista de productos disponibles desde la
' database Nerthwind.

Dim cnSQL As SglConnection
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Dim
Dim
Dim
Dim

Try

los nombres

cmSQ0%L As SglCommand
drsQL As SglDataReader
strSQL As String
objListItem As ListItem

' Construir la sentencia Select statement para encuestar
de productos .
str30L = "SELECT Nombre, Apellido, IDCliente FROM Clientes™

cnSQL = New

SqlConnection{"Server={local);Database=VentasPro;Integrated
Security=8SPI;")

cnSQL.0pend)

cmSQL
drSQL

New SglCommand (strSQL, cnSQL)
cmSQL. ExecuteReader ()

ComboBoxl.Iltems.Clear()

' Lazo de control de lectura scobre la clase datareader,
Do While drSQL.Read{)
objListItem = New

ListItem(drSQL.Item("Nombre").ToString(),

CInt{drSQL.Ttem{"IDCliente"}))

ComboBoxl.Items.Add (objListItem)
Loop

' Close and Clean up objects
drSQL.Close ()

cnS8QL.Close ()}
cmSQL . Dispose ()
cnSQL.Disposel)

Catch e As SqlException

MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception

End
End Sub

MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
Try

BOTON BORRAR

DeleteCliente ()

//La funcion DeleteCliente//

Private Sub DeleteCliente ()
' Esta sub es utilizada para eliminar &l registro de productes
' cuando el usuario haga clicks en el boton Delete
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Dim cnSQL As SgiCennection

Dim cm3QL As SglCommand

Dim strsSQL As String

Dim intRowsAffected As Integer

Try
' Contruir la sentenecia Delete
strSQL = "DELETE FROM Clientes WHERE IDCliente= " &
CInt (TextBoxZ2.Text) & " "

cnsSQL = New
SqlConnection ("Server={local);Database=VentasPro;Integrated
Security=SSpPI;")

cnSQL.Open ()

cmSQL = New SqglCommand (strSQL, cnSQL)
intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery()

' Cierre y Limpieza de los objetos
cnSQL.Close ()

cmSQL. Dispose()

cnSQL.Dispose()

PopulateProductList ()

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBox3tyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try
End Sub

//BOTON AGREGAR TELEFONO//

AGREGAR

GuardarTElefono ()

//LA funcion GuardarTelefono//

Private Sub GuardarTElefono(}
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim ©cnsSQL As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand
Dim strS8QL As String
Dim intRowsAffected As Integer
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cnSQL = New
SglConnection ("Server=(local};Database=VentasPro;Integrated
Security=S8SPI;")

Try
' Ceonstruir una sentencia update para la tabla product con
los datos
'en la forma.

strSQL = "insert into Telefonos values{ " & Labell6.Text &
"o & TextBox2.Text & "," & txtCodigopostal.Text & "," &
txttelefono.Text & "," & txtextension.Text & " ," & TextBoxl.Text & ")

cnSQL, Open{)

cmSQL = New SglCommand (strSQL, <nSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery ()

MzgRBox ("La solicitud se efectuo correctamente",
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")

' Cerrar y Limpiar los objetos
cnSQL.Close ()

cmSQL.Dispose ()
cn8QL.Dispose ()

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Exrror")

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Errcr")
End Try
End Sub

//BOTON AGREGAR CORREO//

AGREGAR

If txtCorreo.Text = "" Then
MsgBox {"Verificar el Campo !Correo! esta vacio",
MsgBoxStyle.Information, "O.K.™)
Else
GuardarCorreo (}
End If

//La funcion GuardarCorreo//

Private Sub GuardarCorrec()
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim cnSQL As SglConnection
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Dim cmSQL As SqlCommand
PDim strSQL As String
Dim intRowsAffected As Inleger

cn3QL = New
SqlConnection ("Server={local);Database=VentasPro;Integrated
Security=SSPI;")

Try
' Construir una sentencia update para la tabla product con
los datos
'en la forma,
strSQL = "insert into Emails(IDCliente,email) values({ " &
TextBoxZ.Text & ",'" & txtCorrec.Text & "'} "

cnSQL.Open {}

cmSQL = New SglCommand (strS0OL, cnSQL)
intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery ()
MsgBox ("La sclicitud se efectuo correctamente”,
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
' Cerrar y Limpiar los objetos
cnSQL.Close ()
cmSQL.Dispose ()
cnS8QL.Dispose ()

latch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Errocr")

Catch e As Exception
MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try
End Sub

//BOTON AGREGAR NUEVO PRODUCTO//

AGREGAR NUEVO

Private Sub btnIngresarProducto Click(ByVal sender As System.Object,
EyVal e As System.EventArgs} Handles btnIngresarProducto.Click
If ChxTipoProductc.SelectedIndex = -1 Then
MsgBox ("Verifigque el parametro del ITIPO DE SOLICITUD! no
@3 correcto”, MsgBoxStyle.Information, "O.K.'"}
Else
1f IsNumeric{txtNombreProducto.Text) Then

MsgBox ("El parametro del !NOMBRE DEL PRODUCTO!No Debe
ser Numerico ", MsgBoxStyle.Information, "C.K.")
filse
TU cbxUnidadMedida.SelectedIndex = -1 Then
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MsgBox ("Verifique el parametro del !UNIDAD DE
MEDIDA! no es correcto”™, MsgBoxStyle.Information, "0.K.™)
Else
If Not IsNumeric(txtPrecio.Text) Then
MsgBox ("El parametro del |PRECIC! Debe ser
Numerico ", MsgBoxStyle.Information, "O.K."™)
Flse
Tf Not IsNumeric{txtCantidad,Text) Then
MsgBox ("E1l parametro del !CANTIDAD! Debe

ser Numerico ", MsgBoxStyle.Information, "C.K.")
Else
If txztNombreProductce.Text = "" Then
MsgBox ("El parametro del !NOMBRE DE
PRODUCTO! No Debe estar Vacic ", MsgBoxStyle.Informaticn, "0.K."™)
Else
If txtPrecio.Text = "" Then

MsgBox ("E1 parametro del !PRECIO!

; MsgRoxStyle.Information, "O.K.")
FElse
If tztCantidad.Text = "" Then
MsgBox ("E1l parametro del
ICANTTIDAD! No Debe estar Vacic ", MsgBoxStyle.Information, "O.K.™)
Else
If txtNombreProducto.Text = ""

N¢ Debe estar Vacio

Then

MsgBox ("EL parametro del
ITIPC DE PRODUCTO! No Debe estar Vaclo ", MsgBoxStyle.Information,
llO'K' ll)

Else

If txtNombreProducto.Text =

""" Then
MsgBox ("El parametro

del !TIPC DE PRODUCTO! No Debe estar Vacio ", MsgBoxStyle.Information,
"O.K. l')

Klse

"llena los campos de la
clase enmpleado

i

elProductos. IDTipoProducto = TextBox4.Text

elProductos.NombreProducto txtNombreProducto. Text

I

elProductos.IDUnidadMedida = TextBox5.Text

elProductos.Precio =
txtPrecio.Text

elProductos.Existencia
= txtCantidad.Text

'activar el método que muestra la creacidn del empleado

elProductos.MostrarProductos ()
PopulateProductList ()
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limpiar ()
End T
End If
End If
End If
Fnd If
End If
End If
End If
End If
End It

End Sub

//La clase Producto//

Public Class Productos
' variables de propiedad

Private mIDTipoProducto As Integer

Private mNombreProducte As String

Private mIDUnidadMedida As Integer

Private mPrecio As Double

Private mExistencia As Integer

Public mIDTipoCliente As Integer

' procedimientos de propiedad
Public Property IDTipceCliente(}) As Integerx
Get
Return mIDTipoCliente
End Get
Set {ByVal Value As Integer}
mIDTipoCliente = Value
End Set
End Property
Public Property IDUnidadMedida() As Integer
Get
Return mIDUnidadMedida
End Get
Set (ByVal Value As Integer)
mlDUnidadMedida = Value
End Set
End Property

Public Property IDTipoProducto() As Integer
Get
Return mIDTipoProducto
End Get
Set (ByVal Value As Integer)
mIDTipoPreducte = Value
End Set
End Property
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Public Property NombreProducto{} As String
Get
Return mNombreProducto
End Get
Set (ByVal Value As String)
mNompreProducte = Value
End Set
End Property

Public Property Precico() As Double
Get
Return mPrecio
Fnd Get
Set {(Byval Value As Double)
mPrecio = Value
End Set
End Property

Public Property Existencia() As Integer
Get
Return mExistencia
End Get
Set (ByVal Value As Integer)
mExistencia = Value
End Set
End Property

Pubklic Sub MostrarProductos()

' ¢rear un huevo registro en la base de datos,
' grabar los valcres gue debe haber
' en las propiedades
Dim oClaseAdapter As New ClaseDataAdapteré{)
oClaseAdapter.GrabarDatos ()
'= Identificader()
'= Nombre{)
'= Apellidos ()
"= DNI{)
'= FechaAlta()
"= Sueldo ()
End Sub

End Class
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//La clase adaptadora de guardar producto
nuevo//

Imports System.Data.SqglClient

Public Class ClaseDataBAdapterd
Private oConexion As SglConnection
Private oDataSet As DataSet
Private oDataAdapter As SgiDataAdapter

Sub New ()
' crear conexidn
oCornexion = New SglConnection()
oConexion.ConnectionString =
"Server=(local};Database=VentasPrc;Integrated Security=3SPI;"

' crear adaptador

oDataAdapter = New SglDataAdapter()
' crear comandos para insercidn, consulta con sus parametros

v asignarles al adaptador

Dim oCmdInsercion As New SglCommand("INSERT INTO Productos " &

" (IDTipoProducto, NombreProducto, IDUnidadMedida, Precic, Existencial)" & _
n

VALUES (@IDTipoProducto, @NombreProducte, @IDUnidadMedida, @Precio, BExisten

cia)", oConexion)
oDatalAdapter.InsertCommand = oCmdInsercion
oDataAdapter.InsertCommand.Parameters.Add (New

SglParameter {"@IDTipoProducteo", SqglDbType.Int))
oDataAdapter.InsertCommand. Parameters.Add (New

SglParameter ("@NombrePreducto”, SglDbType.NVarChar})
oDataAdapter.InsertCommand.Parameters.Add (New

SglParameter ("@IDUnidadMedida", SqlDbType.Int))
oDatalAdapter.InsertCommand.Parameters.Add{New

SglParameter ("@Precio”, SglDbType.Money})
oDataAdapter.InsertCommand.Parameters,Add (New

SglParameter ("@Existencia", SglDbType.Int))

'obDataAdapter.InsertCommand,. Parameters. Add (New
SglParameter ("@Direccion", SqlDbType.NVarChar))

'oDatafAdapter.InsertCommand. Parameters.Add {New
SglParameter ("@TIDTipoCliente™, SqlDbType.,Int))

Dim oCmdConsulta As New SglCommand ("SELECT * FROM Productos”,
oConexion)

oDataAdapter. SelectCommand = oCmdConsulta

' crear conjunto de datos

oDataSet = MNew DataSet ()
Me.CargarDatos()
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End Sub

Public Sub GrabarDatos{)
Dim iResultado As Integer

' asignar valores a los parametros para el comando de insercidn
'utiliza los parametros del objeto lcoEmpleado
oDataAdapter. InsertCommand.Parameters ("QIDTipoProducto™) .Value
elProductos.IDTipoProducto
oDataAdapter.InsertCommand.Parameters ("@NcmbreProducto™) .Value
elProductos.NombreProducto
oDataBhdapter.InsertCommand.Parameters ("@IDUnidadMedida™) .Value
= elProductos.IDUnidadMedida
oDataAdapter. InsertCommand.Parameters ("@Precio") .Value =
elProductos.Precic
oDatalAdapter.InsertCommand.Parameters ("@Existencia™) .Value =
elProductos.Existencia
'oDataAdapter.InsertCommand. Parameters ("@UnidadMedida”) .vValue =
elProductos.IDUnidadMedida
'cDataAdapter. InsertCommand. Parameters{"@Direccion") .Value =
lcCliente.Diraeccion

Il

' abrir conexidn
oConexion.Open/{}

'ejecutar comando de insercidén del adaptador
iResultado = oDataAdapter.InsertCommand.ExecuteNonQuery ()

' cerrar conexién
oConexion.Close ()

Me.CargarDatos ()
MessageBox.Show ({"Registros afiadidos: " & iResultado)

End Sub

Private Sub CargarDatos{)
' vacliar el dataset
oDataSet.Clear{)

oCcnexion.Open() ' abrir conexidn

' utilizar el adaptador para llenar el dataset con una tabla
obataldapter.Fill (cDataSet, "Productos™)

oConexion.Clese() ' cerrar conexidn
End Sub

End Class
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//Boton BORRAR Producto//

Private Sub Button3 Click(ByVal sender As System.Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Butten3.Click
DeleteProduct ()
Limpiar{}
End Sub

//La funcion Deleteproduct//

Private Sub DeleteProduct()
' Esta sub es utilizada para eliminar el registro de productos
' cuando el usuario haga clicks en el boton Delete

Dim cnSQL As SglConnection

Dim cm8QL As SglCommand

Dim strSQL As String

Pim intRowsAffected As Integer

Try
' Contruir la sentenecia Delete
strSQL = "DELETE FROM Productos " &
"WHERE IDProductos = " & CInt (txtProducto.Text)

cnSQL = New SglConnection{ConnectionString)
cnSQL . Open ()

cmSQL = New SglCommand{strSQL, cnSQL}
intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery ()

If intRowsAffected <> 1 Then
MsgBox {"Delete Failed. IDProductos " & txtProducto.Text

" not found.", MsgBoxStyle.Critical, "Delete'")
End If

' Cierre y Limpieza de los ocbjetos
cnSQL.Close ()

cmSQL. Dispose ()

cnSQL.Dispose ()

PopulateProductList ()

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error"}

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error"}
End Try
End Sub
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BOTON ACTUALIZAR DATOS

Private Sub btnActualizar Click(ByVal sender As System.Object, ByvVal e
As System.EventArgs) Handles btnActualizar.Click

If Not IsNumeric{Txtprecioss.Text) Then
MagBox ("El parametro del !PRECIO! Debe ser MWumerico ",
MsgBoxStyle.Information, "G.K.")
Else
If Not IsNumeric({txtCantidadalngresada.Text) Then
MsgBox ("El parametro del !CANTIDAD A INGRESAR! Debe ser
Numerico ", MsgBoxStyle.Information, "C.K.")
Else
UpdateProduct (}
End If
End If

End Sub

//La funcion UpdateProduct//

Private Sub UpdateProduct()
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim ¢cnSQL As SglConnection
Dim ¢mSQL As SglCommand
Dim strSQL As String
Dim intRowsAffected As Integer
Dim newprecio As Double
Dim newcantidad As Integer
newprecio = CDbl(Txtprecioss.Text)
newcantidad = CInt{txtExistencia.Text) +
CInt{txtCantidadaingresada.Text)

Try
' Construir una sentenclia update para la tabla product con
los datos
' en la forma,

strSQL = "UPDATE Productes SET" & _
" Precio = " & newprecio &
",Existencia =" & newcantidad & _
" WHERE IDProductos = " & CInt (txtProducto.Text)

cnSQL = New SglConnection{ConnectionString)
cnSQL. Open ()

cnSQL = New 3glCommand{strSQL, cnSQL)
intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuerv{)

If intRowsAffected <> 1 Then
MsgBox ("Update Failed.", MsgBoxStyle.Critical,
"Update')
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IElse
MsgBox ("Actualizado™)
End If

' Cerrar vy Limpiar los cbjetos
cnSQL.Close ()

cmSQT.. Dispose()
cnSQL.Dispose()

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsqgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Erroz"}
End Try
End Sub

//PESTALLA SOLICITUDES//

BOTON BUSCAR

Private Sub Button3 Click(ByVal sender As System.Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Button3.Click

Buttonb.Enabled = True

ButtonlC.Enabled = True

If ComboBoxl.Text = "Cotizacion" Then
BusquedaRegistro()
Eise
If ComboBoxl.Text = "Pedido™ Then
BusquedaRegistro()
Else
[f ComboBoxl.Text = "Factura" Then
BusquedaDocumento ()
Else

MsgBox (" El paramentro de busqueda no corespende a
una solicitud del sistema"”, MsgBoxStyle.Information, "O.K.™")
End If
End If
End If

End Sub
//La funcion BusquedaRegistro//

adaptador = New SqglDataRdapter("select * from Registro where
TipoDocumento = '" & ComboBoxl.Text & "' ", Oconexion)

118



Sistema VentasPro

Dim comando As SglCommandBuilder = New
SglCommandBuilder {adaptador)

Conjuntodatos = New DataSet

Oconexion.Open{)

adaptador.Fill (Conjuntodatos, "Registro')

Oconexion.Close()

Me.DataGridl.DataSource = Conjuntodatos

Me.DataGridl.DataMember = "Registro"

//La funcion BusquedaDocumento//

Private Sub BusquedaDocumento ()
adaptador = New SglDatalfdapter("select * from Documentoo where
TipoDocumentc = '" & ComboBoxl.Text & "'", Oconexion)
Dim comando As SglCommandBuilder = New
SglCommandBuilder (adaptador)
Conjuntodatos = New DataSet
Oconexion.Open ()
adaptador . Fill (Conjuntodates, "Documentoo'}
Oconexion.Close()
Me.DataGridl.DataSource = Conjuntodatos
Me .DataGridl.DataMember = "Documentoo”
End Sub

//LA PESTANA DETALLE COTIZACION/PEDIDO//

BOTON BUSCAR

Private Sub Button8 Click{ByVal sender As System.Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Button8.Click

Buttond.Enabled = True

Buttonl0.Enabled = True

If TextBoxd.Text = "" Then
MsgBox ("No isc referencia a ninguna Solicitud/Pedido
!Tngrese el numero de factura que desea visualizar!™,
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
Else
Dim adaptador = New SgiDataAdapter("select * from
DetalleRegistro where IDRegistro = " & TextBoxd.Text & "", Oconexion)}
Dim comando As SglCommandBuilder = New
SglCommandBuilder (adaptador)
Conjuntodatos = New DataSet
Oconexion.Open ()
adaptador.Fill (Conjuntodatos, "bDetalleRegistro")
Oconexion.Close()
bim n As Integer

n = Conjuntodatos.Tables("DetalleRegistro™) .Rows.Count
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If n » 0 Then
MsgBox ("Generando la solicitud")

MsgBox ("Monstrando Resultado", MsgBoxStyle.Information,
IIO.K-II)

Me.DataGrid2.DataSource = Conjuntodatos

Me.DataGrid2.DataMember = "DetalleRegistro”

Me.CombeoBox2.Enabled = False

Me.txtIDTipoDocumento.Enabled = False

Me.txtIDDocumento.ReadCnly = True

populateForm(}

Me.TextBox8.ReadOnly = True
Me.TextBox9.ReadOnly = True
Me.TextBoxl0.ReadOnly = True
Me.TextBox8.Visible = True
Me, TextBox9.Visible = True
Me.TextBox10.Visible = True
LabellZ.Visible = True
Labell3.Visible = True
Labelld.Visible True

Else
MsgBox ("No hay Detalle de pedidos con el numero
solicitado", MsgBoxStyle.Information, "O.K.M)
pepulateForm()
Me.TextBoxd.Text = ""
Me.TextBox8.Visible = True
Me.TextBox9.Visible = True

Me.TextBRox10.Visible = True
Me.TextBox8.ReadOnly = True
Me.TextBox9.ReadOnly = True

Me.TextBoxl0.ReadCnly = True
End If
End If

End Sub

//LA FUNCION populateForm//

Private Sub populateForm()

Dim cnSQL As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand
Dim dr3QL As SglDataReader
Dim strSQL As String
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Try

' Construir la sentencia Select para encuestar la
informacién

strSQL = "SELECT Nombre,Apellido,email, IDRegistro,
iDCliente, TipoDocumento, FechaSolicitud FROM Registro WHERE IDRegistro =
" & TextBoxd.Text & " "

cnSQL = New
SglConnection("Server=(local);Database=VentasPro;Integrated
Security=3SsSPI;")

cnSQL.Opent)
cmSQL = New SglCommand (strSQL, cnSQL)
dr8QL = cmS8QL.ExecuteReader{)

If drs8QL.Read() Then
' Llenar la forma con los datos
txtIDDocumento.Text {} =
drSQL.ftem{"IDRegistro”}.ToString()

TextBox8.Text () = drSQL.Item("Nombre").ToString{}
TextBox9.Text{) = drSQL.Item{"Apellide") .ToString/(}
TextBox10.Text () = drSQL.Item("email").ToString(}

txtIDTipoDocumento.Text() =
drsQL.Item("Tipobocumento™) .ToString()

TextBox7.Text () =
drsgQL.Item{"TipoDocumentc™) . ToString{}

TextBox5.Text ()} = drSQL.Item{"IDCliente").ToString/()

txtiIDFecha.Text{}) =
drSQL.Item{"FechaSolicitud") .ToString()

End If
drsSQL.Close()
cnSQL.Close ()
cmSQL.Dispose{}
cnSQL.Dispose {}

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle,Critical, "SQL Error™)

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try

End Sub

//BOTON NUEVA OPERACION//

Private Sub Button5 Click(ByVal sender As System,Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Button5.Click

121



Sistema VentasPro

Me. txtIDDocumento.Text = ""
Button5.Enabled = False
Me.Buttond.Enabled = False
ButtonlO.Enakled = False

Me.ComboBoxZ2.Enabled = True
Me,txtIDTipoDocumento.Enabled = True

Me.txtIDFecha.Text = Now.Date
Me.txtIDDocumento,Text = ""

Me., txtIDTipoDocumento.Text = "
Me.ComboBox2, Text = "
Me.txtSumaTotal.Text = 0

End Sub

//BOTON ACTUALIZAR SOLICITUD//

Private Sub Buttoné Click(Byval sender As System.Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Button6.Click

' Validacidén de la Forms.
IsvalidForm()

End Sub

//LA FUNCION ISVALIDAFORM //

Private Sub IsValidForm()
If txtIDTipoDocumento.SelectedIndex = -1 Then
MsgBox ("Verifique el parametro del [TIPO DE SOLICLITUD! no
es correcto", MsgBoxStyle.Information, "O.K.™)
Else
If ComboBoxZ.SelectedIndex = -1 Then
MsgBox ("Verifique el parametro del !NOMBRE DE USUARIO!
no es correcto", MsgBoxSityle.Information, "O.K.")
Else
Tf IsNumeric(TexiBox8.Text} Then
MsgBox {"El parametro del !NOMBRE! No Debe ser
Numerico ", MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
' Else
If IsNumeric{TextBox9.Text) Then
MsgBox {"El parametro del !APELLIDC! No Debe ser
Numerico ", MsgBoxStyle.Information, "0.K.")
Else
If IsNumeric(TextBox9.Text} Then
MsgBox ("E1l parametro del !CORREO! debe
ilevar caracteres correctos al formato ceorres ",
MsgBoxStyle,Information, "O.K.")
Else

listeGuardar ()
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End If
End If
End If
End If
End If

End Sub

// LA FUNCION listoGuardar//

Private Sub listoGuardar()
If Me.txtIDTipcDeocumento.Enabled = True And
Me.ComboBox2 .Enabled = True Then

Me.txtSumaTotal.Text = 0
If txtIDTipoDocumento.Text = "“"Cotizacion" Then
balidacion?{)
calculo22{)
Me.Buttond.Enakled = True
Button5.Enabled = True
TextBox8.ReadOnly = True
TextBox9.ReadOnly = True
TextBox1l0.ReadOnly = True

blogueo ()
Else
If txtIDTipoDocumento.Text = "Pedide™ Then
MsgBox {"No Existe la Opcion de realizar un Pedido.
debe Efectuar una Factura", MsgBoxStyle.Information, "O.K."}

Flse
If txtIDTipoDocumento.Text = "Factura"™ Then
GuardarNuevaFact ()
Button5.Enabled = True
Me.Buttond.Enabled = True
bleogueo ()
End If
End If
End If

Else
'se va a actualizar algunos campcs gque son modificados

If Me.txtIDTipoDocumento.Enabled = False Then
Tf txtIDTipoDocumento.Text = "Cotizacion" Then
MsgBox ("Los datos de Cetizacion no pueden ser
modificados", MsgBoxStyle.Information, "C.K.")
Else
If txtIDTipobocumento.Text = "Pedido" Then
MsgBox ("Los datos de Pedidos no pueden ser
modificados”, MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
Else
If txtIDTipoDocumento.Text = "Factura" Then
Me.Buttond.Enabled = True

123



Sistema VentasPro

UpdateSolicitudesDif ()
End If
End If

End 1If

Flse
'"Cambia de estado la solicitud
If Me.txtIDTipobocumento.Enabled = True And
Me.ComboBox2.Enabled = False Then

If txtIDTipoDocumento.Text = "Cotizacion™ Then
TextBox8.ReadOnly = True
TextBox%.ReadOnly = True
TextBox10.ReadOnly = True
GuardarSclicidudesss ()
Buttonb5.Enabled = True
txtIDTipoDocumento.Enabled = False

Else

If txtIDTipoDocumento.Text = "Pedide" Then
TextBox8.ReadOnly = True
TextBox9.ReadOnly = True
TextBox10.ReadOnly = True
GuardarSolicidudesssl ()
Buttonb.Enabled = True
txtIDTipoDocumento.Fnabled

Else

False

If txtIDTipoDocumento.Text = "Factura”
GuardarFacturaa (}
Button5.Enabled = True
txtIDTipoDocumento.Enabled = False

End If

End I
rnd I

End If

Fnd If

Fnd If
End Sub

//FUNCION balidacion2//

Private Sub Validacion2{)

Then
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If TextBox8.Text = "" Then
MsgBox {"El parametro del !NOMBRE! No Debe sstar Vacio ",
MsgBoxStyle.Information, "O.K."}
Else
If TextBox9.Text = "" Then
MsgBox ("E} parametro del !'APELLIDO! Wo Debe estar Vacilo
", MsgBoxStyle.Information, "O.X.")
Else
If TextBox1lC.Text = "" Then
MsgBox ("El parametro del !CORREQ! No Debe estar
Vacio ", MsgBoxStyle.Information, "O.K.™)

Blse
GuardarNuevo ()
End If
End If
End If
End Sub

/ /LA FUNCION GuardarNuevo//

Private Sub GuardarNuevo()
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim ¢nSQL As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand
pim str8QL As String
Dim intRowsAffected As Integer
'Dim DateName As String = Format (txtIDFecha.Text, "Short Date')}

cnSQL = New
SqiConnection("Server=(local) ;Database=VentasPro;Integrated
Security=35PI;"}

Try

' Censtruir una sentencia update para la tabla product con
los datos

' en la forma,

str8QL = "insert into Registro
(Nombre,Apellido,email, TipoDocumento, TDCliente, FechaSolicitud) values(
™ & TextBox8.Text & "','" & TextBox9.Text & "','" & TextBoxl(.Text &
T & ExtIDTipoDocumento.Text & "', '" & TextBox5.Text & "', '" &
txtIDFecha.Text & "7) "

cnSQL.Open{)

cmSQL = New SglCommand(strSQL, cnSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery()

MsgBox ("La solicitud fue actualizada",
MsgBoxStyle.Information, "O.K."}

' Cerrar y Limpilar los objetos
onSQL.Close ()

cmSQL.Dispose ()
cnSQL.Dispose ()

125



Sistema VentasPro

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error™)

Catch e As Exception

MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")

End Try
Fnd Sub

//Funcion Guardar GuardarNuevaFact//

Private Sub GuardarNuevaFact ()

' Esta sub es utilizada para actualizar un reglistro existente

Dim cnSQL As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand

Dim strSQL As String

Dim intRowsAffected As Integer

'Dim DateName As String = Format (txtIDFecha.Text, "Short Date")

¢cnSQL = New
SqlConnection ("Server=(local};Database=VentasPro;Integrated
Security=SSPI;")

Try

' Construlir una sentencia update para la tabla product con

los datos
' en la forma.

strsQl, = "insert into Documentoo values( " &
txtIDDocumento.Text & ", '" & txtIDTipoDocumento.Text & "' , " &
TextBox5.Text & ",'" & txtIDFecha.Text & "', " & TextBox6.Text &

txtSumaTotal.Text & "} "
cnSQL.Open{}

cmS8QL = New SglCommand (strSQL, cnSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery(}

MsgBox{"La solicitud fue actualizada",
MsgRoxStyle.Information, "O.K.")

' Cerrar y Limpiar leos objetos
cnSQL.Close()

cmSQL.Dispose{}
cnSQL.Disposed{)

Catch e As SqlException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL EBrror™)

Catch e As Exception

MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error"™)

End Try
End Sub

//La funcion UpdateSolicitudesDif//
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Private Sub UpdateSolicitudesDif ()
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim cnSQL As SglConnection
Dim cm3QL As SglCommand
Dim strS8QL As String
Pim intRowsAffected As Integer

cn3QL = New
SglConnection("Server={local) ;Database=VentasPro;Integrated
Security=SSPI;")

Try

' Construir una sentencia update para la tabla product con
los datos

' en la forma.

strsSQL = "UPDATE Documentoo SET TipoDocumento = '" &
txtIDTipoDocumentoe.Text & "' ,IDCliente = '" & TextBoxll.Text &
"' Fecha= '" & txtIDFecha.Text & "',iva= '" & TextBox6.Text & "', Total
= " & ixtSumaTotal.Text & " WHERE IDDocumento = " &
CInt (txtIDDocumentoc. Text)

cnSQL.Open{()

cmSQL = New SglCommand (strSQL, cnSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery()

MsgBox ("La solicitud fue actualizada",
MsgBoxStyle,.Information, "O0.K.")

' Cerrar vy Limpiar los cbjetos
cnSQL.Clese ()

cm3QI.. Dispose()
cnSQL . Dispose ()

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Criticai, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error™)

End Try
End Sub

//LA FUNCION GuardarSolicidudesss//

Private Sub GuardarSolicidudesss()

Il

Tf TextBox7.Text = "Cotizacion" And txtIDTipoDocumento.Text
"Cotizacion™ Then
MsgBox ("La solicitud actualmente ya es Cotizacion",
MsgBoxStylie.Information, "O.K.")
Else
ITf TextBox7.Text = "Pedido" And txtIDTipolocumento.Text
"Pedido" Then

MsgBox{"La solicitud actualmente ya es Pedido",
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
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Else
If TextBox7.Text = "Factura" And
txtIDTipoDocumentc. Text = "Pedido" Then
MsgBox {"La solicitud ya esta efectuada en su ultimo
opcion”, MsgBoxStyle.Information, "O.K."}
fiise
Tf TextBox7.Text = "Factura" And
txtIDTipoDocumento. Text = "Cotizacion" Then
MsgBox ("La sclicitud ya esta efectuada en su
ultime opcion", MsgBoxStyle.Informaticn, "O.K.")

Else
GuardarNuevo ()
End If
End IC
End Tf
End If

End Sub
//La funcion Guardariuevo//

Private Sub GuardarNuevo()
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim cnSQL As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand
Dim strSQL As String
Dim intRowsAffected As Integer )
'Dim DateName As String = Format {(txtIDFecha,Text, "Short Date'")

cnSQL = New
SglConnection("Server={local) ;Database=VentasPro;Integrated
Security=SSPI;"}

Try
' Construir una sentencia update para la tabla product con
los datos
''en la forma.

str5QL = "insert into Registro
(Nombre, Apellido,email, TipoDocumento, IDCliente, FechaSolicitud) values{
g TextBox8.Text & "', '" & TextBox9.Text & "!','" & TextBoxl(.Text &
nr 'Y g txtIDTipoDocumento.Text & "' , '" & TextBoxb.Text & "',"" &

txtIDFecha.Text & "') "
cnSQL.Opent)

cnSQL = New SqgiCommand(strSQL, cnSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery ()

MsgBox ("La solicitud fue actualizada",
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")

' Cerrar y Limpiar los obijetos
cnSQL.Close ()
cmSQL . Dispose ()
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cnSQL, bispose ()

Catch e As SqlException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "S0QL Error")

Catch e As Exception
MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try
Fnd Sub

//La funcion GuardarSolicidudesssl//

Private Sub GuardarSoclicidudesssl ()
If TextBox7.Text = "Cotizacion" And txtIDTipoDocumento.Text
"Cotizacion" Then
MsgBox ("La solicitud actualmente ya es Cotizacion",
MsgBoxStyle.Information, "O.K.'")
Else
If TextBox7.Text = "Pedido" And txtIDTipoDocumento.Text
"Pedido" Then

MsgBox{"La solicitud actualmente ya es Pedido",
MsgBoxSiyle. Information, "O.XK.")
Else
If TextBox7.Text = "Factura" And
txtIDTipoDocumente. Text = "Pedido™ Then
MsgBox ("La solicitud ya esta efectuada en su ultimo
opcion”, MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
Else
If TextBox7.Text = "Factura" And
txtIDTipoDocumento.Text = "Cotizacion" Then
MsgBox ("La sclicitud ya esta efectuada en su
ultimo opcion", MsgBoxStyle.Information, "0.K.'")

hlse
GuardarNuevol {)
End If
End If
End If
End If
End Sub

//La funcion GuardarNuevol//

Private Sub GuardarNuevol()
" Esta sub es utilizada para actualizar un registro existente
Dim cn8Ql, As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand
Dim strSQL As String
Dim intRowsAffected As Integer
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'Dim DateName As String = Format (txtTIDFecha.Text, "Short Date")

cnsSQL = New
SglConnection{"Server=(local);Database=VentasPro;Integrated
Security=88PI;")

Try
" Construir una sentencia update para la tabla product ccn
los datocs
' en la forma.

strSQL = "insert intc Registro
Nombre, Apellido,email, TipoDecumento, IDCliente, FechaScelicitud,
RefeCotizacion} values{ '" & TextBox8.Text & "','" & TextBox9.Text &
M otn g TextBox10.Text & "', ' & txtiDTipoDocumento.Text & "' , '" &
TextBox5.Text & "', '" & txtIDFecha.Text & "'," & txtIDDocumento.Text &
I!) "

cnSQL.Open{}

cmSQL = New SglCommand (strSQL, cnSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery ()

MsgBox ("La solicitud fue actualizada",
MsgBoxStyle.Information, "O.K."}

' Cerrar y Limpiar los cbjetos
¢cnSQL.Close ()

cmSQL. Dispose ()

cnSQL.Dispose(}

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try

nd Sub

//La funcion GuardarFacturaa//

Private Sub GuardarFacturaaf)
If TextBox7.Text = "Factura" And txtIDTipoDocumento.Text =
"Factura™ Then
MagBox ("La solicitud actualmente ya es Factura',
MsgBoxStyle.Information, "O.K.")
Else
' Esta sub es utilizada para actualizar un registro
existente
Dim cnSQL As SglConnecticn
Dim cm3Q0L As SglCommand
Dim strSQL As String
Dim intRowsAffected As Integer
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cnSQL = New
SqlConnection ("Server={local};Database=VentasPro;Integrated
Security=8SPI;")

Try
' Construir una sentencia update para la tabla product
con los datos
' en la forma.

strSQL = "insert into Documentoo wvalues({ " &
txtIDDocumento.Text & ", """ & txtIDTipoDocumento.Text & "' , " &
TextBox5.Text & ",'" & txtIDFecha.Text & "', " & TextBox6.Text & ", " &

txtSumaTotal .Text & ™) "
cnSQL. Open ()

cmSQL = New SglCcmmand (strSQL, cnSQL)

intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery ()

MsgBox ("La solicitud fue actualizada®,
MsgBoxStyle.Information, "O.K."}

' Cerrar y Limpiar los obietos
cnSQL.Close()

cmSQL.Dispose {}
cnSQL.Dispose ()

Catch e As SglException
MsgBox (e.Mes=sage, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General
Error")
Eng Try
End If

End Sub
//Boton Cambiar sclicitud//

Private Sub ButtonlO Click(ByVal sender As System.Object, ByVal & As
System.EventArgs) Handles Buttonl0.Click

If Me.txtlDDocumentc.Text = "" Then
MsgBox ("No puede hacer ningun cambic ne espesifica el
documento a cambiar", MsgBoxStyle.Informaticn, "O.K."}
Else

Me .Button5.Enakled
Me.Buttond.Enabled

False
False

i

Me,ComboBox2.Enabled = False

Me.txtIDTipoDeocumento.Enabled = True
txtIDFecha.Text = Now.Date
End If
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End Sub

//Boton cancelar Operacién//

Private Sub Butteon7 Click(ByVal sender As System.Object, ByVal e As

System.FEventArgs) Handles Cancelar.Click
Me.txtIDbocumento.Text = ""
Buttonl0.Enabled = True
Buttenb.Enabled = True
Me.Buttonb.Enabled = True
Me.TextBox8.Text = ""
Me.TextBox9%,Text = ""
Me.TextBox1l0.Text = ""
Me.tztIDTipoDocumento. Text = ""
Me.ComboBoxZ2,Text = ""
Me.txtIDTipoDocumento.Enabled = False
Me.ComboBox2.Enabled = False
Me.Button9.Enabled = False
Me.TextBox8.ReadOnly = True
Me.TextBox9.ReadOnly = True
Me.TextBoxl0.ReadOnly = True
Me.txtSumaTetal.Text = 0

End Sub

//Boton Detalle de la solicitud//

Private Sub Buttond Click(ByVal sender As System.Cbject, ByVal & As
System.EventArgs) Handles Button4d.Click
If txtIDDocumento.Text = "" Then
MsgBox ("No hace referencia a ninguna solicitud")
Else
Dim oDbetalleFactura As New
DetalleFactura (ftxtIDDocumento.Text, txtIDTipoDocumento.Text)
oDetalleFactura,. ShowDialog (Me)
oDetalleFactura.Dispose()
End If

End Sub

//Boton DetalleFacturado//
Private Sub Button9 Click(ByVal sender As System.Object, ByVal & As
System.EventArgs) Handles Button9.Click
If txtIDTipoDocumento.Text = "Cotizacion" Then
MsgBox ("Esta opcion no genera ninguna operacion si es
Cotizacion o Pedide", MsgBoxStyle.Information, "0.K."}
Else
If txtIDTipoDocumento.Text = "Pedido" Then
MsgBox ("Esta opcion nc genera ninguna coperacion si es
Cotizacion o Pedido", MsgBoxStyle.Information, "O0.K."})
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Else
Tf txtIDTipoDocumento.Text = "Factura" Then
PopulateCrderGridFactura ()
End If
End If
End If

End Sub
//La funcion PdpulateorderGridFactura//

Public Sub PopulateOrderGridFactural()
Dim ¢nSQL As SglConnection
Dim strSQL As String
Dim oDACrderDetails As New SqglDataRdapter

Dim oDataSet As New DataSet ()
Try

strsSQL = "select * from vistaDocumento where IDDocumento =
" & txtIDDocumento.Text & "

cnSQL = New
sglConnection ("Server=(local);Database=VentasPro;Integrated
Security=SSPI;")
' Dim ocmdConsulta As New SgiCommand (strSQL, cnS0L)

oDAOrderbetails. SelectCommand = ocmdConsulta

cnSOL.Cpen ()
oDAOrderDetails.Fill {oDataSet, "vistaDocumento")
cnSQL.Close ()

DetalleDocumento.DataScource = oDataSet
DetalleDocumento.DataMember = "vistabPocumento"

ocmdConsulta.Dispose(}
¢nSQL . Dispose ()

' una vez desconectados, recorrer la tabla del dataset

Dim oTabla As DataTable

oTabla = obataSet.Tables("vistalocumento")

Dim oFila As DataRow

SumaTotal = 0

For Fach oFila In oTabkla.Rows
' mostrar los datos mediante un cbjeto fila
SumaTotal = SumaTotal + CType (oFila.Item("SubTotal"),

Doubkle)

Next

txtSumaTotal.Text = CStr (SumaTotal)

TotalFactura = SumaTotal + (CDbl (TextBox6,Text} / 100) *
SumaTotal
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txtSumaTotal.Text = Str{TotalFactura)

Catch e As SgliException
MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try
End Sub

//Detalle Factura//

Boton Agregar

Private Sub ButtonZ Click(ByVal sender As System.Object, ByvVal & As
System.EventArgs) Handles Button2.Click
Tf Not IsNumeric (TextBoxZ.Text)} Or TextBox2.Text = "" Then
MsgBox ("Verifique el campo !Cantidad Solicitada! no debes
ser letras ni debe estar vacio", MsgBoxStyle.,Information, "O.K.")
Else
If Not IsNumeric{TextBoxbt.Text) Or TextBoxé&.Text = "" Then
MsgBox ("Verifique el campo !Sub total! no debes serx
letras ni debe estar vacio", MsgBoxStyle.Information, "0.K.")
Flse
Dim Menor As Integer = TextBoxZ.Text
Dim Mayor As Integer TextBox5.Text
If Menor <= Mayor Then

GenerarResultado ()}

Else
MsgBox ("NO puede vender producto ne tiene el
solicitado", MsgBoxStyle.Information, "O.K.™)
End If

End If
End If
End Sub

//La funcion GenerarResultado//

Private Sub GenerarResultado{)

GenerarCodigo ()
If txtIDTipoDocumento.Text = "Cotizacion" Then
agregarProductos ()
Rlse
If txtIDTipoDocumenteo.Text = "Pedido" Then
agregarProductos ()
Else
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1f txtIbTipocDocumento,Text = "Factura"™ Then
agregarProdFactura ()
ActuazarkExistencial()
PopulateProductList ()

End If

End If
End If
End Sub

//La funcion agregarProductos //

Private Sub agregarProductos()
Dim ¢nSQL As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand
Dim strSQL As String

Try
' Construir una sentencia update para la tabla product con
los datos
"en la forma.

str8QL = "INSERT into
DetalleRegistro (IDRegistro, IDProductos, NoembreProducto,Cantidad) VALUES
(" & txtIDDocumento.Text & " , " & TextBox4.Text ¢ " ,' " &
TextBox7.Text & "' , " & TextBoxZ2.Text & ™)

cnSQL = New SglConnection (ConnectionString)
cnSQL.Open{)

cmSQL = New SglCommand {strSQL, <cnSQL)

cmSQL . ExecuteNonQuery ()

MsgBox ("Producto Agregado™, MsgBoxStyle,Information,
"OLK.")

' Cerrar y Limpiar los objetos
cnsSQL.Close ()

cmSQL.bispose()
cnSQL.Dispose ()

Catch e As SqlException
MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try
End Sub
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//La funcion agregarProdFactura //

Private Sub agregarProdFactura()
Dim ¢n3SQL As SglConnection
Dim cm8QL As SglCommand
Dim strSQL As String

Try

' Construir una sentencia update para la tabla product con
los datoes

' en la forma.

str8QL = "INSERT into DetalleDocumento
(IDDetalleDocumento, IDDocumento, IDProductos, Cantidad, Precio, SubTotal)
VALUES (" & TextBox8.Text & "," & txtIDDocumento.Text & " , " &
TextBoxd.Text & " , " & TextBox2.Text & " , " & TextBox3.Text & "," &

TextBox6.Text & "}

cnSQL = New 3glConnection{ConnectionString)
cnSQL . Opent )

cmSOL = New SqglCommand{strSQL, c<nSQL}

cm30L. ExecuteNonQuery ()

MsgBox ("Producto BRgregado'", MsgBoxStyle.Information,
"O.K.")

' Cerrar y Limpiar los objetos
cnsSQL.Close()

cmSQL. Dispose ()
cnSQL.Dispose ()

Catch e As SglException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "S5QL Error")

Catch e As Exception
MsgBox{e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
fnd Try
End Sub

//La funcion ActuazarExistencia //

Private Sub ActuazarExistenciaf)
Dim cnSQL As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand
pim strSQL As String
Dim intRowsAffecteg As Integer
Dim newcantidad As Double
newcantidad = CInt(Me,TextBox5.Text) - Clnt (Me.TextBoxZ.Text)

cnSQL = New
SqlConnection("Server={local);Database=VentasPro;Integrated
Security=S3PI;")

Try
' Construir una sentencia update para la tabla product con
los datos

136



Sistema VentasPro

''en la forma.

strSQL = "UPDATE Productos SET Existencia = " &
newcantidad & " WHERE IDProductos = " & CInt(TextBox4.Text)
cnSQL. Open ()

"O.K.M)

End

//La

Private

cmSQL = New SglCommand{strSQL, cnSQL)
intRowsAffected = cmSQL.ExecuteNonQuery ()
MsgBox ("Producto Actualizado", MsgBoxStyle.iInformation,

' Cerrar v Limpiar los objetos
cnSQL.Close ()

cmSQL . Dispose()

cnSQL. Dispose ()

Catch e As SqlException
MsgBox (e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error™)

Catch e As Exception

MsgBox [e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Erroxr")
End Try
Sub

funcion PopulateProductList //

Sub PopulateProductList ()

' Este procedimiento llena la list box en la

' form con una lista de productos disponibles desde la
' database Northwind.

Dim cnSQL As SglConnection
Dim cmSQOL As SglCommand

Dim drSQL As SgllataReader
Dim strSQL As String

Dim obilistItem As Listltem

Try
' Construir la sentencia Select statement para encuestar

los nombres de productos

str3QL = "SELECT NombreProducto, IDProductos FROM

Productos"

cnSQL = New SglConnecticn{ConnectionString)
cnSOL.Open ()

cnSQL
drSQL

New SglCommand (strSQL, <nSQL)
cm8QL.ExecuteReader ()

i

lstProductos.Items.Clear ()

' Lazo de control de lectura sobre la clase datareader,
Do While drSQL.Read()
objListItem = New

ListItem(drSQL.Ttem("NombreProductc™) . ToString(),

137



Sistema VentasPro

CInt (drSQL.Item("IDProductos”)))
lstProductos.ltems.Add (cbjListitem)
Loop

If lstProductos.Items.Ceount > 0 Then
1stProductos.SetSelected (0, True)
End If

' Close and Clean up objects
drsQL.Close()

cnSQL.Close ()
cmSQL.Dispose ()

cnSQlL., Dispose ()

Catch e As SgiException
MsgBox {e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Error")

Catch e As Exception
MsgBox{e.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General Error")
End Try
End Sub

Codificacién Interfaz Windows
Codificacion de Interfaz Web.

Pagina de Catalogo de Productos.

Imports System.Data.SglClient

Imports System.Data

Partial Class CarrodeCompras CatalogodeProductos
Inherits System.Web.UI.Page

Dim InCount As New CShoppingCartitem

Protected Sub Page Load(ByVal sender As Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Me.Load

Dim DS As DataSet
Dim MyConnection As SglConnection
Dim MyCommand As SglbataAdapter

MyConnection = New
sglConnection ("server=(lccal);database=VentasPro;Integrated
Security=38SPI")

MyCommand = New SglDataAdapter("select * from Productos ",
MyConnection)

DS = New DataSet ()
MyCommand.Fill (DS, "Productos")

MyDataList.DataSource = DS.Tables("Productos®) .DefaultView
MyDataList.DataBind()
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Tf InCount.Count = 0 Then
InCount.Count = MyDataList.Items.Count
End If
ViewState ("Referer”) = Request.Headers("Referer")

End Sub

Protected Sub btnEnviar Click(ByVal sender As Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles btnEnviar.Click
pim arr As ArrayList

If Not (Session{"mycart™) Is Nothing) Then
arr = CType(Session("mycart™), ArrayList)

Else
arr = New ArrayList ()
Session("mycart") = arr
Fnd If

Dim item As CShoppingCartitem = New CShoppingCartItem()
Dim T As Long
For I = 0 To 1lnCount.Count - 1

Nim CurrentCheckBox As CheckBox
Dim CurrentTextBoxl As TextBox
Dim CurrentTextBox2 As TextBox
Dim CurrentLabell As Label
Dim CurrentLabel2 As Label

CurrentCheckBox = MyDataList.Items(I).FindCentrol {"Save"}
CurrentTextBoxl =
MyDataList.Items (I).FindControl ("TextBoxl")
CurrentTextBox2 =
MyDatalist.Items(I).FindControl ("cantidad")
CurrentLabell =
MyDatalist.Ttems(I).FindControl {("NombreProductoLabel™)
CurrentLabel2 =

MyDataList.Items(I).FindContrel {"UnidadMedidalLabel™)

1f CurrentCheckBox.Checked Then
item = New CShoppingCartItem

jtem.IDProductos = CurrentTextBoxl.Text.ToString()

item.Cantida = CType (CurrentTextBox2.Text.ToString(},
Integer)

item.NembreProductoe = Currentiabell.Text.ToString{)

item.UnidadMedida = CurrentLabel2.Text.ToStringl(}

arr.Add (item)
item = Nothing
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'Maessage.InnerHtml &= "IDProductc : " &
CurrentTextBox?,Text.ToString() & "<br>" & "Cantidad : " &
CurrentTextBoxl.Text.TeString(} & "<br>"

End If
Next
Session{"mycart") = arr
Response.Redirect ("ProcesarSolicitud, aspx™)
End Sub

Function GetStyle(ByVal Key As String) As String
Return Session(Key).ToString()
End Function

Protected Sub btnCancelar Click(ByVal sender As Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles btnCancelar.Click
If Not ViewState{"Referer") Nothing Then
Response.Redirect (ViewState {"Referer").ToString())
End If
End Sub

Fnd Class

Procesar Solicitud.aspx

Imports System.Data.SglClient
Imports System.Data

Partial Class CarrodeCompras_ProcesarSolicitud
Inherits System.Web.UI.Page

Dim MyConnectien As SglConnection
Dim arr As Arraylist

Protected Sub Page Load(Byval sender As Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Me.Load

Dim item As CShoppingCartItem = New CShoppingCartItem()

If Not (Session("mycart"™) Is Neothing) Then
arr = CType(Session{"mycart"), ArrayList}
MyDatalList.DataSource = arr
MyDataList.DataBind({)

End If

Me.txtFechaSolicitud.Text = Now.Date
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End Sub

Protected Sub Buttonl Click(ByVal sender As Object, ByVal e As
System.EventArgs) Handles Buttonl.Click

Dim MyConnection As SglConnection
Dim cmSQL As SglCommand

Dim drSQL As SqlDataReader

Dim strSQL As String

'Dim strID As String

I1f (Page.Isvalid} Then

Dim MyCommand As SglCommand
pim MyIDregistro As Integer

'mste codigo sirve para ingresar leos datos en la tabla del
maestro que se llama Registro.

MyConnection = New
SglConnection("server=(local);database=VentasPro;Integrated
Security=58PI")

pim InsertCmd As String = "insert into Registro (Nombre,
Apellido, email, NombUsuario, TipoDocumsnto, FechaSolicitud) values
(@Nombre, @Apellido, @email, @NombUsuario, @TipoDocumento,
@FechaSolicitud)™

MyCommand = New SqlCommand (InsertCmd, MyConnection)

MyCommand . Parameters.Add (New SglParameter ("@Nombre",
SqlDbType.NVarChar, 50))
MyCommand.Parameters ("@Nombre") .Value = Nombre.Text

MyCommand . Parameters.Add (New SglParameter("@Apellido”,
SglDbType.NVarChar, 50))
MyCommand . Parameters ("@Apellido") .Value = Apellido.Text

MyCommand . Parameters.Add (New SqlParameter ("@email™,
SqglDbType .NVarChar, 50))
MyCommand.Parameters ("@email") .Value = Email.Text

MyCommand . Parameters.Add (New SglParameter ("@NombUsuaric™,
S5glDbType.NVarChar, 50))

MyCommand .Parameters ("@NombUsuario") .Value =
NombUsuario.Text

MyCommand.Parameters.Add (New SglParameter ("@TipoDocumento™,
SqlDbType.NVarChar, 20))

MyCommand.Parameters {"@TipoDocumento™) .Value =
Tipodocumento.Text

141



Sistema VentasPro

MyCommand . Parameters.Add (New
SglParameter ("@FechaSolicitud", SqlDbType.DateTime, 20))
MyCommand.Parameters {"@FechaSolicitud") .Vaiue =
txtFechaSolicitud. Text
Try
MyCommand . Connection.Open ()
MyCommand . ExecuteNonQuery ()

Catch Exp As SglExceptiocon
If Exp.Number = 1 Then

Message.InnerHtml = "ERROR: La Solicitud no pudo
ser procesada, intente de Nuevo"
Else
Message.InnerHtml = "ERROR: Seclicitud no exitosa
compruebe que tcdos los campos fueron llenados correctamente”
End If
End Try
' Message.InnerHtml = "<b>Solicitud Exitosa</b><br>" '&
InsertCmnd.ToString ()
' Message.Style{"color"™) = "Cheocolate"

'"LEER EL IDREGISTRO DE LA TABLA REGISTRO
'Aqui

Try

t Construir la sentencia Select para encuestar la
informacién

MyConnection = New
SqglConnection("server=(local) ;database=VentasPro;Integrated
Security=SSPI")

strSQL = "SELECT IDRegistrc FROM Registro"

' MyConnection = New SglConnection{ConnecticnString)
MyConnection.Open/()

New SglCommand (str3QL, MyConnection)
cmSQL.ExecuteReader (}

cmSOL
drsoL

Do While drSQL.Read()
' Llenar la forma con los datos
MyIDregistro = drSQL.Item("IDRegistro").ToString()

Loop
' Cerrar y limpiar objetos

drsQiL.Close()
MyConnection.Close()
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Catch exp As SglException
MsgBox (exp.Message, MsgBoxStyle.Critical, "SQL Errox"}

Catch exp As Exception
MsgBox (exp.Message, MsgBoxStyle.Critical, "General

Error")
End Try

'GRABAR LOS REGISTROS DE PRODUCTOS EN LA TABLA
DETALLEREGISTRO

Dim arr As ArraylList

Tf Not (Session("mycart") TIs Nothing) Then

arr = CType{Sessicn("mycart"}, ArrayList)
Else R

arr = New ArrayList{)

Session("mycart") = arr
End If

Pim item As CShoppingCartTtem = New CShoppingCartItem(}

For Each item In arr
item = CType{item, CShoppingCartItem)

InsertCmd = "insert into DetalleRegistro
{IDRegistro, IDProductos, NombreProducte, Cantidad, UnidadMedida) values
{(RIDRegistro, @IDProductos, @NombreProducto, @Cantidad, @UnidadMedida)"

MyCommand = New SglCommand{InsertCmd, MyConnection)

MyCommand . Parameters.,Add {New
SglParameter ("@IDRegistro”, SqlDbType.NVarChar, 20})
MyCommand. Parameters (*@IDRegistro") .Value =
MyIDregistro

MyCommand. Parameters.Add (New
SglParameter {"@IDProductoes”, SqlDbType.NVarChar, 20})}
MyCommand . Parameters ("@IDProductos") .Value =
item.IDProductos '

MyCommand . Paraneters.Add (New
SglParameter ("@NombreProducto”, SqglDbType.NVarChar, 20))
MyCommand ., Parameters ("@NombreProducte”) .Value =
item.NombreProducto
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MyCommand . Parameters.Add (New SqlParameter{"@Cantidad",
SglDbType . .NVarChar, 20))

MyCommand.Parameters ("@Cantidad"}.Value = item.Cantida

MyCommand. Parameters,Add (New
SglParameter {"@UnidadMedida™, SqglDbType.NVarChar, 20})

MyCommand. Parameters ("@UnidadMedida™) .Value =
item.UnidadMedida

MyCommand. Connection.Open ()

MyCommand . ExecuteNonQuery ()
MyCommand.Connection.Close ()

Next

End If

' Message.InnerHtml &= "IDProductc : " & arr() & "<br>" &
"Cantidad : " & CurrentTextBexl.Text.ToString{} & "<br>"

Message.InnerHtml = "<b>Operacion Realizada con Exito </b><br>"
'« InsertCmd.,ToString()

Message.Style("color") = "Chocolate"

Message.Style("Size") = "10pt"

' Response.Redirect ("Procesar3elicitud.aspx")
End Sub

End Class
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Anexo 5

s Glosario de Términos
DRA Desarrollo rapidec de aplicaciones, metodologia rapida que
Tiene un ciclo de vida Corto y garantiza dar un buen mantenimiento a un
analisis de sistemas.
FTP Protocolo de transferencias de ficheros.
HTTP Protocolo de ftransferencia de hipertexto es el contenido de las
paginas web y el Protocolo de transferencia es el sistema
mediante el cual se envia las peticiones a acceder a una
pagina web.
VentasPro Sistema de Ventas (desarrollado en la Interfaz Windows e
Interfaz Web donde podra realizar Cotizaciones y  Facturar
pedidos etc.) También corresponde ai nombre de la base de datos desarrollada
en Microsoft SQL Server 2005.
Sistema Aplicacion que se esta desarrollando para Prolimsol

ADSL Tecnologia de comunicacion de un router para Internet

Software Aplicaciones integradas que realiza multiples actividades
Informatica.

Prototipo Representacion o modelado de algo que se aproxima a la
Realidad.

IBW Proveedor de Servicios de Internet

Red LAN Red privada generalmente  utilizado para conectar
Computadoras personales y Estaciones de trabajo.

ISA Server Microsoft Internet Security and Acceleration Server (Software
que brinda Proteccion a los Servidores.

SQL Sever Sistema Gestor de Base de Datos

Rational Rose Herramienta para el modelado y para el Analisis y Disefio de
Sistemas de informacion.
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Hosts Computadoras cliente/servidor. En ellos es donde los usuarios
ven la interaccion con la Internet. Cada computadora que se
conecta directamente a una red es un host. Todos los hosts
tienen una direccion red Unica. Esta es comUnmente conocida
como la direccion IP.

Internet Es una Red informatica de transmision de datos para I[a
comunicacién global que permite el intercambio de todo tipo de
informacién {en formato digital) entre sus usuarios. E! nombre
proviene del acronimo de Ilas palabras inglesas International
Network (red internacional).

Direccién IP Es un numero gue identifica de manera légica y jerarquica a una
Interfaz de un  dispositive  (habitualmente una  computadora)
Dentro de una red que utiice el protocolo IP (Internet Protocol),
OSl. Dicho numero no se ha de confundir con la direccion MAC que es
corresponde al nivel de red o nivel 3 del modelo de referencia un numero
hexadecimal fijo que es asignado a la tarjeta o dispositivo de red por el

fabricante, mientras que la direccion IP se puede cambiar.

Plataforma Se refiere al sistema operativo o a sistemas complejos que a su vez
Sirven para crear programas, como las plataformas de desarrollo.

Componente Es un encapsulamiento fisico de uno o mas servicios a los que se
tiene acceso a través de las interfaces. Pueden ser archivos .exe o
dll, colecciones de desencadenantes de bases de datos o
Procedimientos almacenados, o cualquiera de varias entidades
Fisicas de software.
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UML Es un lenguaje de modelado de Software que permite visualizar
los elementos de un gran sistema. Se pueden construir modelos
precisos, no ambiguos y completos, cubre las decisiones de
analisis, disefic e implementacion.

Analisis Es el proceso de clasificacion e interpretacion de hechos,
Diagnostico y empieo de la informacion para recomendar mejorar el
Sistema.

Disefio Es el proceso de planificar, reemplazar o complefar un sistema

Organizacional existente.

Casos de Uso Es una descripcion de las posibles secuencias de interaccion
enfre el sistema y actores externos en relacién a el objetivo de un actor
particular. Principalmente son un medioc de comunicaciéon para que
los desarrolladores y los wusuarios lleguen a un consenso en Ia

especificacion.

Actor Representa un conjunto coherente de roles que los usuarios de los
Casos de wuso juegan al interactuar con ellos. Normalmente
Representan a una persona, un dispositivo hardware u ofro sistema
al interactuar con el nuestro.

Diagrama de Secuencia Es un diagrama en el que se destaca la ordenacion
temporal de los eventos. Se suelen asociar a los casos de usos mostrando como
estos se realizan a través de interacciones entre sociedades de
Objetos.

Diagrama de Colaboracién Destaca la organizacion estructural de los objetos
que envian y reciben los mensajes. Se genera a partir del diagrama de

secuencia.
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Generalizacién Hereda el comportamiento y el significado de otro caso de uso

Anexo 6

Calculo del Sistema VentasPro

Recursos Humanos

- Cuatro personas encargada en el disefo del sistema.
» Total de horas trabajadas 495 horas en seis meses.

» Pago por hora uno cincuenta délar ($1.50)

Total de horas * nhumero de persona
495Hrs * 4 = 1,980Hrs * $1.50 = $ 2,970

Maquinas Utilizadas
» Dos computadoras utilizadas para el desarrollo del Sistemas
« Diez cordobas la hora de alquiler c/p C$ 10

495Hrs * C$ 20 = 9,900

Monto en Délares $529.4

Servicios Basicos

Concepto Total Cérdobas Total Délares

| Agua C$ 50 $2.67
Luz _ C$ 100 $534
Teléfono C$ 120 $6.41
Cable C$ 561 $30
TOTAL C$ 831 $44.42

» Total Servicios Basicos * Seis meses de duracion del Proyecto
$44.42 * 6 = $266.52
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Prorrateo de herramientas utilizadas en el desarrollo del sistema

Programas Total Délares
Windows 2003 server $ 995.00
Microsoft SQL Server 2005 $ 5,500
estandar
Visual studio.Net 2005 $400.00
TOTAL $ 6,895

* Promedio de Software realizados en un afio (4 software).

« Prorrateo de las herramientas en 4 afnos.

4*4 =16 Software

« Monto Total del Software entre Total del Software

$6,895/16 = § 430.96

Costos Totales del Software

Concepto Total Délares
Recursos Humanos $ 2,970
Maguinas Utilizadas $529.4
Servicios Basicos $266.52
Devaluacion de Software $ 430.96
TOTAL $ 4,195.92
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Anexo 7.

Preguntas de las Entrevistas.

¢ Qué opina usted de un sistema informatico que ayude a controlar sus ventas?
& Como manejan la informacion de las ventas que ustedes realizan?

s Le interesaria aplicar un sistema automatizado para ltevar el control de sus
ventas?

¢ Con cuanto categorias de producto cuenta la empresa?

¢ Cémo es el proceso de ventas que ustedes realizan?

& Cual es el area de ventas que ustedes cubren?

¢ Qué tipo de clientes atienden?

& Qué criterio tiene usted de publicar un catalogo de productos en la internet y
brindar a sus clientes la opcién de realizar pedidos o cotizaciones a través de la
red y que ustedes puedan recibirlo en sus oficinas?

ZUtilizan algun tipo de formato para elaborar sus facturas?

{, Con cuantos vendedores cuentia la empresa?

¢ Quién lleva el control de las ventas?
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Tecnologia Computarizada

‘ DATOS DEL. CLIENTE DATOS DE LA PROFORMA
Senores : PROLIMSOL : N°, Ref. : AV-JL231007
Atencion : JUAN RAMON RAMIREZ Fecha : 23 de Octubre de 2007

Asunto  : Presentacion de oferta

M

COMTECH tiene el gusto de ofertarle, los accesorlos y equ1pos de computacioén con las
especificaciones técnicas soli

02 |COMPUTADOR , 419.00 838.00

Tarjeta Madre Upgradable

Procesador INTEL PENTIUM 1V 3.0GHZ

Memoria cache de 2MB

800Mhz front side Bus

Memoria 1GB DDR KINGSTON exp 2.0GB

80GB Disco Duro SATA 7200rpm

Case ATX Minitorre

Unidad (f)ptica: CD WRITTER 52X32X52, SAMSUNG
Tarjeta de RED 10/100 VIA 6103 dual speed full duplex
Tarjeta de video SDRAM 32MB compartido

Sistema de video: Desempeiiado en 2D y 3D

Sonido AC’97 sound codec soporta 2 canales E "’Zéfgflf 4 SIS EEE oy
. AR

1 paralelo, 1 serial, 2 PS/2 para mouse y teclado i pup ;,2 *Z;sz?;‘; cop

6 puertos USB Y HUBLNOD

Arquitectura PCI: 3 slot PCI, 1 SLOT PCL-EX I
Teclado, Mouse con Scroll, Almohadilla, Parlantes
MONITOR SVGA CRT 177, SAMSUNG

NO INCLUYE FLOPPY DRIVE
ESTOS EQUIPOS NO INCLUYEN SOFTWARE, LA EMPRESA NO SE HACE
RESPONSABLE POR LA INSTALACION DE SOFTWARE NO ORIGINAL EN

ELLOS.
03 |UPSCON ESTABILIZADOR INTEGRADO 505VA CDP 38.00 114.00
5 TOMAS -
RESPALDO DE 520 MINS
OPCIONAL
02  |SOFTWARE WINDOWS XP PRO SPANISH OEM 164.00 328.00
01 SWITCH DE 8 PUERTOS ENCORE 20.00 20.00

» ESTOS PRECIOS MAS EL 15% DE I. V. A




- T&cnmog{a amua‘a;‘:x&dg

» Tiempo de Entrega: 24 HORAS DESPUES DE SU APROBACION

» Forma de pago: Contado y/o ck a/n de COMTECH

» GARANTIA DE 1 ANO EN CPU Y MONITOR, 1 MES PARA LA FUENTE DE PODER, 3
MESES PARA TECLADO, MOUSE Y PARLANTES

» Precios cotizados en délares / Tipo de cambio paralelo 18.95

»w Esta oferta es valida por 15 dias

» Para efectos de cubrir la garantia se le recomienda instalar el equipo en un toma

rrjente polarizado, protegerlo con un estabilizador y realizarle mantenimiento

Me despido - —
j COMTECH,SA. |
Jessy Lopez Santana
y { Asesora de Ventas

" Tel: 2525747 Fax: 2706224 !

Asesora

Tecnologia Computartzada ~-COMTECH

PBX 2674012 Ext. 110




Observaciones:

Firma:

Nota :Ne se aceptan cambios una vez aprcbada la oferta,

suministrados, Los precios estan sujetos a cambic sin previo aviso.

SILVA INTERNACIONAL, S.A
COTIZACION
Email: ferreterialsinsa.com.ni Tel.: TEL. 2787777 Fax: 2787777 Ext 219
Ciudad: MANAGUA, NIC. Direccion: ALTAMIRA D ESTE #45%
Documentc: 150798 Tienda: .01-TIENDA 1 Fecha: 09-11-2007
Vendedor 134-ALEXANDER GALAN :
. Cliente ~PROLINSOL Telefono: 253 Carnet:
Direccion:
Moneda CORDOBAS (C$) Condicion CONTADO Dias de validez: 1
CODIGC DESCRIPCION U/M CANT . PRECIO TOTAL
2255009500 MINICANALETA PLAST. 32X10MM BLAN. 2 UND. 1.00 70.30 70.30
22350314000 ANGULO PLANO P/CANAL.32X10 BTICIN_W UND 1.00 19.57 19.57
2605022000 JACK RJ45 CATHE AMARTILLO. LEV_5G108 UND 1.00 659.35 69.35
Suk-Total C5: 159.22
Impuesto CH: 23.88
Total CS$: 183.10
Equiv. en USS: 9.64
Factor de Cambio: 19.00

gue fue hecha con base a datos _

Usuario:

ventasCl0l PFecha:

2007-11-09 Hora:

11:11:44



MULTICOMERCIAL, S.A.

Avenida Principal Altamira #5358
(Edificio CECA de Tres Pisos)
Managua, Nicaragua

CLIENTE: PROLIMSOL
ATENCION A:
TELEFONO:
DIRECCION:
Cant. Codigo Descripcién del Producto
10.00 123BKJ-1 JACK RJ45 NIVEL 6 SENCILLO
1500 KR-204-8 CONECTOR MODULAR DE 8§ PINES RJ45
(IT70-088)
305.00 NIVEL-5 CABLE P/COMPUTADORA UTP RJ45 CAT
5E 1000' (305mts)
OBSERVACIONES:
PRECIOS EN CORDOBAS

PBX: 277-0537

Fax: 277-3989

Apartado Postal C-106
e-mail; ceca@cablenet.com.ni

- RUC #020992-9511

No.: PED-0041297

Fecha: 23/10/07

FAVOR ELABORAR CHEQUE A: MULTICOMERCIAL, S.A,

Observaciones: * Cotizacién vélida por 15 dias
* Productos sujetos a disponibilidad
* Pedido directo sujeto a existencias de nuestros proveedores

Vendedor: GEOVANNY MORAGA

Recibi Conforme

GRACIAS POR PREFERIRNOS

SubTotal Porc. Descto Total
37.74 0.00 % 377.40
2.26 0.00 % 33.90
7.17 0.00 % 2,186.85
Sub-Total: 2,598.15
Descuento: 0.00
Sub-Total - Descuento: 2,598.15
IVA: 389.73
6? Total; 2,987.88

ma g |

Firma Cotizaddor

SVATICONREE, 8. A,
EOTIZACION




lanagua, 23 de Octubre de 2007
'ROLIMSOL
vPencion: Wilber Bucardo

R
MARCA: HP
MODELO: LASERJET 1020

ESPECIFICACIONES TECNICAS:

Tecnologia de impresion Laser

Velocidad de impresién (negro, calidad normal, A4) 14 ppm
Impresion de la primera pagina, tamafio Ad

Menos de 10 segundos gracias a la tecnologia de encendido
instantaneo (sin tiempo de precalentamiento, desde inicio en frio o en
caliente)

velocidad del procesador 234 MHz

Procesador

Procesador RISC

Calidad de impresion (negro, calidad éptima)

Calidad de tipo 1.200 ppp (600 ppp con REt* y FastRes)

paginas por mes 5,000

Manejo de papel / soportes

Bandejas de papel estandar

1 {mas ranura de entrada prioritaria de una hoja)

NuUmero maximo de bandejas de papel

1 {mas ranura de entrada prioritaria de una hoja)

Tipos de soportes admitidos

Papel normal, sobres, transparencias, cartulina, tarjetas postales,
gtiquetas

Capacidad de entrada estandar Hasta 150

Capacidad maxima de entrada Hasta 151 (bandeja de entrada
estandar de 150 hojas, bandeja de entrada prioritaria de 1 hoja)
Capacidad de salida de serie Hasta 100

Capacidad maxima de salida Hasta 100

Opciones de impresion a doble cara

Manual (soporte para driver suministrado)

Tamafos de soportes estandar

A4, Ab, Carta, Legal, Ejecutivo, B5 (JIS), B5 (ISO), C5, DL, Monarch,
Com-10

Memoria / idiomas de impresion / tipos de letra
Memoria estandar 2 MB

Memoria maxima 2 MB

Lenguajes de impresora estandar

E 7% EKO fese O -
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Comunicaciones y mangjo

Bateria de reemplazo y falla del cableado del edificio
Alarma audible: Alarma de bateria encendida: alarma distintiva de carga de
bateria baja: alarma de sobrecarga de tono continuo

Protecéo contra surtos e filtragem

Clasificacion de energia de sobrecarga (Joules): 365 Joules

Filtrado: Filtrado completo de ruidos multipolares: sobretension tolerable de
5% IEEE: tiempo de respuesta de cierre cero: cumple con UL 1449
Proteccién de linea de datos: Proteccién de modem / fax RJ-11/ DSL (linea
sencilla de dos cables)

TIEMPO DE ENTREGA: INMEDIATA
GARANTIA: 2anos

Panel de control: Visualizador de estatus LED en linea: Bateria en actividad:

01

SWITCH ENCORE 8 PUERTOS

14.00

14.00

01

CAJA DE CABLE UTP SE

29.00

99.00

01

CONECTORES RJ 45

0.12

0.12

02

COMPUTADORA EKO

CASE ATX MINITORRE BLACK
Procesador Intel dual core 1.8 ghz

Tarjeta Madre PCCHIPS P28G Socket 775
Memoria RAM: 1GB, DDRZ2, 533Mhz

Disco Duro: 80GB, SATA 7200 RPM
Dispositivo Optico: Quemador de DVD y CD (DVDRW+CDRW)
Sonido Integrado

Video de 64MB

Teclado Multimedia en Espanol USB,

Mouse ps2 black

Parlantes Externos klip compact 2.0

Tarjeta de Red 10/100 Integrado

6 Puertos USB / 1 Paralelo / 1 Serial / 2 PS/2
2 x PCI

1 X PCle X16

Monitor FLAT PANEL AQC de 17” en Negro

559.00

1,118.00

Subtota

1,393.12

lva

208.96

Total

1,602.08

GENERAL|DADES:

= Precios en délares. Pagaderos en Cérdobas al cambio Paralelo a Bancentro.

» Validez de la Oferta: 20 dias a partir de la fecha de recepcién.
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Driver de impresion basado en host

Conectividad

Conectividad estandar

1 puerto Hi-Speed USB (compatible con las especificaciones USB 2.0)
Sistemas operativos compatibles

Microsoft® Windows® 98 SE, Me, 2000, XP de 32 bits

Requisitos minimos del sistema

Microsoft® Windows® 98 SE, Me, 2000 o XP, 90 MHz Pentium®, 120
MB de espacio libre en el disco duro {10 MB como minimo para
instalacion), unidad de CD-ROM, puerto USB (compatible con las
especificaciones USB 2.0)

Informacién técnica adicional

Panel de control: 2 luces LED (Atencién, Lista)

Consumo eléctrico: 0 vatios (apagada), 2 vatios maximo
(powersave/espera), 250 vatios maximo {imprimiendo)

Incluye: cable USB de conexidn

Tiempo de Entrega: Inmediata

Garantia: 1 Ao

Subtotal 145.00
lva 21.75
Total 166.75

GENERALIDADES:

= Precios en dolares. Pagaderos en Cérdobas al camblo Paralelo a Bancentro.

= Validez de la Oferta: 15 dias a partir de la fec
* Tiempo de Entrega: Inmediata A
= Forma de Pago: Contado. Efectivo y/o Cliégue

En espera de poder servirle, le saluda.

o le DATASYSTEM, S.A

Jerry Rodrlguez
Asesor Corporativo
Cel: 85-20608 Telefax; 270-6039
ventas@datasystem.com.ni Web site: www.datasystem.com.ni
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Managua, 30 de octubre del 2007
CARACTER PERSONAL
Atencién: WILBER BUCARDO

$995.00

01 | Windows Server 2003 Standar

01 |[Microsoft SQL Server 2005 Standard Edition - License - 1 $5,500.00| $5,500.00
processor - Open Volume - level C - Win - Single Language

01 | Microsoft Visual Studio 2005 Standard Edition - Complete package $400.00 $400.00
- 1 user - CD - Win - English - details

01 | Microsoft Internet Security and Acceleration Server 2006 Standard $1200.00| $1200.00
Edition - License - 1 processor - volume - Win - Single Language -

01 |Windows xp profesional $160.00| $160.00

GENERALIDADES:

* Precios en doélares, Pagaderos en Cérdobas al cambio Paralelo a Bancentro.

= Precio NO INCLUYE EL IMPUESTO 15% IVA

= Validez de la Oferta: 15 dias a partir de la fecha de recepcion.

= Forma de Pago: Contado. Efectivo y/o Cheque g.aambre de DATASYSTEM, S.A

mreyes@datasystemsa.com.ni Web S|te www.datasystemsa.com
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COMUNICACIONES IBW
Seméaforos de ENITEL Villa Fontana, 200 metros Norte #287
TEL. +505 2786328 Fax 2704881

OFERTA DE SERVICIOS DE CONECTIVIDAD

CLIENTE: PROLIMSOL FECHA: 21 Nov 2007
Atencion: Wilber Bucardo CONTRATO: 15 dias
Cel : 896-5255
EONCEPTO :  Enlace Inalambrico Imax Corporative - ) C I
< Frecuencia : s : Precio Precio Total
Item del Cargo _ Descripcion . Cantidad Unitario US $ US
1 OTC " |Activacion y Configuracion Imax _ 1 $300.00 $360.00
2 MRC Velocidad de 512 kbps Local Loops 1 $150.00 $150.00
3 OoTC [Web Optima Plus + Hosting Pro : 1 1 $34.95 $34.95
4 MRC 'Web Optima Plus + Hosting Pro - 1 $74.95 $74.95

Nota Importatante: Todos los permisos para acceso al sitio seleccionado para la instalacion corren por parte del Cliente.

TERMINOS Y CONDICIONES o _‘ : - Subtotal Cargo Unicd 0,00
e ] T IVA - 0,00
“Validez de la oferta: 15dias ' ‘ R N Total 0,008

Tiempo de implementacién: 10 dias hibiles una vez pagade los cargos de Instalacién
Plazo del Contrato: 15 Dias :
OTC: Cargo Unico

Firma del Ejecutiva: /WZ’Z,_ /[/ —,

Lic Galgrie!a Flores Cenieno

gabriela.flores@ibw.com.ni ‘
Tel: 278-6328 Ext: 4227 Cel: 88-65617 -

Aceptado por EL CLIENTE:

Fecha



oo,

=> Web Optima Plus + Hosting Pro:

100MB de espacio en disco

» Administracion via FTP.

« Dos cuentas de correo electronico con capacidad de marcado a servidores de acceso
IBW + ocho alias.

Respaldo mensual de informacion.

Uso de biblioteca CGI o ASP pre-configurada.

Alojamiento en servidor con plataforma deseada (Unix o Windows).

[

s Soporte especializado.

o Contrato minimo 24 meses.

o Alojamiento en servidores en las instalaciones de IBW Nicaragua.

e 8 pdginas internas, 10 fotos, 3 actualizaciones anuales texto y fotografia.

¢ Link en pagina privilegiada de IBW.,

s Soporte de programacién: PERL, PHP, Java y soporte de base de datos MySQL.
o Estadisticas y reporte mensual de visitas.

Web Optima Institucional + Hosting Premium:

+ 200MB de espacio en disco
Administracion via FTP. _

« Dos cuentas de correo electrdnico con capacidad de marcado a servidores de acceso
IBW + diez alias. -

e Respaldo mensual de informacion,

» Uso de biblioteca CGI pre-configurada.

e Alojamiento en servidor con plataforma deseada (Unix o Windows).

¢ Soporte especializado.

« Contrato minimo 24 meses.

» Alojamiento en servidor en las instalaciones de IBW Nicaragua.

« 15 paginas internas, 15 fotos, 1 actualizaciones mensual sobre texto y fotografia.

» Link en pagina privilegiada de IBW.

¢ Consulta y manejo de base de datos.

e Sopotte de programacién en lenguaje PERL, PHP, Java Servletts.

o Estadisticas y reporte mensual de visitas.

6. Hosting paginas web y otros relacionados

Descripcion Comercial:

IBW ofrece ef sewicio de alojamientos de paginas web en servidores locales dentr> de sus
instalaciones o nodo central en Managua. Adicionalmente conlamos con servicios de hosting de
paginas web en el NAP de fas Americas de Miami para poder servir el contenido de rapida 5Cceso
para usuanos on HJEA



Managua, 27 de Octubre de 2007
PROLIMSOL
Atencién: Fedekdekedhk

Telefax:

8041140

Bateria dewliespélélyb con Régili;ﬂor
Marca: APC
Modelo: BESS0R

Salida

Capacidad de Potencia de Salida: 330 Vatios / 550 VA
Max Potencia Configurable: 330 Vatios / 550 VA

Voltaje de salida nominal: 120V

Frecuencia de salida: (sincronizado para principales) 60 Hz
Conexiones de salida:

(4) NEMA 5-15R (Bateria de reserva) _ E]
(4) NEMA 5-15R (Proteccién conira subidas de tension)
Entrada

Voltaje Nominal de Entrada: 120V
Frecuencia de entrada: 50/60 Hz
Tipo de Conexion de Entrada:

NEMA 5-15P )

Longitud de Cable: 1.83 metros
Rango de voltaje de entrada
en operaciones principales: 88 - 139V

Baterias y tiempo de autonomia

Tipo de bateria: Bateria libre de mantenimiento sellada al plomo con
electrolito suspendido : a prueba de fugas

Tiempo tipico de recarga: 24 hour(s)

Tiempo de alimentacion de reserva tipico a media carga

13.5 minutes (165 Vatios)

Tiempo de proteccion tipico a plena carga

3.3 minutes (330 Vatios)

Cuadro de Autonomias

t f‘% EKQ A el @K‘KE
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52.00
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Back-UPS ES

Comunicaciones & Gestion

Panel de Control: Diodos fuminosos de Estado con Indicadores de En
Red : Bateria activada : Cambiar Bateria y Problema en el cableado del
edificio

Alarma Acustica

Alarma en caso de ‘Bateria en funcionamiento’, ‘Bateria baja’ y
‘Sobrecarga’

Proteccion y Filtro contra Picos de Voltaje

Medicion de Energia de Picos de Voltaje (Julios ): 365 Joules

Filtro Teclado de tamaiio grande

Proteccion de linea de datos: RJ-11 Proteccion de Mddem/Fax/DSL
(linea Unica de dos cables)

Tiempo de entrega: Inmediata

Garantia: 2 aiios en reparacion o reemplazo

Subtotal 156.00

— Iva 23.40
Total 179.40
GENERALIDADES:
» Precios en Ddlares al tipo de cambio Pdnalglp @ RBancentro.
= Validez de la Oferta: 10 dfas a partir dg {g¥echa ¢ epcién.

= Forma de Pago: Contado. Efectivojife

Jerry Rodnguez
Asesor Corporativo
Cel: 85-20608 Telefax; 270-6039
ventas@datasystemn.com.ni_ Web site: www.datasystem.com.ni
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